TICARET

TICARET kitabina hos geldin.
Bu KIiTABI almak, hayatinda bugtine kadar verdigin en iyi karardi.
Okudukga anlayacaksin.

Cunkl sana bu hayatta TICARETI, hic kimse, ama hi¢ kimse; sana ANLATTIKLARIM kadar
sade, basit ve NET bicimde anlatmayacak.

Anlatamayacak.

insanlarin bir sikim bildikleri yok.

Bos bos laf salatasi ve afilli ctimleler kurarak birbirini ETKILEME cabasi icerisindeler.
Kitap, benim TICARET (izerine derleyip topladigim 100 DERS’i iceriyor.

Her bir DERS birbirinden énemli olsa da, genel olarak baslangigta TEMEL MiINDSETLERDEN
baslayip; Ustine KAT cikarak ilerletiyorum.

Yani 100 dersin hicbir tanesi taktik, “sunu yap iyi para kirarsin.” gibisinden bir TAVSIYE
icermiyor.

Bu yluzden dedim, “alisilagelmis PARA KAZANMA kitaplarini unut.” diye.
Benim dgretim teknigim basit ve bellidir.

Senin ZIHNINI ve DUSUNCE BICIMINI ‘olmasi gereken” KONUMA sokarim; sen bunun
ardindan elde etmek istedigin HER SEYI kendiliginden elde edersin zaten.

Bu kitap da bunu icerecek.
100 dersin her birisi, beyninde yeni bir ANLAMA noktasi olusturacak.

Her birini birbirine dyle MANTIKSAL sebeplerle baglayacagim ki, KAFA KARISIKLIGI da
yasamadan ne yapmak “ISTEDIGINI” bilen ve ne yapmasi “GEREKTIGINI” bilen bir adam
haline geleceksin.

HIZLI bir giris yapip, EN ONEMLI basliktan GIRIS yapacagiz.
Bunun icin Hazirlan.

Baska HICBIR SEY diistinmeni istemiyorum.



Ders 1: HIZ, her seydrr.

Ticarete basladigin anda, ilk bilmen gereken sey; HIZ’in HER SEY oldugudur.
Bazen adamlarim bu konuda tereddute duguyorlar.

Cunki HIZ’1 SIDDET ile bagdastirmakta giicliik cekiyorlar.

GUC ile bagdastirmakta da gicliik cekiyorlar.

Sanki HIZ daha “bir anda” gelen ve daha etkisiz bir seymis de; KUVVET daha VURUCU
etkiye sahipmisg gibi.

Hayir alakasi yok.

GUCLU vurmak icin de HIZLI vurman gerekir.

Fizik Kanunu amk. Bos bos konusmayin. Bunlarin hepsi birbiriyle paralel seyler.

Ben size bugiine kadar 50 kere demedim mi “SIDDET ‘bir anda’ YASANIR.” diye.

Burada ‘bir anda’ ifadesi HIZI temsil ediyor.

Bu hayatta; GUC ile alakall her sey, uzaktan veya yakindan icinde HIZ unsurunu barindirir.
Cunkl YAVAS olan YUMUSAKTIR.

YAVAS olan GUGCSUZDUR.

YAVAS olan her yerde bulunur. Zaten duragan, atil, pasif konumda olan otomatikman YAVAS
olandrr.

Ba_lzen bir adamimla géristiyorum; Bana “Abi aklimda cok iyi bir FIKIR var, bunu uygularsam
Y1 para kazanabilirim.” diyor.

“Uygula o zaman.” diyorum.
Aradan 1 hafta gegiyor, 2 hafta geciyor; ibneye ulasiyorum, “Noldu yaptin mi?” diyorum,
“Yok abi sinavlarim vardi onlarin gegcmesini bekliyorum.” diyor.

E be beynini siktigim, sen o ISE girismedigin miiddetce KAZANACAGIN ‘paray!’ da
GECIKTIRDIGININ farkinda degil misin?

Senin Bir ISE 1 HAFTA gec baslaman demek, 1 HAFTA gec PARA kazanman demek.
Niye PARA kazanmayi elinin tersiyle itiyorsun? Niye erteliyorsun.

Hemen SIMDI basla ve SIMDI kazanmaya basla.

PARA simdi lazim.



Hepiniz PARAYI istemiyor musunuz, AYRI konular hakkinda mi konusuyoruz.
Doviste de bu boyledir. Hiz her seydir.

Sirekli olarak daha hizli YUMRUK atmaya, daha hizil KOMBINASYON gerceklestirmeye
odaklanirsin.

Bazen insanlar bana “Sokaga uygun adam yetistirmek de ne demek, Sokaktaki adam kavga
etmeyi biliyor mu sanki?” diyor.

Cok sik biliyo’nuz da amk.

Sokaktaki adam kavga etmeyi bilmiyor olabilir, ama Sokaktaki adamla 4 duvar arasinda 1v1
e cikmiyorsun.

Etrafta sayisiz tehdit ve olasilik ihtimal var. Adamin (izerinde de olasilik ihtimal var. Silahi olup
olmadigini bilmiyorsun, Kim oldugunu bilmiyorsun; Hicbi’ sik bilmiyorsun.

Bu kosulda HIZLI dusuntp HIZLI hamle yapman gerekiyor.

EQer adamin Bigagi varsa, dgha o Bicagi cekmek i¢in elini cebine atarken dahi senin o
Bicagi cekecegini anlayip ELINE hamle yapman gerekir.

Bunu da ANCAK ‘ondan daha HIZLI’ olarak YAPABILIRSIN.

insanlarin hayranlikla izledigi aksiyon filmlerinin bas karakterlerinin bu kadar USTUN
olmalarinin sebepleri ne?

HIZLI olmalari.

LUKS araclar kullanirlar, konakladiklar mekanlar; onlarin hizlarina uyum saglayacak bicimde
SADE ve BASITTIR.

Dovasurken ANLIK karar verip HIZLI uygularlar, birka¢ saniye olmadan adami pert ederler.
Cekip sikacaklari zaman TEREDDUTE dismezler.

Gercek bir PROFESYONELIN yasam tarzi bdyledir.

TICARETTE de béyledir.

Sen “PARA KAZANMAYA” karar verip bunu HIZLI bicimde uygulamaya koyduktan sonra,
tim yapman gereken hamleleri yapmaya basladiktan sonra ne kadar HIZLI bicimde para
kazanmaya baslayacagini bir diigtinsene.

Cogunuzun is plani sadece 1 GUNDE kazandirmaya acik planlar beyler.

Ancak harekete gegemiyorsunuz, cunki o planlarin size AYLAR icerisinde ‘mechul’ bicimde
KAZANDIRACAGINI zannediyorsunuz.

Bugin KAZANDIRMASINI istiyorsaniz, Bugtin KAZANDIRACAK kadar HIZLI bicimde is
yapacaksiniz.



Peki bu ISLERI nasil yapacaksiniz?

Diyorum ya, “HIZLI is YAPACAKSINIZ.” diye; Peki ne IS yapacaksiniz?
Ofis mi kiralayacaksiniz?

Reklam mi vereceksiniz?

Ne sikim yiyeceksiniz, bunu MERAK ettiginizi biliyorum.

Simdi sira buna geldi.



2. DERS: IS nedir?

IS demek, PARA KAZANMAK demektir.

IS = + PARA.

Toplumda, 100 insana sorsan; 98’in IS KURMA tanimi, -PARA ya dayanr.
Yanlig formul.

Her zamanki gibi, TOPLUMUN tersine gidince dogru formule ulagiyorsun.

Olur da bir gtin ortadan kaybolursam, sakin ola aptal tipleri dinlemek gibi bir YANLIS yola
sapmayin.

Sadece TOPLUMUN yaptiginin ‘tersini’ YAPIN, zaten yapmaniz gerekeni anlamig olacaksiniz.
insanlarin IS KURMA tanimi, PARA KAYBETMEYE dayanr.

Sirket Kurmak, Ofis Kiralamak, Muhasebeci Tutmak, Ofisi ddsemek, Avukatla Gérismek..
Bunlarin hepsi - PARA.

Milletin tanimina gére iSi kurdugunda - 50K ile baslyorsun zaten.

E yarram, biz bu iSI niye kurduk o zaman? Kursaydik bari CEBIMIZDE para kalsayd..
Peki iSI bdyle kurdugunda PARA kazanmaya basliyor musun otomatikman?

Hayir baslamiyorsun.

Bu sefer esas yapman gereken noktaya geliyorsun.

PARA KAZANMAYA baslamak :D.

Dolayisiyla, tim bu - PARA kosullarini bi’ siktir edip, direkt PARA KAZANMAYA baslamak
noktasina odaklanmak; ESAS is kurmanin tanimina ulasmamiza olanak saglayacaktir.

IS demek + PARA demektir.

Sana PARA kazandiran, BANKA hesabina para diisiiren her aktiviteyi IS sayabilirsin.
Eger bu yasaniyorsa, IS sahibisin demektir.

Sinirlar ¢izilmis kaliplara uyum saglama.

Sadece KAZANMAYA odaklan.

Baska higbir sey dustinme.



Ders..S: Para Kazanmak
UCRETSIZDIR.

Bir baska SIKIMSONIK inanis ise, PARA KAZANMAK icin SERMAYENIN gerekli oldugu,
PARA kazanmak icin PARA harcamak gerektigidir.

Kendim SIFIRDAN zengin oldum.

SIFIRDAN zengin olmus ¢ok arkadasim oldu.

Ve Oyle bir sey yok.

Eger 6yle bir sey varsa, biz nasil “SIFIRDAN” zengin olduk amk.

Ne kendinizi kandirin, Ne birbirinizi. Oyle bir sey yok. SERMAVYE, isin baslangicinda ivme
katmak icin IY1 bir yéntem olabilir. Yolu kisaltiyor olabilir, igleri kolaylastiriyor olabilir; Ancak
PARA kazanmak icin PARA harcamanin gerektigi yonindeki inanis tamamen YANLISTAN
ibarettir.

insanlarin PARALARINI kullanarak PARA kazanabilirsin.
VAAT ve IKNA yoluyla PARA kazanabilirsin.

Ornek veriyorum,

Sen bir MAKYAJ isine giristin.

Bu ISE nasil girisirsin? Ik olarak NASIL baslarsin?

Muhtemelen bir web sitesi tasarlattinrsin, logo ayarlarsin, reklam verirsin, influencerlarla
anlasirsin, insanlara Ucretsiz Grin goénderirsin, Urln siparig edersin...

Bak yine - PARA - PARA - PARA ekseninde ilerliyorsun.
+ PARA seklinde disunmek ise sudur.

Ylzeysel bicimde Web tasarimi yapmayi 6grenirsin veya bir ARKADASINA “sonra 6demek”
Uzerine tasarlattirirsin.

Bir Instagram sayfasi kurarsin.

Ve Instagram sayfasinda yine (cretsiz bicimde Urlnlerini pazarlayan postlar paylasarak,
insanlarla DM’den BIREBIR bigimde iletisim icerisinde olarak, halihazirda satis yaptigin
insanlarin REFERANSLARINI gdstererek (sahte REFERANS da Uretebilirsin) insanlara SATIS
yapmaya odaklanirsin.

insanlara SATIS yaptikca BANKA hesabindaki para artar.



Boyle bdyle gerekli, istedigin PARAY| kazanirsin.

Onemli olan PARAYI| kazanmaktir. Bak ben, Kendi planimda DIREKT OLARAK para
kazaniyorum.

Yani “HIZLI olacaksin.” derken, HIZLI davranman gereken konu; PARA KAZANMAKTIR.

Bu hayatta her siki basit ve kisa yoldan diisiinme konusunda USTAT bir adam oldugum icin
bu konuda da boyleyim.

Paraya ihtiyacin oldugunu biliyorum, Bu ylzden aptal gibi PARA HARCAMA yolundan gitmek
yerine PARA KAZANMA yolundan gideceksin.

Ve PARA KAZANMAK icin PARA HARCAMANA gerek yok. Para kazanmak BELES bir
eylemdir.

Tabi, UCAK FABRIKASI kurucam vesaire diyorsan bu konuda “Sermaye gerekmiyor.”
diyemem ama senin aklina gelecek iglerin ezici cogunlugu SERMAYE istemez. Sadece PARA
KAZANMAYA odaklanmani gerektirir. Hantalca distunmeyi birak.

“E abi insanlardan SIPARISLERI topladik triin nerde?”
Onu ardindan halledersin?
Beklesin biraz insanlar.

“Sabriniz icin tesekkUr ederiz. Sizlere, tesekkir mahiyetinde Urlnln yaninda ek promosyon
da gbndereceqiz.” dersin.

insanlar da “lyi tamam.” diyip beklerler. Ardindan Griinii Urettirirsin, ek promosyon eklersin
yanina ve GONDERIRSIN.

Bitti bu kadar.
Sikik bir makyaj isinde bile bu kadar PRATIK ve KAZANMA odakli diistinebiliyorum.

PARA kazar)dlkga zaten igine gerekli yatinmlar gerceklestirirsin, orasi problem degil. Ancak
halihazirda IS yokken, ne PARA harcamasi amk. Olmayan ise para mi harcanir.

IS demek, PARA KAZANMAKTIR dedim sana. PARA yoksa IS de yok. Dolayisiyla IS kurarken
PARA harcamak, SACMALIKTAN ibarettir. Olmayan ise PARA mi HARCANILIR amk.



DERS 4: ISCI secimi

Bir ISCININ, en biiyik olayi; sana HIZ katmasidir.

Senin yapabilecegin 2 birimlik isi bir baskasina yapman, HIZ kazanman demektir.
Ve HIZIN her sey oldugu konusunda zaten artik hemfikiriz.

Peki ISCIYIi nasil ve nereden sececeksin?

Bu konuda 6bur aptallar “Asla yakin ¢evrenizdeki insanlar altinizda ¢alistirmayin,
Profesyonel olmak icin disardan insan tutun.” diyorlar ve sagmaliyorlar.

Onlar, sana KURUMSAL bir SIRKET kurmayi anlatiyorlar.

KURUMSAL SIRKET kurmak kimin sikinde ulan. Biz PARANIN pesindeyiz. istekler farkl.
Kurumsal girket kurmak istiyorsan o yoldan git, ama gotine giren 300 bin TL den sonra
PARA kazanabilir misin bilmem.

ISCI secimi hususunda Aile, Cevre, Akrabalar; MUKEMMEL bir tercihtir.

Yas! kiicUk kuzenlerin, Gengler vesaire 6zellikle.

Site isine mi girdin? Siparis mi aliyorsun?

Soéyle 16 yasindaki kardesine, kuzenine, yegenine; Cabuk Web tasarim égrensin.

Hem CuUzi bir miktara esek gibi calistinirsin, Hem vakit kazanmig olursun, Hem de elinin
altinda insan aq.

Bundan daha alasi mi var.

Gidip ap:tal gibi profesyonellerle calisma, hem ¢ok parani yerler hem de senin isine senin
kadar EGILMEZLER.

Buna zaten 11. derste AYRINTILI bicimde degineceqiz.

Ayrica yasi nispeten BELLI bir yasi gecmis insanlar, cok fazla SOZ dinlemezler. Az paraya da
calismazlar. Adamin kirasi vardir, sorumluluklari vardir, bir de BEYNI kapanmistir; Senin
FREKANSINI cok yakalayamaz.

Bir an 6nce isini yapip sana gonderip parasini almaya odaklantr.

Ama gencler hirshidir, heveslidir; Ona verecegin clzi bir miktar para dahi onu
HEYECANLANDIRMAYA yeter.

Olgun bir adam follos olmustur. Genc¢’e verdigin paranin 5 katini da versen “Tesekkurler.”
diyip gecer. Dolayisiyla, yakin cevrendeki GENC insanlari bu konuda kullanmak, kesinlikle en
akil kar ydntemdir. Duruma gére GENC olmayan ama YAKININ olan insanlar da kullanilabilir.



DERS 5: ITIBAR

insanlara SOZUNU gegirme, IKNA etme, SATIS yapma konusunda ODAKLANMAN gereken
EN ONEMLI yetilerden bir tanesi de; ITIBARDIR.

Bu konuyu insanlar ¢ok hafife aliyorlar.

CUnkl zengin is adamlarina bakip “Aslinda o kadar da TASAKLI gértinimleri yok, yani
sadece tatli bir adam olmak; IYi konusmak, fazlasiyla yeterli.” gibi diistinGiyorlar.

Ama alakasi yok.

Sizin feminen ve/veya gui¢stiz ‘goranimid’ IS ADAMLARINIZ, eger GUCLU bir gériinime
sahip olsalardi, EMIN OLUN c¢ok daha basaril is adamlari olurlardi.

insanlar gdziiniizde biiyltiyorsunuz.

“Bu bdyle olunca oluyorsa demek ki 6yle olmakta ¢cok da bir sakinca yok.” gibi bir digstuince
algisina sahipsiniz.

Oysaki hicbir alakasi yok amk.

O adamin dyle olmasi da bir hatadir. Ne kadar Igggarlll bir adam olursa olsun. Bir sey
hataysa, hatadir. GUCSUZ bir gériinim; ERKEGIN gtivenilirlik kapasitesini dusdriir.

Ben eger

OBEZ/CILIZ , YUMUSAK bir adam olsaydim ve karsina ge¢ip “Simdi sana bir ERKEK olarak
hayatta BASARILI olmayi anlaticam.” deseydim beni bu kadar CIDDIYE almazdin.

Almazdin.

Ben bile OBEZ is adamlarini dinlemiyorum.

Gorinim cok édnemlidir.

insanlar Gériiniima, “imaj kasmak” olarak algiliyorlar.
Oysaki HICBIR alakasi yok. O, ezik insanlarin isi.
Goriinimin, senin KIMLIGINDIR.

Kendini dis dlinyaya nasil yansitiyorsan, aslinda sen O’sun.

OBEZ bir insansan, vicuduna ve kendine deger vermeyen; Gucund ve Saghgini sikine
takmayan, olasi bir SIDDET senaryosunda ancak cevresindekilerin yetkinliginin insafina
kalmis bir zavallisin demektir.

Ve bu da seni GUCSUZ kilar.



Bunu sen biliyorsun, Ben biliyorum, Herkes biliyor.
inkar eden herkes zavallidir.

GUr konusan, Sesi Tok, iri ve Guclu bir adamin sana bir TEKLIFTE bulunmasiyla ciliz ve zayif
bir tipin sana bir TEKLIFTE bulunmasi arasinda daglar kadar fark vardir.

Birinci adam ¢ok daha GUVENILIR gelir.

Ciunki GUCLU olan, GUVEN sacar.

insanlar son zamanlarda Yumusakligin GUVEN verdigine dair bir yanlis inanis benimsediler.
Burada GUVENIN kaynagi 6nemli.

Yumusak bir adamin yaninda insanlar kendilerini GUVENDE hissedebilirler, ¢linkii
“KENDILERINE” giivenleri artar.

“Bu adam bana bi’sikim yapamaz. Yumusagin teki. Sikinti yok.” diyip o adamin yaninda iyi
davranirlar.

Ancak SERT bir adamin yaninda, o adama GUVENLERI artar. Ciinki, “Eger BASIMIZA bir
sey gelirse, bu adam CIKARLARIMIZI sonuna kadar savunabilecek kapasiteye sahip. Bizi
korur bu adam.” diye DUSUNEREK insanlar SERT gértiniimlii adamlara daha fazla GUVEN
beslerler.

Go6rinum diyorum, Ancak gériinimle i¢ dinyayi birbirinden ayirmak da istemiyorum.

Gunkd her ne kadar FAKE orospu gocuklari son zamanlarda revagta olsa da, DISTAN saglam
bir adamsan genellikle ICERDEN de saglamsindir. CUnkU ICIN disina yansir. Son zamanlarin
trendinde bu konunun aksi yénunde bir sapma gerceklesse de bu isin DOGASI her zaman
boyledir.

insanlar, dlene kadar SERT gériinimli bir adamin SAGLAM oldugunu diisiinmeye devam
edecekler.

Bu ylUzden asla ve asla gorGniumuntzu ihmgl ec_jip geV§ekge_ hamlelerde bqu_nr_nayacaksmlz.
Her zaman, disarda yansitmak istediginiz KIMLIK nasil bir KIMLIK ise 6yle GIYINECEK, dyle
DAVRANACAK, 6yle KONUSACAKSINIZ.

Agirlik kaldiracaksiniz, Déviismeyi 6greneceksiniz, SAGLAM giyineceksiniz.

Renkli kiyafetler giyinmeyeceksiniz.

Agirh@inizi dasurdr. Bu da guvenilirliginizin dismesi demek.

Renkli Renkli giyinmis bir adam, gtlen bir mizaca sahip bir adam dtsun.

Bir de, SIYAH giyinmis ve negatif olmasa dahi NOTR bir yiiz ifadesine sahip bir adam diisun.

Hangisi IS konusunda daha ciddidir? Bi’ diisiin. Hangisiyle IS yapmak daha “blyUk” bir
ISTIR sence?



Tabiki ikincisi.
Hi¢ stphesiz.
insanlar béyle distndrler.

Nasil ki Hatunlarda simsiyah giyinen bi’ Kiz “Bu kesin kafa siker eglenceli degildir amk.”
Algisi uyandiriyorsa, Erkeklerde de saftirik gibi giyinen birisi “Bu tuttugunu koparamaz. Zayif
ve Gucsuz.” algisi uyandirir.

Sevimli géziikmeniz kimsenin umrunda degil. En fazla Eglence malzemesi olursunuz.

Biz TiCARETiN pesindeyiz. PARANIN pesindeyiz. SAGLAM olacaksiniz ki, insanlar size
GUVENIP sizinle IS yapsinlar.

Kaliteli ve Erkeksi parfUmler kullanacak, Donuk ve Dalgin bakislara degil Zinde ve Guigli
bakiglara sahip olacaksiniz.

Konusmaniz taze ve net, Dinleyiciliginiz kuvvetli olacak.
Ayik olacaksiniz.

Boyle olursaniz insanlar size GUVENIRLER ve hem DAHA COK is yaparsiniz; Hem de
yaptiginiz islerden daha fazla KAR PAYI alirsiniz.

Bu da KAT KAT fazla kazanca denk geliyor.

Dolayisiyla GORUNUMUNUZE yapacaginiz yatinmdan asla FERAGAT etmeyin.
Agirlik Kaldirin, SAGLAM giyinin, Tavrinizi GUCLENDIRIN.

Beden Dili ve Network kitaplarinda bunu uzun uzadiya anlattim zaten.

Bu kitaplarn okumadiysaniz okuyun, ¢cok fazla ALTIN SIR iceren kitaplardir. Bu konuda sizi
mukemmellestirecek kitaplar.



DERS 6: MUSTERI kitlesine
TEKRAR satis YAP

Ticaret yaptikca iISLERIN buyir ve artik cevrende bir MUSTERI KITLESI olusur.

Sadece ama Sadece 10 insana SATIS yaptiysan dahi, artik 10 kisilik bir MUSTERI kitlen var
demektir.

Kitleni asla hafife alma.

TICARET konusunda amatér yaklasan kisiler, genellikle belirli bir satis derecesinden sonra
hala “Yeni mUsteriler” aramaya DEVAM ediyorlar.

Yeni musteriler kazanmak icin belli bagli HAMLELER yapmak makuldar.

Ancak ODAGINI buna ayirmak SACMALIKTAN ibarettir.

CuUnkul halihazirda bulunan kitleye SATIS yapmak ¢cok daha kolay PARA kazandirir.
Sizinle benim aramdaki ILISKI cok daha farkl olsa dahi, bu konuda iyi bir érnek.

Bu kitabi buglin okuyorsunuz, ancak bugtine kadar ezici cogunlugunuz EN AZ 5 kitabimi
okumustur.

CunkU bana ALISIKSINIZ.

insanlar, ALISKANLIKLARINA dayali bicimde yasarlar. “Ayagimiz alissin.” sézii bosuna
milletin diline pelesenk olmadi.

Hic gitmedigin ama lyi olabilecek bir Yere gitmektense; Aligik oldugun ama Averaj bir yere
gitmeye 5X daha fazla MEYLEDERSIN.

insan dogasi bdyle.

Bilmedigini sevmez.

Musteri kitlen seni biliyor.

Seninle IS yapmis, sana SIPARIS gecmis; Eline ulasmis ve MEMNUN kalmis.
Tekrar senden alacaklardir.

Tekrar senden almamalari i¢in hicbir SEBEP yok.

Bunun icin onlara tekrar, tekrar, tekrar SATIS yapmak; yeni MUSTERILER bulmaya kiyasla
cok daha kolay bir PARA KAZANMA yoludur.

Eger senden %50 oraninin bir tik Gstliinde dahi memnun kaldilarsa, YINE alacaklar. Unutma.



DERS 7: LEGALLESMEK

Yeni IS kurm_ug ve birkac is yapmis insanlarda cok hizli bicimde SIRKET Kurma ve yapilan
isleri LEGALIZE etme eqilimi bas gdsteriyor.

Bu da yanls ve ayaginiza ayak bagi olup HAMLE olanaginizi kisitlayacak bir distince
bicimidir.

Ben ILK milyonumu kazanana kadar devlete tek bir bildirimde dahi bulunmadim.

Bizimkiler 3-5 bin kazandiklar anda “Vergi vermemiz lazim.” “Vergi mukellefi nasil olunur.”
“Bir muhasebeci TANIDIGIN var mi abi?” gibisinden dusinceler gceviriyorlar.

Go6rdugim tim insanlar boyle.

TICARI konularda tecriibeli, BELLI bir yasi gecmis INSANLAR hari¢ daha bu hatay
YAPMAYAN birisini gormedim henuz.

Birakin baslarda DAGINIK kalsin, hemen derli toplu hale getirmenize gerek yok isleri. Devlet
hesap sormaz. Korkmayin ag.

Hesabina 300 yatmig, 3000 yatmig, 5000 yatmisg, 10,000 yatmis; Devlet bunlari siklemez.

Siklese de en fazla bir Vergi Memuru arar, “Efendim tek seferlik bir satis gerceklestirdim,
ancak Vergi Mukellefi degilim.” dersin, “En kisa zamanda Verginizi beyan edin.” diyip Kapatir.

Abartmayin amk yani.

Kurumsallastikca HAREKET alaniniz kisitlanir. Legalize olmak istiyorsan, bunun igin bir
SEBEP olmall.

Mesela igler artik belli bir doyuma ulagsmigtir ve 6ntiine Hukuki engellerin ¢cikma ihtimali
YUKSEKTIR; artik SIRKETLESIR, ISI resmiyete déker (legalize etmekle es anlamda), saglam
HUKUKI dayanaklarin Ustiine oturursun.

Yani, isi RESMIYETE dékeceksen dahi bu yine sana daha FAZLA kazandiracak bir yol
saglamak icin yapilmahdir.

Her zaman dedigim gibi,

DAHA FAZLA kazang.

+ PARA.

Bunun disinda hicbir sey DUSUNMEYECEKSINIZ.

Bunun disinda diisiineceginiz her sey VAKIT israfidir, YAVASLATIR; KAYBETTIRIR.
KAZANMAYA odaklan.



DERS 8: GUCLU ydnun(
KULLAN

“Abi su iste 1YI para var diyorlar.”

“Abi gecen arkadaslarla konustuk da su alan bu zamanlarda trendmig ve iyi para varmis.”
Bu, yine, TOPLUM icerisinde ¢ok sik rastlanan ve REZALET bir diigtince bicimi.

Oglum PARA KAZANMAK dyle bir sey degil.

PARA KAZANMAK, yani IS KURMAK nasil bir sey biliyor musun.

KENDI hayatina bakarsin, ELINDEKI olanaklara bakarsin; CEVRENE bakarsin, ve dersin ki:
“Ben nasil PARA kazanabilirim? N’apsam elime PARA gecer?”

Ardindan hangi YOL sana PARA kazandiracaksa, bu YOLDAN gider, IPIN ucunu yakalar, o
ipin UCUNU cektikce cekersin.

Bdylece ISLERI biytirsin.
Elindeki olanaklara bak aq.

Ticarette Herkes GUCLU yéniini kullandigi icin tiim diinyadaki INSANLAR olarak farkli
sektorlere yayildik zaten.

Yoksa hepimiz AYNI isi yapardik, SiZIN mantiginizla.

En fazla PARA getirecek TEORIK bir yol bulmayi birak artik. internetten arastirma béyle
seyleri.

Bak kendi hayatina, Birak AKSIN gitsin. Hangi YOL sana EN COK paray! getirecekse o
yoldan git.

O yoldan giderken maliyeti sifirin da sifirina indir. PARA KAZANMA yolunda, eger o ise
sifirdan giriyorsan, cok CIMRI ol. Giinkii BANKA hesabina para “diismemis” yerde, var olan
bir ISTEN bahsedilemez ve halihazirda VAR olmayan bir ISE para yatirmak; Dipsiz bir kuyuya
para yollamak gibidir.

Gecenlerde KOCLUK yaptigim bir adamima séyledigim bir séz vardi.

Dis Hekimleri de Dis teli takinca tek seferde iyi para kazaniyorlar ve bunu ¢ok yapiyorlar.
Ama cikip da Dis Doktoru olmuyoruz amk. dedim.

O iste Bu iste cok para var degil, Para her yerde var.

Sen kendi GUCLU yénlerine odaklanacaksin.



Ders 9: PARA icin
CALISMAMAK.

is Yapmayin, isi Yaptirin.

Hicbir zaman PARA icin calismayin ki, PARA; sizin beyninizde KITLIK i¢cerisinde bulunan bir
element olmaktan ciksin.

_GUr_lde 10 saat YOGUN MESAI yapip 5000 TL kazanan bir adam dahi olsan, &yle sirf
ISTIYORSUN diye 5000 TL harcayamazsin.

CUnkd oturur distndr, “Benim 1 gin icinde ebem sikiliyor ve bu alacagim sey tam 1 ginim
eder.” dersin.

Ancak kendi ISi olan, SISTEMI olan, altinda CALISANLARI bulunan bir adamsan; yani tabiri
caizse uyurken bile para kazaniyorsan, ayda 150K degil 30K bile kazaniyor olsan 5K’yi ¢at
diye harcayabilirsin.

Bu da senin PARA konusunda ALGINI degigtirir.

Bir FAKIR gibi degil ZENGIN gibi diistiniirsiin otomatikman.

Ve unutma, DUSUNCELER gercege ddnusdr.

Bu yizden PARANIN miktar &nemsiz olarak, ASLA para icin ¢calismayacaksin.

“Bu isi yaptim, karsiiginda SU KADAR para aldim.” gibisinden konusan adamlardan
olmayacaksin.

“Su isi aldim, Su kadar para aldim.” diyeceksin.
Adam tut, onlar yapsin amk.

Gecen Sosyal Medya isi yapan bir adamimla konustum Kocluktan, muhtemelen bu kitabi da
okur. Cocuk “Photoshop 6greniyorum su siralar abi.” dedi. “Ne égreniyorsun amk,
Photoshop bilen bi’ cocuk tut.” dedim.

Asla iscilik yapmayin.

Artik insanlari ORGANIZE ederl, LiDI_ERLiK eden; ALFA bir ADAM olmak, USTA bir YAZILIMCI
olmaktan KATBEKAT daha DEGERLI bir hale gelecek énimizdeki diinyada.

Bunun gercek olmasina son 10 yil falan kaldi.

Bakmayin milletin “Yazihm 6grenin.” dedigine. Maval okuyorlar. Yaninda birak silah sesi
duymayi, kdpek havlasa iti gétiine kacacak kadar STRES TOLERANSI distk, tasaksiz ve
insan yonetmeyi bilmeyen Yazilimcilar bastan asagi yarrak olsalar kag yazar.



Pastadan asil payi yine bu Yazilimcilari ydneten adamlar, yani sizler KAZANACAKSINIZ.
Bu yuzden PARA icin hi¢gbir zaman c¢alismayin.
Her zaman INSANLAR sizin DAHA FAZLA para kazanmaniz icin calissinlar.

Bunlar, iSi biytttiikce OTOMATIK bicimde gelisecek seyler. Baslangicta PARA kar§|I|g|
calistiginiz bir konumda olma ihtimaliniz de var, DERT etmeyin. Ne iISTEDIGINIZi bilin diye
anlatiyorum.

Siz ZATEN para kazanmaya basladiktan COK KISA bir zaman sonra artik islerinizi ya bir
sisteme, ya da insanlara DEVRETMEYE bagslayacaksiniz.

Cunki ISLERI BUYUTMEYE odak ayirmaniz gerekecek.

ISI alip, ALTINIZDAKILERE aktaracaksiniz.

Hep boyle olur.

Bunun devletteki karsiligi TASERON’dur mesela.

Miiteahhitler, Devletten ihaleyi alip; isi Taseron firmaya yaptirirlar.

REELDE “muteahhitim.” diyince gidip bina falan dikiyor sanardi insanlar zamaninda.
Hayir amk alakasi yok. Bilmiyorsunuz hakikaten.

s, taseron firmaya yaptirirlar.

3’e alir, 2’ye taseron firmaya yaptirir 1’i cebine koyarsin.

Sen de bu siirecte baska ISLER almaya devam edersin.

Para icin calismazsin.



DERS 10: ISCILERINI egitmek

isler buytidiikge altinda galistirdigin adamlar olacak.
“Isler ne kadar biiylirse o kadar altimda adam calisir.” Kosullanmasina sahip olma.

Kimi isler vardir, pek bilyiimez; ama cok ADAM gerektirir, kimileri vardir BUYUK PARA getirir,
ancak tek basina halletmeye devam edersin.

IS TAKIBI mesela bunlardan bir tanesidir.
Ama konumuz o degil.
Burada ISCILERINI egitmekten bahsediyorum.

Altinda 1 tane adam da calissa, 100 tane adam da calissa; onlari EGITME prensibin, “Daha
HIZLI” calismak Uzerine olmalidir.

Cunku ISCILERIN, sana “para” getiriyorlar.
Normalde senin yapacagin bir isi, SENIN YAPMAMAN karsiliginda; onlara PARA édiyorsun.

Bu kosulda, SANA daha FAZLA para getirmeleri icin; DAHA HIZLI olmalarn konusunda
egitmen gerekir.

HIZ konusunda benden 6grendiklerini onlarla paylas.
Daha fazla IS yapana Daha fazla PARA vermene gerek yok.

Sadece onlara bu konuda gerekli TELKINLERDE bulunman ve EGITMEN, baslarinda
beklemen; DENETIMLERINI siki tutman yeterli.

Islerini ADAM gibi ve HIZLI bicimde yapmalilar.
CUNKU onlar ne kadar HIZLI olurlarsa, sana o kadar COK para kazandirirlar.

Bahsi gecen organizasyon bir Holding de olsa, Seyyar Satl_cmk_ da olsa; neticede IS
dedigimiz olgu PARA KAZANMAKTAN ibaret oldugundan, ISCILERININ sayilari ve niteligi
onemli olmaksizin HIZLI ¢calismalari gereklidir.

Onlari bu konuda, bu SEKILDE egitmeni istiyorum.

Cocuga bir SITE veriyorsun, 2 HAFTADA yapiyor mesela.

Ben 2 HAFTADA web tasarimi sifirdan égrenir 3 site yaparm amk.

Bu cocugun bu kadar YAVAS yiiriimesinin sebebi, basinda giiclii bir LIDER bulunmamasidrr.
Bir LIDERIN, en biiyiik énemlerinden bir TANESI de budur.

LIDER ne kadar iyiyse, ISLER o kadar HIZLI ve DINAMIK bicimde yiirir.



DERS 11: GIDERLERI ‘ucuza’
KAPATMAK

IS yaptikca, dogasi geregi gider kalemleri ortaya cikacak.
Hepinizin anlayabilecegi bir 6rnek olarak, bir web sitesi yaptirmak tzerinden ilerleyelim.

Ornegin ISLER iyice biiylidii ve artik halihazirda bulunan websiten ve sosy_al medya
sayfalarin bu islerin koordinasyonu ve profesyonelligi bakimindan YETERSIZ gelmeye
basladi.

Birilerine SITE yaptirman gerekiyor.

Bu kosulda, Sana en az -PARA durumunu yasatacak YOLU tercih etmen gerekir.
Kosullar bdyle oldugunda cogu amatér, PAHALI olani tercih ediyor.

“Daha PROFESYONEL.” diyerek.

“Ben PROFESYONELLERLE calisinm.” derken, sizin anladiginiz anlamda
PROFESYONELLERI kast etmiyorum.

Benim lehime PROFESYONELLERI kast ediyorum.
Adam profesyonel olabilir, ancak kendi kar marjini distuntyor. Banane ag ondan.
Kurumsal sirketler 6zellikle.

Verirsin siteyi, olmasi gerektiginden uzun zamanda yapar. Bir ton para ister. Bu adamlar,
senin KAZANMANI dusunmezler.

Sirketin NET KAR miktarinin artisini hedeflerler. Oyleyse niye bu yolu tercih edeceksin.
istedikleri kadar “Profesyoneliz.” desinler, hem sana daha fazla para KAYBETTIRIYORLAR
hem de igleri daha GEC yurUttuyorlar.

Bunun yerine bir 6grenciyle calisirsan, hem iglerini daha HIZLI yurGtdr, hem de COK DAHA
az para alr.

Islerine yatinm yaparken HER ZAMAN, kaliteden ODUN vermeden EN UCUZ yolu tercih
edeceksin.

+ PARAYA odaklaniyoruz, bunu unutma.

- PARA bizim istedigimiz bir sey degil. ise harcanan PARALAR dahi, DONUP DOLASIP sana
tekrar kazandiracak olmal.



Bu konuda oldukga DISIPLINLI ve SERT bir adamim. Bolluk mentalitesi demek, MUSRIFLIK
demek degildir.

Paranizi adam gibi kullanin.

Para, DONUP DOLASIP size GUC getirmek ZORUNDADIR.

Bunun DISINDA yapilanlar, MUSRIFLIKTIR.

Sana PARA kazandirmayacak adama ciddi dizeyde PARA harcamak mesela.

IS disi bir érnek, ama benim dedigimi gétiinden anlayan bazi insanlar; cebinde 1000 lira
varsa 800 liralik hesap éduyor.

Sizin beyninize attirnm. Gerizekalilar, bos bos is yapmayin.

Evet PARA kazanilir, orasi problem degil. Ancak bu zamanlarda 1000 lira senin ticari
hacminde iyi bir para ise, bu parayl BASKA YERLERE kullanacaksin.

Yine harcayacaksin, ama sana ESAS GUC getirecek alanlara kullanacaksin. Ne idiigii
belirsiz, bi’'sike SAP olamamis “”eglenceli”” arkadasina para yedirmek de ne demek.

Vermeyecek HATUNA para yedirmek de bunlardan bir tanesidir. 100 yildir RACON belli. Para
yedirdigin hatunu SIKMEDEN birakmazsin. Bunu kadinlar da bilir, Erkekler de bilir; HERKES
bilir.

PARA harcamaktan korkmayin, ama MUSRIFLIK de yapmayin. Gerek yok.



DERS 12: is nasil BATAR?

Kurulan ¢ogu isin BATMASININ tek sebebi, insanlarin “PARA harcayip” bu PARAY| “geri
alamamasidir”.

Ciddi diizeyde - NAKITE inmedigin siirece bir IS batmaz, bunu hepimiz biliyoruz. 2x2=4.
Dolayisiyla, para HARCAMAZSAN batmazsin.

Ecjevr para HARCAYACAKSAN, bu harcadigin PARANIN; sana katti§i DEGERIN, kendisinin
DEGERINDEN daha ytksek olmasi gerekir.

Yani VERDIGINDEN fazlasini ALACAGINA inaniyorsan harcamak zorundasin.
Ekstrem bir ornek.

Uyusturucu Batagina disip de batan Fabrikatdrleri aklina getir.

Bu adamlar Uyusturuculara deli gibi paralar harciyorlar.

Ancak kullandiklar Uyusturucular, kendilerine PARA kazandirmayi birak; TAM aksine iS
performanslarini ve kontrollerini yok edip daha da PARA kaybettiriyor.

Yani PARA cikisi gerceklesiyor, + olarak bu PARA cikigi beraberinde PARA da getirmiyor.
Bu, bir sirktilasyon halinde yeterince devam ettigi middetce HER ADAMI batirir.
KUMAR, ASK ve UYUSTURUCUNUN batiramayacagi adam yok dememin sebebi bu.
Bu 3’0, anlattigim konuya en iyi érneklerdir.

Bunun digsinda, daha DOLAYLI érnekler de var.

insanlar, islerin BATMASINA “yatirm yapip KARSILIGINI alamamak.” 1 ORNEK gésterirler
genelde.

Bunun DAHA COK yasandigini dustnrler, sapkin bagimliliklarin daha nadir; kiguk bir
kesimin bagina geldigini ZANNEDERLER.

Oysaki alakasi yok.
Esas aslan payi, PARAYI bulunca GOTU BASI dagitan kesime aittir.

Sagmasapan boklara PARALAR sagcarlar, ve bu PARALAR beraberinde daha fazla GUG
getirmedigi gibi; ilgili kisinin de beyninin odagini SAPTIRIR.

EGLENCE sektéri de bdyledir. Bu yiizden diyorum size, “kendi KURALLARINIZLA eglenin.”
diye.



SINIRLARINI koruyarak EGLENDIGIN, yani “EGLENIRKEN de KAZANDIGIN” miiddetce
BATMAZSIN.

Her zaman ana kural KAZANMAK.

Her olayda oldugu gibi.

Size buglne kadar anlattigim HER SEYDE oldugu gibi, ANA KURAL kazanmak.
Bir KARAR verirken HER ZAMAN ana kural olarak ‘KAZANMAY!’ esas alacaksiniz.
“Sana” KAZANDIRMIYORSA, o YOL yanlis YOLDUR.

KAZANAN yolundan ilerleyeceksin.



DERS 13: is SONSUZA kadar
SURMEZ

Anlamaniz gereken bir 6bur nokta da su.

Hicbir is SONSUZA kadar stirmez.

Her is ENINDE SONUNDA biter, MiADINI doldurur ve KAZANC getirmeyi birakir.
Bu noktada baska bir iISE gecis yapmaniz gerekir.

Cogu zaman bu OTOMATIK gerceklesir. Bir bakmissin, zaten o isten baska bir ise
ziplamigsin bile.

Veya isini o yone transform etmissin, ancak kimi zaman da BOSLUKTA kalirsin.
1 yil, 2 yil bile BOSLUKTA kaldigin olabilir.
Bunlar olabilen seyler. Olmasi da garip veya “felaket SENARYOSU” degil.

Ance_lk, bunu_n FARKII\_ID_A olacaksiniz ve PARA y6netiminizi buna goére
SEKILLENDIRECEKSINIZ.

Bazi aptal girisimciler gériyorum internette.

“Tirkiye’de Insanlarin KENDILERI zengin SIRKETLERI fakir. Bu ylizden bilytiyemiyorlar.”
gibisinden laf anlatiyorlar.

Siktirin ordan Sik kiriklari. Bir sikimden anladiginiz yok.
Her zaman paray! CEBINIZE koyacaksiniz.
Ik 6nce KENDINI disiineceksin.

Calisanlarina MAAS vermeden énce DAHI, ilk 8nce KENDINI disiinecek; PARALARI
zulalayacaksin.

FIiTIL der buna ESKILER. “Her sey yarrag: yediginde yasamsal giderlerini karsilamani
saglayacak son bir GIZLi PARA.” anlamina gelir.

ISIN bittiginde degil, PARAN bittiginde BUHRAN ortaya ¢ikar. Bunu unutma.
Bunun ICIN,
Her ZAMAN isin PARASINI 6nce ‘kendine’ alacaksin.

Batan sirketler N’icin “6 aydir CALISANLARIN maaslarini édemiyor.” Gibisinden manset
haberlerle ortaya cikarlar?



Calisan maasi dedigin ka¢ para amk. Yok mu o para.

Hayir var, sirket - bilmem ka¢ milyondaymig gibi davraniyor ama aslinda var.
Ancak patronlar, o PARAYI ceplerine koyup tuyuyorlar.

“Yarragi zaten yedik, ne ISCIYE verecem amk.” diyorlar ve HAKLILAR.

“Abi isin BITMESI veya BATMASI ; KAZANMA mentalitesine aykiri degil mi peki?”
Deqil. Hicbir alakasi yok.

i§ si¢abilir, Batabilir, Bitebilir.

KAZANAN biziz amk, IS degil. Bu IS batarsa BASKA isten devam ederiz. Ama PARANIN
cebimizde durmasi lazim.

Bunun icin her zaman énceligine KENDINI alacaksin. Sadece NAKIT bulundururum utstiimde,
hicbir MULKUM kendi Gizerime degildir.

Hepsi ailemden veya cevremden SAHISLARIN Gzerinedir. Ticaret yapiyoruz, YARININ ne
getireceqi belli olmaz. KENDI Gstime milk almam.

BANKA hesabinda da ¢ok para tutmam.

KENDINI éncelik haline getirmeyi PRENSIP haline getir. ISINI “cocugun” gibi diisiinen
aptallardan olma. idealistik kavramlardan siyril. isi, sadece PARA YAPMAK icin kuruyorsun.
O IS yarin ébur giin BITEBILIR; ve eninde sonunda BITECEK de. Bu yiizden CASH’i her
zaman “6ncelikli” olarak KENDINDE bulundur.



Ders 14: Elalem ne DER hk.

INSANLARA dayali yapilan islerin cogunlugunda, bu ISLERE yeni girmis takipcilerim “Elalem
ne der.” teredditl yasiyorlar.

Cunkl insanlari IKNA etmek icin, ofansif davranman; “Normal” sayilan EYLEMLERIN disina
cikman gerekebiliyor.

Eger YANLIS davraniglariniz (siddet, zorbalik, kuftr, g6zdagi vs.) I_DOGRU davraniglarinizdan
(Olumlu ve Yapici yaklasim, Nezaket, Pozitiflik) +1 fazlaysa, HICBIR sikinti cikmaz.

Olumsuz senaryplar yasarsiniz, TEPK] gc'jsjterenler olur, ancak kesinlikle ve kesinlikle
kafanizda TEORIK bicimde canlanan o “MIMLENME.” durumunu yasamazsiniz.

Oglum bu konuda en EKSTREM olarak gésterebileceginiz 6rnek Taner Tolga Tarlacl, o adam
EGLENCE mahiyetinde yapiyor.

Ben direkt SIDDET ve ZORBALIK olarak yapiyorum, BANA bile bir sey olmuyor.

Cunki YANLIS davranislarinizin DOGRU davranislarinizi gegmesi 6yle KOLAY bir sey
degildir.

OLAGANUSTU diizeyde KOTU davranan birisi olmaniz icin, SIZOFRENIK bozukluklarin
icerisinde olmaniz gerekir.

Ayirt etme giicliniiz olmamali, naptiginizi bilmiyor; DELI falan olmaniz lazim.
Bu 6yle kolay bir sey degil.

Millete aleni ZARAR olusturdugun davraniglarini bir dtstn.

Yakin tarinte olsun bunlar.

Mutlaka SPESIFIK birkac érnek aklina gelecektir. Bunlarin disinda insanlara her zaman
OLUMLU davranmigsindir.

Herkes Oyle.
YANLIS davraniglarin %51°e gegmesi durumunun YAKININA bile yaklasamazsin.

Dolayisiyla “ELALEM ne der?” diye dustinecek higbir durum yok. Dogru davranislan Yanlig
davranigslarina BASKIN gelen bir adama TOPLUM *“hic¢bir SIKIM” yapamaz.

Yapamaz amk. Rahat olun. Kendimden ve Cevremden biliyorum.

Cok diz mantik igliyor bu konular. Sana “kdti insan.” diyen 49 insana karsilik “Bilmem.
Tanimiyorum.” Veya “Koétaligunt gérmedim.” diyen 51 insan varsa basina bir sey gelmez.

Ve bu orani zaten gecemezsiniz. ClnkU akli basinda bireylersiniz. Aklen bir hastaliginiz yok.
Dolayisiyla “Elalem ne der.” diye diisiinmenize de gerek yok. ISINIZE bakin.



Ders 15:; insanlart YOK
SAYMAK.

Bir INSANA ‘duygusal’ acidan verebilecegdiniz en bliylik ZARAR, onu ‘YOK’ saymaktir.
Bunu milleti (iziin diye sdylemiyorum, tam aksine; DIKKAT edin diye séyliyorum.
Musterilerinizi asla ve asla sahipsiz, yanitsiz birakmayin.

Bu YOK SAYMA muhabbeti, KIZ tavlarken veya insanlari ETKI altina alirken ISE yarayan bir
METOT olabilir.

Glinkii 0 an MESGUL olursun, ISLERINLE ugrasiyor olursun; VAR sayamazsin, ILGINI ve
ODAGINI ayiramazsin; BU da karsi tarafta senin itibarini yikseltici bir ETKI yaratir.

Ancak MUSTERILERINDE bu gecerli degildir.
MUSTERILERIN, senden “giliven dayanag” beklerler.

Senden PARA takasi karsiliginda istedikleri bir HIZMET vardir, bu kosulda onlarin mesajlarin
YANITSIZ birakamazsin.

Ancak,

Yapilan isten BAGIMSIZ olarak, (CUNKU hangi isi yapiyorsan ol isler cok YOGUN olabilir.)
bazen misterilerin seninle iletisime gecmesi “ONEMSIZ” hale gelebilir.

Bu DURUMDA yine de,

Cok cok “ciliz” olsa DAHI dénit ver.

Bir insan Bir insandir. Bunu unutma.

En CILIZ déniit dahi, HIC yanit vermemekten iyidir.

Asla insanlari yanitsiz, siklenmemis bicimde birakma. Siklenmemek, insanlari acayip
derecede yorar.

Sana PARA KAZANDIRACAK insanlarin SIKLENMEMIS hissetmesini emin ol istemezsin.
TOK SATICI olmak, SIKLEMEMEYI beraberinde getirmez ayrica.
Yine YANIT verirsin, ama tamamen kendi KURALLARINA goére SATIS yapmaya yogunlasirsin.

Karsi tarafi ekstra IKNA cabasina girmezsin, “Bdyle olursa okey, olmazsa sikinti degil.”
noktasinda yaklasirsin,



TOK saticilik budur. Yanitsiz birakmak, Siklememek; AMATORLUKTUR ve sana
disundiginden cok daha FAZLA kaybettirebilir.

Tekrar ediyorum,

Bir insanin bu hayatta yasayabilece@i en yogun DUYGUSAL tahribatlardan biri
SIKLENMEMEKTIR.

Belki digsardan bir gozle,

“Cevapsiz kalmakta bi’sey YOK ya, n’olacak ki SANKI; ben olsam SIKLEMEM bu durumu.”
diye dusunuyor olabilirsin.

Ama bir Mal veya Hizmet alacagin bir yeri digtn.
Ve ona MESAJ attigini, veya ARADIGINI; fakat hicbir DONUS yapmadigini diisn.
Feci dizeyde SICIS belirtisidir kargi taraf icin.

“Lan ben muisteriyim ve bgnlar bana DONUS yapmiyorlar. Bunlar ne sikime yasiyorlar o
zaman. Demek ki O DENLI kétiler ki, daha bana DONUS yapacak kapasiteye bile sahip
degiller.” diye dusunursun.

Millet “siklememeyi ve YOK saymay” GUC saniyor.
Hicbir alakasi yok.

Sana ULASMAYA calisan insanlara DONUT verecek kadar UYANIK ve GUCLU olmak
zorundasin.

Dedigim gibi, bu ¢ok CILIZ bir donit de olabilir. “Sonra konusuruz.” bile diyebilirsin.
“Mesgulim.” bile diyebilirsin.

Ama DONUS yapmak zorundasin.

Ancak her haliikarda bir DONUS yapmak, profesyonellik ve GUC belirtisidir.
Sakin ola bu konuyu atlama.

CUnkd 1 insan, 1 insandirr.

Ve o insan, sana ‘PARA’ KAZANDIRACAK.

Bunu unutma.



Ders 16: Kafayl PARAYA
calistirmak

Arkadaglarinizla bir MEKANA, KAFEYE, BARA gittiginizde neler distnidyorsunuz?
Muhtemelen aptal aptal bog muhabbetler yapiyorsunuz.

Cunkd YIKIK insanlarsiniz, arkadaslarniniz BOS insanlar ve N’aptiklarinin FARKINDA degiller.
Zaten BU yizden BUGUN fakirsiniz.

Bu hayatin en kolay HACK’lerinden BIR tanesi, olmak ISTEDIGIN siniftaki insanlarla
takilmaktir.

KAZANAN bir adam mi olmak istiyorsun?
O zaman KAZANAN insanlarla takilacaksin.

Direkt KAZANAN bir adam olursun. Cok siirmez. 2x2=4. Cevre, insani COK PIS bicimde
etkiler.

Mekana giriyorsunuz, Oturuyorsunuz; Bir Kahve veya Bira sdyllyorsunuz.
Peki kaciniz MEKANIN “ticari” kapasitesini inceliyorsunuz?

“Bu MUZIK niye béyle caliyor? Baska bir MUZIK acilamaz miydi? Niye OZELLIKLE bu
MUZIK secilmis?”

“Niye SANDALYELERDE bu tercih yapilmis? Total maliyet bakimindan géte girmesin diye mi,
yoksa BASKA bir sebebi mi var? Mesela, sandalyeler “insanlar cok OTURMAYIP bir an 6nce
KALKIP gitsinler” diye bilerek mi RAHATSIZ edici SECILMIS?”

“Mekanin SES SISTEMI nasil, ben olsam N’asil yapardim?”

“Garson olarak bu siginti barzoyu koymak yerine CEKICI bir KADIN segmek daha mantikli
olmaz miydi?”

Bu ve bunun gibi kac tane BEYIN FIRTINASI diistiniiyorsunuz?

“PRATIK odakli diisiinmek.” derken bunu kast ediyorum ViP’te. Ben éyle BOS BOS
mevzular disinmem. Bdyle seyleri disuntrim.

Bunlar duisiindiikge TICARI zekan genisler.
Ve yine Bunlar diisiindiikce, artik TICARETE dayali diisiinmeyi “OTOMATIKLESTIRIRSIN.”

MILLETIN distinip dustiniip de AKLINA gelmeyen fikirler, senin SIKININ kenariyla AKLINA
gelir hale gelir.



) Ders 17: Isl
MUKEMMELLESTIRMEK.

10 IS SAHIBI adam varsa, 9’'unda goérdiigim bir OZELLIK: “is Yl kazandirmaya basladiktan
sonra SALMALARIL.”

Bu tamamen averaj insan TEMBELLIGINE dayaniyor.

!36_12| insanlarin YETENEGI vardir, veya zamaninda iYi DUZEYDE vakit ayirmistir; bu yiizden
ISINDE iyidir.

Béyle insanlar COK var. Bala géte, Yasam Tarzlarinin El vermesinden 6tiirii ISLERINDE iyi
oluyorlar ve YOLLARINI buluyorlar.

Ancak insanlarin BUYUK c¢ogunlugu, TEMBELLER.
Zaten SANSLI oldugundan &tiir(i ISINDE iyi olan SAHISLARIN da cuvalladiklar nokta burasi.
Sadece AKILLI, CALISKAN ve HIRSLI insanlarin dusinebildigi bir sey bu.

Bir insan, oturup dU§Unt‘_Jp i$i_NE ba_klp “Amina koyim bu nokta ¢cok yanls.” diye disunup
orayl MUKEMMELLESTIREBILMELIDIR.

Bunu her giin, her giin, her giin, yaptigin MUDDETCE “asla ve ASLA” REKABET
edilemeyecek dlzeyde bir adam olacaksin.

Cunki muhtemelen RAKIBIN tyler’in ADAMI degil.

DEHA deqil.

ASIRI CALISKAN degil.

Standardin “ENN fazla” BIRKAG tik Ustiinde bir lavuk olacak senin RAKIBIN.

Ve sen Her allah’in GUNU kafa patlatip “amk. Bu isi nasil DAHA iYi konuma sokabilirim?”
diye DUSUNDUGUN miiddetce zaten KIMSE seninle rekabet edemeyecek.

Cunkl O, bir konuya KARAR vermeden ¢ok daha evvel sen onu ¢oktan EYLEME koymus
olacaksin.

KAFA patlat.

Tavana bak, De ki; “Ben NASIL daha iyisin yaparim. Oyle bir sey YAPMALIYIM ki,
INSANLARIN gdziinde FARK yaratsin.”

Kalem kagit glv, aklina gelen seyleri YAZ ve bir BEYIN FIRTINASI yirit. Emin ol, isin hic
DUSUNMEDIGIN diizeyde MUKEMMELLESICEK. Ve KAZANCIN artacak.



Ders 18: fiyatta KAPISMAK.

Ticaretten HIC ANLAMAYAN insanlarda, “en UCUZA satmayi BASARABILEN, piyasayi ELE
gegcirir.” gibi bir INANIS var.

Ve insanlarin ezici cogunlugu (buna TICARET yapanlar da dahil :D) TICARETTEN ‘zerre’
ANLAMADIKLARINDAN, bu doktrine gére hamlelerini diizenliyorlar.

Bu belli basli platformlarda, Bazi STRATEJILERDE gecerli olabilir.

Mesela Amazon’da, ZAMAN ZAMAN gecerli olabilir.

Bu konuda, Amazon FBA konusunda da bir KITAP cikaracagiz zaten.

Fakat bu ticaretin COK BUYUK bir “istisnai” kismi icin gecetli.

Yani boyle bir sey “YOK.” demiyorum, belirli stratejik kosullara gére “VAR.” olabilir,
Oldugu oluyor yani, BUNU g6zinizin énine getiriyorum; ancak UNUTUN simdi.

Bunun disinda, TICARETIN esas ‘EZICi COGUNLUGUNDA'’ insanlar her zaman ALMAK
istediklerini ALIRLAR.

Sandiginizin aksine insanlar fiyata dyle cok da bakmazlar.

Nasil ki hatunlar, ARZU duyduklari erkeklere iki eli kanda da olsa verirler; vermek icin bir
yolunu bulurlar, bunda da oyle.

Karda kista, Sogukta; -15 derecede, veya kendi evinde YAKALANMAK an meselesiyken size
veren HATUNLAR olmadi mi hi¢ amk.

Oldu.

Bunlar icin ¢cok maliyetliydiniz, ama yine de sizi verdiler.
Ciinki “ICSEL arzu” mevcuttu.

SATISTA da bu bdéyledir.

Uriintiniiz istediginiz kadar pahali olsun, énemli olan; o URUNU alacak olan adamin URUNU
almak isteyip istemedigidir.

Yani odaklanman gereken nokta, tiriiniin FIYATINI distirmek degil, INSANLARDA talep
yaratmakitir.

insanlar fiyata o kadar da TAKIK degiller.
Ve insanlar o kadar da FAKIR degildir.

Su “Millette PARA yok.” “Ekonomik KRIZ var.” gibi kavramlari silin atin artik beyninizden.



Decji_l Turkiye, Afganistan’da da TICARET yapiyor olsaniz (ki AFGANISTAN Diinya’nin en
FAKIR Ulkelerinden bir tanesidir.) insanlarda yine de PARA var.

Oglum insanlarda PARANIN “olmamasi” gibi bir KOSUL olabilir mi?

Ancak Amerika’da bile TV kanallarini agsaniz sanki “insanlarda PARA kalmamis.” gibi
haberler yapiyorlar.

Sosyal Medyada da bdyle.

Sanki herkes EKSIDEYMIS, kimsede PARA kalmamis gibi.

Bunlar tamamen Dezenformasyon.

Bunun en buytk kaniti, CAMDAN disarn baktiginizda gérdugtniz HER sey.

insanlarda PARA var. Bunu anlayacaksiniz dnce.

Bundan sonra,

1) insanlar bir seyi ALMAK istiyorlarsa ALIRLAR.

2) insanlarda PARA var.

Bu 2 BILGIYE gére hareket edeceksiniz. Bunlar esas pozitif, GERCEK, dogru bilgilerdir.

Yok insanlar ucuza kacarlar-mis, millet fakirmis; EKONOMIK kriz varmis, bunlara
inanmayacaksiniz. Cunkd kullliyen yalan.

Eger siz bunlarin TASAK malzemesi oldugunu ayikamazsaniz N’olur biliyor musunuz?

Sizin “Paralari yok.” dediginiz o MILLET, gider parasini sizin TIRNAGINIZ etmeyecek
TIPLERE yedirir.

Bu igler bdyledir.
Eger GIRISKEN davranmazsan KENDI payini bagkalarina yedirirsin.

O pasta dylece kalmaz. Pasta bu amk. Herkes yemek ister. Kendi payini sen YEMEZSEN,
baskalari yiyecektir.

Ve buna 3. maddeyi de ekliyoruz.

Yukarida saydigim 2 maddeye + 1 madde,

3) Her zaman FiYATI artirmaya ODAKLANACAKSIN.
Cunkd, her zaman daha fazla KAZANMAYA odaklaniyoruz.
Sen bu iSI para ‘KAZANMAK’ icin kurmadin mi?



PARA kazanmaya IHTIYACIN yok mu? Benden bu kitabi alip TICARETI 6grenme istegin de
bu yiizden. PARA kazanmak istiyorsun. Bu yiizden, FIYATI diisirmeye degil; YUKSELTMEYE
odaklanacaksin.

Ne demistik?

1) insanlar, bir seyi ALMAK istiyorlarsa ALIRLAR.

2) insanlarda PARA var.

3) Her zaman fiyati ARTIRMAYA odaklanacaksin.

Velev ki ISTISNAI kosullar olarak saydigim sektérlerden bir tanesindesin.
Ekmek satiyorsun mesela.

Ekmegin fiyati bellidir, FIYATI artirman degil disirebildigin kadar DUSURMEN ‘belki’ daha
OLUMLU br etki yaratur.

O zaman da daha fazla SATIS yapmaya odaklanacaksin.

Yani “ISTISNAI” kosul olarak saydigim kiiciik ve elit AZINLIKTAKI kisiler de, DAHA FAZLA
‘satis’ YAPMAYA odaklansinlar.

Onun disindaki TUM ‘BUYUK’ kesim, FIYATI ‘ARTIRMAYA’ odaklanmalidir.
Bununla da bitmedi.
Geldik ENNNN 6nemli kisima.

Siz, ‘PAHALIYA’ calistiginiz MUDDETCE, sizin KATMA DEGERLI triiniintiziin hakkini veren
insanlarla IS yapacaksiniz.

Direkt SPESIFiIK ve ANLASILABILIR bir érnek olsun.
Benim cikardigim kitaplar.
Sen bu kitabi ON SIPARISTEN aldiysan, 280 TLye aldin.

Benim kitabim 280 TL’den ¢ok daha FAZLASI eder. Ancak klasik Elektronik kitaplarin ve
Fiziksel kitaplarin genel fiyatlarn 20-50 TL araligindadir.

Eger Ben, gercekten TICARI SIRLARI anlattigim bu kitaplari 20-50 TL bandi UZERINDEN
satsaydim,

Senin gibi ELIT, kafasi CALISAN, ne ISTEDIGINI bilen insanlara HITAP etmek yerine “kendine
bir UMUT arayan EMBESIL” SURUSUNE satis yapmis olacaktim.

Ve Benim bu isi yapmaya DAIR motivasyonum ‘cok cok’ diisecekti.
Cunkii UCUZCU, FAKIR tipler; malinizin HAKKINI veremezler.



PARA, gercekten insan davranislarinda ciddi ETKILER yaratabilen bir olgudur.

Benim TICARET kitabima 280 TL ODEMIS bir adam, icindeki bilgilerin degerini bilecek ve
hazmedecektir.

ZENGIN de olacaktir. BUNA adim gibi eminim.

Ancak bunun yerine 20 TL, 30 TL, 40 TL yapsaydim bunun kitabini; Bu kitabi okumus bir
ADAMIN zengin olma ihtimali cok daha dugik olacakti.

Cunku kitap 30 TL zaten amk.

30 TL lik kitaptan mi zengin olacak adam, egri oturup dogru konusalim. 30 TL lik kitap kimi
zengin etmis buglne kadar. Zengin edebilecek kapasiteye sahip olsaydi zaten sahibi o
KITABI 30 TL yapmazd..

Bunu INSANLAR bilirler. Bu yiizden BUNA gére davranirlar.

Ayrica bir kitaba 280 TLyi, (_Veya senin TiCARETiN acisindan konusacak olursak, bir URUNE
‘LUKS'’ fiyati) sadece ZENGIN olmak isteyen, KALITE arayan; NE istedigini bilen adamlar
verirler.

Dolayistyla ben SENINLE, benim FIKIRLERIM hakkinda ne diistindiigiin hakkinda, SENIN
ticari fikirlerin hakkinda UZUN UZADIYA tartisabilirim.

Ancak BELESCI fakirlerle bunu yapamam. Cunkd “Almis olmak icin Almig.” insanlardir onlar,
fikirlerinin pek bir anlami yoktur. TUKETICI embesil surtleridir.

Dolayisiyla, FIYATLARI yukarida tutmanin bir AYRI énemi de; KALITELI miisterilere sahip
olmaktir.

Dolayisiyla 4. madde,

4) YUKSEK fiyat, KALITELI misterileri de beraberinde getirir.
Derleyelim,

1) insanlar, bir seyi ALMAK istiyorlarsa; ALIRLAR.

2) insanlarda PARA var.

3) Her zaman FIYATI artiracaksin.

4) YUKSEK fiyat, KALITELI misteriyi beraberinde getirir.



Ders 19: isinden BAHSETME!

Ticarette KOLAY PARA var.

Ciddi dizeyde.

Bu ylzden fark ettiyseniz, TOPLUMDA ‘sesi COK cikan’ kesim; Genellikle MAASLI kesimdir.
FAKIR kesimdir.

TICARET yapan kesim cok fazla konusmaz.

Cunki zaten aralarindan “KONUSAN” olanlar, yakin zamanda SiKi tutarlar.

Zira TICARETIN geleneginde dyle cok “KONUSMAK”, “ETRAFA bilgi vermek” yoktur.
KETUMLUK vardrr.

Cunkd millet KISKANCTIR.

ibnenin kendisi UNIVERSITE okumus, tonla DERS calismis, IS yapmis; AYDA kazandigi para
13.000 TL.

Sen daha TICARET yapmaya baslayali 1 yil olmus, kazandigin PARA 63.000 TL.
Kendini SIKER lan bu hasetten.

insanlarin buna SESSIZ ve EYLEMSIZ kalacagini mi zannediyorsun Oglum. Delirir millet.
Bunu Kendine HAKSIZLIK olarak sayar. Ve INTIKAM olarak senin ISLERINI baltalamaya

calisir.
Bu EVRENSEL bir yasadrr.

lla TURKIYE icin gecerli degil.

Sana sdyledigim rakamlarin sonuna DOLAR ekle, AMERIKA oluyor. Ona gére yazdim zaten.
Rakamlari tam Tirkiye’ye gdre yazsaydim, isler iyice KOMIK bir hale gelirdi.

Asla Ve Asla isin hakkinda BILGIi verme.

Benim en fazla iS konustugum PLATFORM, MASKULENITE platformu.

Sabah aksam PARA ve IS konusuyoruz.

Peki TICARI islerim hakkinda hic cok BILGI verdigimi gérdiin mii?

Tahmin bile edebilir misin iglerimi? HAYIR. Hicbi’ sikim bilemezsin. Her seyi bilerek
yapiyorum. Her eylemim BILINCLI bu hayatta.



Reelde tanistigim insanlara, eger aramizda ORTAK ve SAMIMi arkadasimiz yoksa “Baba
parasi yiyorum.” diyorum.

Daha iyi.

“Ne lizerine?” gibi sorulara TANIK olmadan, DIREKT yoldan akisina birakiyoruz.
Tabi, BOLLUGU gériince “Senin BABAN ne lizerine IS yapiyor?” diyenler de oluyor.
“Bilmiyorum, ARAM iyi degil. Sadece PARA génderiyor.” diyip geciyorum.

Kafa o kadar RAHAT oluyor ki. Anlatilmaz yasanir.

Millete SEKIL yapicam diye sakin ola TICARI akar’in hakkinda BILGIN verme.
Hele ki KAZANCINI sevgilisiyle paylasan, arkadaglariyla paylasanlar falan var.
Dusman gotune.

Cok koétl gercekten, sacmaliyorsunuz.

Aptal aptal is yapmayin.

Tark milletinin “NAZAR deger.” dedigi kavram bu.

Oyle cok konusmayin, hiccc ummadiginiz BICIMDE &yle bir yerden dyle bir sey CARPAR ki;
gereksiz bi’ ton DERTLE ugrasirsiniz.

TICARETINIZ baltalanir.

Cunki INSANLAR cok konusurlar. Ve emin olun, insanlarin kafasi FESATA “cok 1Yi.” calisrr.
Ve bunu HIC istemezsiniz, emin olun.

PARA her seydir.

Sessiz. olun amk, HAYATINIZI yasayin.

SISTEMI tutturursaniz ve KETUMLUGUNUZU korursaniz; UZUN SURELER boyunca cok
TATLI paralar yemeye, UYURKEN kazanmaya DEVAM edersiniz.

BUNU unutmayin.
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Bu DERS’i, bilerek ISINDEN bahsetmemek bashginin hemen ARDINA koydum.
CUnkl cok karistirilan bir olgu.

Yine ‘cok cok ISTISNAI’ kosullarda DIKKAT cekmek yerine KUCUK gdziikmek daha iyi bir
STRATEJIK yol olsa da; bu ISTISNAI kosullarin “haricinde” (ki genellikle bu ISTISNAI
kosullara siz dahil olmayacaksiniz) DIKKAT ¢cekmek, milkemmel bir yoldur.

Cunki TICARETI, para KAZANMAK icin yapiyoruz.

Ve DIKKAT cekmek demek, daha fazla “INSAN” tarafindan BILINIR hale gelmek demektir.
Dusun simdi.

insanlarin DIKKATINI cekmenin PEK iyi olmayacagi KAC tane is var?

COK COK tek tilk.

Aklina belki 1-2 tane ALAN gelebilir, o da TAS catlasa. Hic gelmemis de olabilir. Ancak
bunlarin haricinde, tanidigin neredeyse HER alanda insanlarin DIKKATINI ¢cekmenin
MUKEMMEL bir metot oldugunu gérirsin.

insanlarin ELALEMIN kendisinin hakkinda ne diisiinecegine cok fazla TAKIKLAR.
Ciinkiit OZGUVEN problemleri var.

Ben, milletin SIZIN hakkinda NE diisiindiginin cok bi’ &nemi olmadigini; gercek bir SIKINTI
yasamaniz icin DELI veya AKIL HASTASI olmaniz gerektigini zaten bundan birkac ders
oncesinde anlattim.

isin MANTIGINI anlamissinizdir.

Dolayisiyla DIKKAT cekmekten asla ama asla vazgecmeyeceksiniz.
Tabiri caizse, ILGI orospusu olun.

SOVMEN olun.

SPOT isiklari sizin tGzerinize vursun. PARLAMANIZ LAZIM.

Elon Musk’in kazandigi SERVETIN biiyiik cogunlugu, yaptigi KATMA DEGERLI hamlelerli
hamlelerden degil; PAZARLAMA hamlelerinden gelir.

Evet, bunu cogunuz bilmiyorsunuz muhtemelen.
Ancak o adamin konusmalarinda paylastigi verilerin cogu SACMALIKTAN ibarettir.

imkansiz amk. Oyle sey mi olur.



Ancak Oyle bir seyin olamayacagini, ancak o isin UZMANLARI bilebilir.
Kalan 7 milyar INSAN bunu bilemez.
Ve bu adamin derdi, DIKKAT cekmek.

Bana da o ISTEN gercekten ‘AN_LAYAN’ arkadaslarim soylUyorlar “Bu herif bdyle konusuyor
da bu igin olmasi, SAYISAL VERILERE gbére imkansiz :D.” diye.

Ancak adam DIKKAT cekiyor. Neticede BUYUK konusunca DIKKAT cekiyorsunuz.
PAZARLAMA bdyle bir sey beyler.

DIKKAT cekeceksiniz.

Dusundn.

Millet REKLAM butcelerine deli gibi PARA akitiyor.

PLAN yapiyor.

Sirf bu “REKLAM” sektérii lizerine kurulmus “”SAYISIZ”” miktarda SIRKET var.
Tdm bunlar Ne igin?

insanlarin bir an olsun DIKKATINI cekmek icin.

Ve siz, EMBESIL gibi “DIKKAT” cekmekten kaciniyorsunuz?

Ne kadar biiylik bir TICARI firsati ELINIZIN tersiyle ittiginizin farkinda misiniz?

Eger Maskulenite platformu benim isik vaat eden GENCLERI egitmek icin kurdugum bir
platform olmasaydi,

Sirf TICARET odakli kurdugum bir platform olsaydi.
Ortaligin AMINA KOYMUSTUM.

CNN’e cikardim amk.

DIKKAT cekmek icin yapamayacagim sey yok.

YIRTIK olun biraz. INSANLARIN sizin hakkinda ne diisiindiigiinii sallamayin. Maymun hepsi.
Ne yaptiklarinin farkinda deqiller.

DIKKAT cekmek, BU hayattaki EN UCUZ reklam yoludur.
Neredeyse BELESTIR.
AKLINI kullan.



DERS 21: insanlarn
/AAFLARINA oyna.

Zincir, EN ZAYIF halkasi kadar saglamdir.

Bu ylzden insanlarin ZAAFLARINA oynayacaksin.

CUnkl senin amacin, PARA kazanmak.

PARA kazanmak demek, insanlarin sana “PARALARNI” vermeleri demek.
O PARA havadan gelmiyor. INSANLAR sana veriyor.

Dolayisiyla INSANLARI ‘fethetmek’ ZORUNDASIN.

Peki, madem INSANLARIN aklini FETHETMEK istiyorsun; sana PARALARINI verme
“dirtlistini” hissetmelerini istiyorsun, bunu EN BASIT bicimde nasil yapabilirsin?

Zincirin EN ZAYIF halkasindan giris yaparak.

Yani onlarin ZAYIF noktalarindan, ZAAFLARINDAN giris yaparak.
Bu size ILK GORUSTE biraz ‘komplike’ GELMIS olabilir.

Hayir dyle degil amk. Kolay.

CuUnku her insan esasinda birbirine benzer.

insanlar aynidr.

BUYUK markalar, niye REKLAMLARINDA ‘cekici’ HATUNLARI oynatiyorlar?
Bilerek yapiyorlar :D

Senin, CEKICI hatunlara olan zaafini biliyorlar ¢tinkd.

Yok mu amk.

Bunu ABAZANLIK olarak algilama.

Daha COOL bir perspektifte yaklas.

Her erkek CEKICI hatunlar sever. Bu durum, bir ZAAFTIR. Bu yiizden markalar,
PAZARLAMA stratejilerinde surekli olarak KADINLARI 6n plana surerler.

Hele ki PRESTIJ odakli markalar, bunun bokunu cikarirlar.
Aralarinda daha CAKAL olanlari, KIRMIZI giyinmis hatunlari oynatiyorlar.



Bunun bilimsel perspektifini bilmiyorum. TEORIK bir yorumda bulunmayacadim. Ancak
KIRMIZI renk, kadinlarda genellikle ERKEKLERE c¢ekici geliyor.

Bana da geliyor. Sana da geliyordur.
Bunu biliyorlar, VE buna gére davraniyorlar.
Erkekler SAHIP olmaya, Kadinlar AIT olmaya meylederler.

Dolayisiyla genellikle Kadinlara yonelik markalar da, “EN gug¢li olan ERKEGE ait olacak
yetkinlige sahip olacagina IKNA ettirecek sekilde REKLAMLAR” yaparlar.

Kadin, o PARFUMU sikinca bir anda gok giizel koktu ve eskiden dikkatini cekemedigi
adamin (Mesela Benim) cok PIS dikkatini ¢cekti, falan.

Hatunlara yonelik yapilan REKLAMLAR genellikle bu sekildedir.
Genellikle insanlarin ZAAFLARININ ‘GUC’e dayali olduguna DIKKAT etmen gerekir.

Cunki buna DIKKAT ettigin miiddetce, tam olarak ‘NEREYE’ odakli bir PAZARLAMA strateji
izlemen gerektigini ayikir hale geleceksin.

Sen benden TICARET konusunda N’igin EGITIM almak istedin?
Beni N’icin okuyorsun SU ANDA?

COK PARA istiyorsun ¢unkda.

N’icin COK PARA istiyorsun?

Liks Araba, Glzel Kadinlar ve SAYGINLIK istiyorsun ¢cinka.
Yalan mi amk.

Degil.

Bu ayip bir sey mi?

Degil.

Ancak neticede GUC ile birebir bagintili, alirken BILEREK aldin bu kitabi; PISMAN da
degilsin.

Dolayisiyla, TICARETTE; bir insani IKNA etmeye calisirken, Karsindaki insani senin IKNA
etmeye calistigin KOSULU kabul ettigi takdirde “dyle ya da bdyle” GUCLENECEGINE ikna
etmeye ODAKLANMAN gerekir.

Bunu yaptigin takdirde, insan veya insanlar; senin URUNUNU satin almak ICIN durdurulmasi
glic bir DURTU hissederler.

Buna da ZAAFINA oynamak denir.
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seydlir.

NETWORK her seydir.

Ben BU zamana kadar yaptigim BUYUK islerin ‘ezici’ COGUNLUGUNU, network’tim
sayesinde aldim.

CUnkd insanlarin éyle cok tanidiklar yok.

Eger DOGRU adamlari taniyorsan, HOS bi’ INTIBA yaratman yeterli oluyor.

Onlar DONUP dolasip sana IS getiriyorlar zaten.

Ancak siz asalaklarin anlamadigi NOKTA su, gercekten LOSER insanlarla takiliyorsunuz.
Ben Kahvaltimi, (")gle Yemegimi; Surekili INSANLARLA yerim.

Ancak bu INSANLARIN hicbirisi &yle “Surdan tanidigim bi’cocuk. EGLENCELI b’ tip ya.”
dedigim insanlardan olmaz.

Hepsinin ailesel veya bireysel bir YETKINLIGi vardrr.

EGLENCELI olmasindan banane’ amk.

IS yapmamiz lazim.

Her giin iS ve PARA konusabilecegin insanlar BIRIKTIRDIGINI diistin.
Zamanla ne kadar IS yapan insan BiRIKIRDI ¢cevrende?

TAM olarak bundan bahsediyorum.

insan ALISKANLIKLARINDAN ibarettir.

Networkiinii de buna gére INSA edeceksin.

Aptal tiplerle sirf “Eglenceli.” olduklari icin takiimayacaksin.

Esas EGLENCELI olan nedir, biliyor musun?

Ornegin, BIR arkadasin vardir ve bu cocuk PARA kazandirmasa dahi seninle birlikteyken
guzel ekuri oluyordur.

HATUNLARINA karsi seni évilyordur, senin KURALLARINA uyum sagliyordur ve EGLENCE
hayatina ciktiginda tam bir “KAZANMA” mentalitesine uyum sagliyordur.

Ayrica olasi bir SIDDET senaryosunda da IS yapabilecek yetkinlige sahiptir. Korkak degildir.



Esas “EGLENCELI cocuk.” denilen tip budur.

Ve kabul edilebilir.

Sizin “eglenceli COCUK.” dediginiz tipler KORKAK amk.

Yarramin kenarina SAP olamayacak tipleri CEVRENIZDE tutuyorsunuz.
Sonra NIYE “fakir kaldik amk.” diye hayiflaniyorsunuz.

Cevrenizde Sadece ‘2’ TANE “Kanka ben yeni bir is kurdum ve iYi para kazaniyorum.” diyen
adam olsa,

Aksamina IS kurar; SABAHINA para kazanirsiniz.

CEVRE her seydir.

IS adamlari, IS adamlaryla takilir. Bunu unutmayin.
Herkes kendine benzeyen INSANLARLA takilir bu hayatta.

Aslan gidip Q_AKALLA birliktelik yasamaz. Aslan, ASLANLA birliktelik yasar. Tarihte hicbir
zaman TERSI de goértlmemigtir.

Dolayisiyla ARKADASLARIN neyse sen de osun.

Adam gibi CEVRE insa et, LOSERLARIN telefonlarina CIKMA.
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STANDARTTIR.

insan, ALISKANLIKLARINDAN ibarettir.

Dolayisiyla ALISIK oldugun bir seyi OTOMATIKMAN tadarken ve NORMAL karsilarken;
ALISKIN olmadigin sey ‘garip’ gelir ve onu ister bilincli ister bilingsiz bicimde “ITERSIN”.

Loserlarin Loser, Kazananlarin KAZANAN kalma sebebi budur.

Suriye Savasl.

2012 yilina kadar “Suriye’de SAVAS var.” desen milllet “Yok artik amk.” derdi.

Su an 2022 yilindayiz.

Biri sana “Suriye’de SAVAS var.” dese ne dersin?

“Yok artik, YEMIN et? Bilmiyorduk amk.” dersin.

Peki “Suriye’de BARIS var, SAVAS yok; istedigin gibi gidip GEZEBILIRSIN.” dese ne dersin?
Siksen inanmazsin.

Suriye’ye de GITMEZSIN ayrica. Cuinkii Suriye’de SAVAS olmasina alistin. BARIS olmasina
ALISMAZSIN.

Bir baska ORNEK,

2014 yilinda birisine “T.C’ye BASKANLIK gelecek.” desen “Hadi lan ordan olur mu dyle sey
derdi.”

Su an birisine “T.C’de BASKANLIK var.” desen “Ee, biliyoz zaten amk.” der.

BASBAKANLIK kurumu hepinize de garip gelmiyor mu? Geliyor. Giinkii YOKLUGUNA
alistiniz.

BASARI ve KAZANMAK da béyledir.

Loserlar bu yizden Loser, KAZANANLAR bu yuzden KAZANAN olarak kalirlar.

Ben, SU AN Alaska’ya génderilsem; 3 sene icerisinde tekrardan oranin ZENGINI olurum.
Cunkii ZENGIN olmaya, KAZANMAYA alisigim.

Oburiistini itiyorum. Olagan disi ve GARIP geliyor.

Ve siz insan evlatlari, BASARIYA alisik olmadiginiz icin bunu GOZUNUZDE biyutiyorsunuz.



Bunu yaptiginiz DAVRANISLAR gézlemledim sizlerin Gzerinde.

Biraz PARA kazaninca hemen gotunuz basiniz ayri oynuyor.

“Ohaaa amk.” falan oluyorsunuz, 3 paragraf RAPOR désiyorsunuz KOCLUK sisteminde.
Oglum bi’ SAKIN olun.

NORMALLESTIRIN sunu kafanizda.

PARA KAZANMAK gayet normal bir sey.

10°da 9 kizlan BASTAN cikarinca goétiiniz bagsiniz oynamasin artik. Bunlar normal seyler. Asil
bunlari yapamamak ANORMAL.

Aptal herifler, o kadar uzun siire EMBESILLERIN evreninde yasamissiniz ki; bunlar
g6zintzde ANORMAL geliyor.

Bunlarin size ANORMAL gelmesi sizi GOZUMDE 8yle ‘GARIP’ bir konuma sokuyor ki,
anlatamam.

Su icince “Ohaa lan.” diyen bir insani diistin? Ne hissedersin?

“GARIP lan bu.” dersin dimi. Bende de SiZ 8yle gdziikiiyorsunuz. Olm hi¢c mi tatmadiniz.
Tadarsiniz. Kasmayin.

ZOR olani bagsarmak,

YUKLU para KAZANMAK,

COK guzel KIZLARI tavlamak; BUNLAR normal seyler.

Bir ginde 5 KlZ tavlamak, GRUP yapmak; NORMAL.

Bir giin 50 BiN TL kazanmak; NORMAL.

SASIRMAYI birakin artik béyle seylere. NORMAL seyler bunlar. KAZANAN adamlarsiniz.
CUnkld benim adamlarimsiniz. Benim adamim tabiki bunlar yapacak. Bunlarl yapamiyorsan
benim ADAMIM olamazsin zaten.

Gozunlzde buyldtmeyin.

Normal.



DERS 24: Insanlara
PABALARIN\ gerl
GONDERMEK.

1) PARA kazanmak istiyorsun.

2) Sana bu PARAYI kazandiran kisiler, INSANLAR.

3) Bu mevzubahis INSANLAR; senin MUSTERILERIN.

4) Bir INSAN dahi olsa, Bir INSAN; bir INSANDIR. ciinkii sana PARA KAZANDIRIYOR.
Bu 4 ana MADDE’ye DIKKAT et.

CUnkl cok buydk 6nem ARZ ediyor.

Sadece saydigim bu 4 ANA maddeyi oturtmus bir adam bile, I$ yaptigi veya MUSTERISI
olan insanlarla ILISKiSINI ‘OTURTACAK’ kivama GELMIS olur.

insanlar, “6zellikle FAKIR mindsetindekiler” : _PARAYA KARSI bir KITLIK prensibinde
yaklastiklarindan mutevellit, paray! cok fazla ICERDE tutmaya ydnelik bir egilim
benimsiyorlar.

“Verilen mal IADE olunmaz.” gibisinden bir s6z var mesela. Tiiccarlarda. “Satilan Mal GERI
alinmaz.” olarak da bilinir.

Ben bu s6zin Uzerine araliksiz 2 dk. boyunca gulebilirim.
Sadece bu ctimle Uzerine tam 2 dk. boyunca KAHKAHA atabilirim.

Tuketici Haklarini vs. hadi gectim, adamin gétiinden kan alirlar. SIKE SIKE o mali iade
aldirtirlar da; ETIK acidan ne kadar AMATORCE bir s6zdiir amk.

Oglum o senin MUSTERIN lan MUSTERIN.
Sana GUVENMIS, parasini VERMIS bir adam.
Sen nasil béyle bir KOSULLANMA ile yaklasirsin.

Asla béyle bir aptallik ile yaklasmayin. Bu, KITLIK prensibinde yasayan FAKIR evlatlarinin
kafa yapisidir.

PARAYA ‘gereginden’ FAZLA deger yuklemeyeceksiniz. Eger MUSTERINIZ, hakli sebeplerle
paray geri istiyorsa; MUTLAKA o para SIZE eninde sonunda DONUP dolasip geri gelecektir.



Geri verin, bi’'sey OLMAZ. Demek ki o PARA sadece BIR anlik SiZIN elinize gecmis,
EMANETEN. OZUNDE hi¢ size gecmemis demektir.

Sallamayin o kadar. 3’tn 5’in hesabini yapmayin.
Bunun disinda, SEVDIGIM BIR strateji vardir.
Bunu iYi dinleyin, CUNKU bunu kimse size anlatmaz.

TICARETTE bir INSANI tavlamak hususunda, en ETKiLEYiCi yollardan bir tanesi; o insanin
size verdigi PARANIN dénlp dolasip o insana GERI dénmesini saglamaktir.

Miisterin veya IS yapacagdin adam diyelim.

“Para verdirtmemek.”

“Ismarlamak.”

“Indirim yapmak.” Hadi neyse.

Ancak,

Sana halihazirda vermis oldugu bir PARANIN ona geri DONMESI, devasa’ bir ETKi yaratir.
CUnk(l’ adam sdyle disundr.

“Hassiktir amk. Ben bu ADAMA para vermistim, VE bu adam aldi; KENDISINE verdigim
parayi geri dondurdu lan.”

Ornegin bir IS yapiyorsun, bir URUN cikardin; bu URUN sikimsonik’ bi EGITIM olsun. Udemy
gibi platformlardaki videolu 20 saatlik egitimlerden.

Gittin MUSTERI kitlene bu EGITIMIi 50 TL’ye sattin.

Sonra KITLENE toplu mail yolladin “Beyler, egitimin YETERI kadar ISTEDIGIM standartlara
uymadigini fark ettim; Ek birka¢ ders eklemem lazim. Tam mikemmel degil ¢tinki. Bunun icin
egitimin Ucretlerini BANKA hesaplariniza tekrardan génderdim. Egitimin bu kopyasi elinizde
kalabilir. Katihminiz icin tesekkdrler.” Seklinde.

50 TLlerini geri gbnderdin.
Zaten o egitimi 35 saat yapmistin. Sen bilerek 20 saatligini géndermistin.

Ancak ‘HER’ bir ‘INSAN’ su diistinceyi yasayacaktir: “Hassiktir lan adam “Bekleyin
halledicem.” Demedi, Hicbi’ sik demedi; Sadece PARAYI geri génderdi.”

Ve GUVENLERI tazelenecektir.

Sonra sen onlara, TEKRARDAN mail génderdin. Ve dedin ki: “Beyler, EGITIMI tam olmasini
ISTEDIGIM kivama getirdim. TAMAMLADIM. Tam, olmasini istedigim MUKEMMEL kivama
ulasti. Ancak bu sefer fiyati 75 TL. Almanizi SIDDETLE tavsiye ederim.”



Emin ol, HER BIR tanesi 75 TLyi verip o EGITiMi satin alacaktir.

N’aptin?

Ufak bir mail oynuyla o EGITIMDEN kazancini %50 ARTIRMIS oldun.

PARAY!I ‘geri GONDERMEK’, asin diizeyde KARSI tarafi tavlayici bir metottur.
Bunun temeli, ZENGIN mindsetine dayanir.

Nasil ki 6bir HATUNLAR, sende baska HATUNLARIN da oldugunu dusuntnce lzerine
yigilmaya devam ediyorlar; PARADA da bu durum &yledir.

Sen KITLIKTA degil BOLLUKTA davranan bir adam olursan, elinde olan parayi da “SACMA
sapan DAVRANMAYACAK bicimde.” DAGITIRSIN.

CEKINMEZSIN.
“Gitmesi gerekiyordu, Gitti.” dersin.
Ve KATLANARAK sana geri gelir (%50 KATLANDI.)

Bu yizden ASLA ve KAT’a elindeki paraya karg! “Bir gun bitebilir.” “Tasarruflu.” “Kithkta.”
PRENSIPLERDE yaklasmayacaksin.

Bunlari EZIKLER yapar.
BOLLUKTA davranacak, KAZANMAYA odaklanacaksin.



DERS 25: SERT davranmak vs.
YUMUSAK davranmak.

Burada esasinda ODEMELERI kast ediyorum.
SATISI yani.
ingilizce literatiirde “Hard close vs Soft Close” diye gecer.

Bir SATIS yaparken, karsindaki insan “Bilemiyorum yani, Alabilirim de.” gizgisinde kaldiginda
onu IKNA etmeye calisip son INTIBAYI olumlu birakmak veya “Sen bilirsin.” diyip OBUR
aliclya gecmek arasindaki cizgi.

Ben kesinlikle, Hard close adamiyim.
Cunki ‘BELKI’ sinifinda kalanlar, benim ASABIMI bozarlar.
Ben SATIS yaparken bir insanin “Bilemedim ki simdi.” Triplerini cekemem.

Senin 1 hafta sonra alacak olman, 2 hafta sonra alacak olman, 3 hafta sonra alacak olman
benim icin bir “ANLAM?” ifade etmiyor.

Benim icin BUGUN alacak olan dnemli.

Hayat bir giindiir, o da BUGUNDUR.

EYLEM.

ICRAAT.

Bugiin PARA akiyor mu? Akmiyor mu. Bu kadar.

Almiyor musun?

“lyi gtinler dilerim, Gértismek Uzere.”

Ve bir SONRAKI, benimle GORUSMEK isteyen MUSTERIYE gecerim.
MAKS. satis ve BUGUNUN kari énemlidir.

Cunkl bugiine 0 TL ile uyanirnm, diin ne kadar KAZANDIGIM énemsizdir; banka
HESABIMDA kac oldugu dnemsizdir, tek ONEMLI olan; ‘buglin’ “NE KADAR” kazandigimdir.

Bugin “NE KADAR” kazandiysam o kadarim gdzimde. Dolayisiyla senin Belki’lerin
géziimde Pek bir anlam IFADE etmiyor.

Ve bugiine kadar TICARETTE bunun ‘hep’ DAHA FAZLA kazandirdigini gérdim. Dolayisiyla
SERT davranin. DAHA FAZLA kazanacaksiniz.
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Ticaret, esasinda buytk oranda STRES TOLERANSINA dayanir.

Cunku Ticarette, IS yaptigin adamdan veya SATIS yaptigin miisteriden STRESI alip; KENDI
Uzerine yuklersin.

Ornegin, bir MUSTERI senin TELEVIZYON subenden TELEVIZYON alacak diyelim.

Sen orada Magazanin Patronu olarak bulunuyorsun ve MUSTERIYE yardimci olacaksin.
O miisterinin bir TELEVIZYONA ihtiyaci var fakat TELEVIZYONDAN bi’ sikim anlamiyor.
Bu ylzden fark etmedigi bir STRES dUizeyi var.

Sen ondan o STRESI aliyorsun, KENDI {izerine ekliyorsun; Ve diyorsun ki, “Bu bu modelimizi
almaniz sizin i¢in en uygun tercih olacaktir. CiUnkU muadili olan rakiplerden su su
sebeplerden 6tirt Daha Ustin. Ayrica bir teknik servise ihtiyaciniz oldugu durumunda size
ANINDA yardimci oluruz.”

Ondan STRESI alip, KENDIN Ustlenip; SATISI gerceklestiriyorsun.
MuUsteri de SATIN ALIMINI gerceklestiriyor.

Cunkl “Adam bdyle anlatti Dogrudur heralde.” diye disunuyor.

Cok daha YUKSEK diizeyde STRES toleransi gerektiren, AGIR isler var.

Benim bugiine kadar YAPTIGIM islerin tamami &yleydi. Bir isin, RiSKi blylidikce KAZANCI
artar. 2x2=4. Dolayisiyla STRES yUkU de artar.

Ve HIZLI PARA kazanmak isteyen bir erkegin, STRES toleransinin ylksek olmasi gereklidir.

Eger COK PARA kazanmak istiyorsan, sana hi¢ distinemeyecegin kadar STRES verici
SENARYOLAR yiklenecek.

Buna HAZIR misin?

DISINI sikacaksin.

IS buyldiikce STRES artar.

Bunun icin AKLINI, mentaliteni; BUNA gére HAZIRLAYACAKSIN.

Oyle her SIKE heyecanlanan, cok kolay DUYGUSALLASAN; Havadan NEM kapan bi’ TiP
olursan yarragi yersin.

Kendini bu konuda GELISTIR.
STRES y6netimi, COK énemlidir.
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insanlar, ‘yogunluklu’ OLARAK isteklerini degil; IHTIYACLARINI alirlar.
Isteklerini alan insanlar yok mudur?
Vardir, ¢ok.

Ancak standart bir insan, 100 lira harciyorsa TASS catlasin bunun 20 lirasini ISTEKLERINE
ayiriyordur.

Kalan 80 lirasi, “buna IHTIYACIM var.” diyerek SATIN aldigi Uriinlerine gidiyordur.

Satisini yapmaya calistiginiz Griinii veya herhangi bir “SEYI” PAZARLARKEN aklinizda
bulundurmaniz gereken TEMEL yol HARITASI bu.

insanlara, IHTIYAC yaratacaksiniz.

Milletin agzina sakiz olmus, “ARZ/TALEP ARZ/TALEP” diye.
Uriindin fiyatini bu belirler diyorlar.

Yarraklarin haberi yok, TALEBI yaratan da biziz.

ARZI yaratanin da BiZ oldugu gibi.

OYUNU kuran biziz.

TALEP, pazarlama ile yaratilr.

PAZARLAMAY! ise, insanlara; bu triine “IHTIYACLARI” oldugunu HISSETTIREREK
yapacaksiniz.

Bakin, amatdrler bunun “ISTEK” noktasina odaklaniyorlar; Bunun icin “AMATORLER” ve
basarisizlar.

Ben, sizlere bunun “IHTIYAC” noktasina odaklanmanizi sdyliiyorum.

Bunun “ISTEK” noktasina odaklanan birisi Pazarlamayi, Uriiniin NITELIK kismina
odaklanarak yapar.

Ornegin KALEM.
ISTEK noktasina odaklanan biri, PAZARLAMAY!| nasil yapar biliyor musunuz?
Soyle yapar.

“Bu Urtn, COK estetik bicimde yaratiimis. Yazdiginizda gercekten kalemin kaydigini
hissediyorsunuz. Yazimi da ¢ok kolay. Yazarken ucu kiriimiyor. Ergonomik agidan



MUKEMMEL yaratiimis. Gergekten, dedigim gibi, miilkemmel ESTETIK bir kalem ve
elinizdeyken sanki milyon dolarlik bir rinmus gibi duruyor.”

Ben nasil YAPARIM?

“Hic SOSYAL ortamlarda, iS ortamlarinda; Bir sey BETIMLERKEN veya ANLATIRKEN eline
bir KALEM kagit alip yazman gerekmedi mi? ONEMLI adamlarin basina sikca gelir.

Biliyorum. Bunun icin, stirekli yaninda bulunan; SIK ve insanlara ITIBARINI yansitacak bir
KALEME ihtiyacin var. GUCLU insanlarin bir tek kalemi olur, ve bu kalemleri kendilerini temsil
ederler. Eger giiclii insanlar gibi bir IMZA kaleminin olmasini istiyorsan, bu kaleme IHTIYACIN
var.”

Direkt SATIN ALMA dirttsU hissettigini biliyorum.

Bunu sirf ORNEK olarak 15 saniyede yazdim, ama SATIN ALMA dirtiisi hissettin;
BILIYORUM.

Beynin HACK’leri bunlar oglum.
Ben sana BEYNIN ‘ZAYIF’ noktalarini anlatiyorum.
Bunun icin bu KITABI alirken dedim sana “hayatinin FIRSATI.” diye.

Bu taktikler Jordan Belfort’'un tizerinde DAHI ise yarar. Ona bile satis yaparsin. Ginki beynin
KISA YOLUDUR. Devreyi sasirtir. Network, Beden Dili KITAPLARINDA anlattigim gibi.
SONSUZA Kadar insan BEYNINDE ise yaramaya devam edecek Taktikler bunlar.
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SOZLESMELER gergek
DEGILDIR.

insanlarda ¢ok SIK diizeyde gézlemledigim bir HATALI HAMLE var.

“Biz 0 adamla senet yaptik.”

“Biz 0 SIRKETLE ‘sézlesme’ YAPTIK. Cayamazlar.”

Gibisinden ifadede bulunuyorlar.

YARRRRAK cayamazlar.

Oglum hicbi’ SIK bildiginiz, yok BARI bu cinsten konusan insanlarin LAFLARINA kanmayin.
Biz HIZLI PARANIN pesindeyiz.

Diyelim ki bir TICARI anlasma yaptin BUGUN.

Mal verdin, Mal aldin ASIRI YUZEYSEL geciyorum (Hukuki terimlere girsem baya uzar); ve
adam sana SATIS koydu.

Seni ‘dolayl’ yoldan GAMMAZLADI.

Sen de bu adami MAHKEMEYE verdin.

Bu MAHKEMENIN sonlanmasi, o adami ICRAYA vermen DAHIL 2 SENE.
Yani asagi yukart PARANI 2 senede alirsin.

Bu bir ANLAM ifade ediyor mu amk?

2 SENE sonra para gelecekse, senin O ise girmenin ne anlami kaldi zaten?

Yani anlayaca@’ur_l, sOzlesmeler ve _SI_ENETLER teoride parani eninde sonunda getirmeyi VAAT
etse dahi; PRATIKTE cok da bi’ SIKIME yaramazlar.

Cunki YAVASLARDIR. Biz HIZLI PARANIN pesindeyiz.
Senin bu noktada odaklanman gereken, “KARSILIKLI ¢ikar.” durumudur.

Trafikte birbirine karsi SERITTEN giden 2 otomobil birbiriyle carpismiyorsa, bunun sebebi
aralarinda KANUNLARA dayanan anlasmadan degil; KARSILIKLI ¢ikar iliskisindendir Bunu
unutma.



Arabalar “A ben ters serite girip bu arabaya carpamam AMINA koyim, Clunki KANUNLAR
bunu bana yasakladi.” diyip de duz yolda devam etmiyorlar.

“Ters SE_RiTE girip bu arabaya carparsam 6lebilirim, Hadi Olmedim; ARABAMIN degeri
KESINLIKLE diser.” diyerek carpismiyorlar.

Yani ortada bir KARSILIKLI ¢ikar iligkisi mevcut.

Dolayisiyla, EGER insanlarla kurdugun TiICARI iliskileri SAGLAM kazi§a baglamak istiyorsan,
Aptal gibi “Hukuki sézlesmelere” BEL baglamak yerine “IKiLi iliskilere” odaklanacaksin.
KARSILIKLI ¢ikar iliskisine odaklanacaksin.

Evet, bir HUKUKCU olarak bu cUmIe_Ieri kurmam sana enteresan geliyor olabilir ama 2 kere 2
4 eder. Bunlar, hayatin GERCEKLERIDIR.

Senet ve Sozlesmeler Pratikte SACMALIKTAN ibarettir.
CUnkd Mahkeme dizeyinde ¢cok YAVAS islerler. “Para” HEMEN LAZIM.

Bunu unutma.
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NASIL yapilir?

Bu’ ORTAKLIK mevzusu bana OZELDEN cok soruluyor.
Bunu aslinda ZENGIN olma EGITiMI kitabinda anlatmistim.
Ama burada daha SADE VE basit BICIMDE aciklayacagim.
Diyelim ki sen X yapmak istiyorsun.

Senin X yapmaya, “ANLIK” giicln ve kapasiten yetmiyor.

ZAMAN_A_yaysan HER tarlt yaparsin da, ZAMAN en degerli sermaye oldugundan; Bir baska
GUVENILIR insanla GUCUNU birlestirmek istiyorsun.

Sen X’in 2/3’luk kismindan tutuyorsun, Kalan, Senin tutamadigin, 1/3’Lik kismindan
ORTAKLIK yaptigin SAHIS tutuyor ve ORTAKLIK kurulmus oluyor.

Bir IS lizerine ORTAKLIK tamamen béyle kurulur.
TUm 6zet budur.
Yok akrabalik iligkisiymisg, Yok Dostlukmus; Bunlar TIRAS. Geciceksin bunlari.

Zaten bu tur kafalarda ORTAKLIK iligkisi kuran insanlar BATIYORLAR, onu sdyliyim sana. Hi¢
bosuna ORNEK arama. Zaten TICARI hayatta géreceksin SIKCA.

ORTAKLIK iligkisi tamamen birbirinizin GUCUNUN yetmedigi noktada, birbirinizi
TAMAMLAMAMAK Uzerine kuruludur.

TAMAMLAYICI bir iligkidir yani.

Zaten senin FULL yapip da dostunla ‘yine DE’ galismak istedigin, ve yine de onun da senin
ISINE yarayabilecegi bir kosul olsa ortada; o DOSTUNLA ortaklik yapmamis olursun.

IS vermis olursun cocuga.

Eger ORTAKLIK verirsen, gereksiz kar payi ve STATU kazandirirsin.
Yani “KENDINDEN” vermis olursun.

Buna Itzum var mi?

Yok.

ORTAKLIK konusunu anladin varsaylyorum.



DERS 30: Satis
DURTUSELDIR

Bu diinyada gerceklesen SATISLARIN asir diizeyde ezici cogunlugu, DURTUSELDIR.
insanlar buna “Diisiince” boyutunda RESMIYET kazandirmaya calisiyorlar.

Ama saglam BOS yapiyorlar, ve KENDILERINI kandiryorlar.

Birak kendilerini kandirsinlar.

insanlarin kendilerini kandirp KANDIRMADIGI, TARTISMA ve LAF boyutunda ne
‘dustindiikleri’ ONEMSIZDIR.

Nihayetinde insan beyninin ezici cogunlugu HAYVANI beyinden olustugu icin, SATIS da
DURTUSEL bigimde yapllir.

Sen bi’ adama X satacak ol.
O adama, X’i satinca daha fazla KIZ sikecegini HISSETTIRIRSEN, o adam X’i ALIR.
Acik konuguyorum, bu bdyledir yani.

SAGLAM parasi olmasina RAGMEN almiyorsa, mutlaka GAY falandir veya TESTOSTERONU
disuaktdr.

Cunkl ZAAF bu yani. Erkegin zaafi Kadin ve Paradir. Tiim SAVASLAR ve KATLIAMLAR
bunun etrafinda déntyor.

Savaglar bile DURTUSEL olarak cikiyorken, kimse SATISLARIN diirtiisel olarak déndiigiinii
IDDIA etmesin; ona bir SATIS yaparim, “Ben bunu NE ARA aldim NASIL ikna OLDUM amk.”
diye kendi BEYNIYLE hesaplasir durur.

insanlar HAYVANDIR.

MODERN kisim (yani diisiinen, INSANI kisim); sadece HAYVANI kismi besleyen bir
ELEMENTTIR.

Bu yiizden insanlarin bu hayatta deger verdikleri tek ana element, GUC’tir.
Bunu asla unutmayin.

Satig Stratejilerinizi buna gdre yénlendirin.

Aksi ybne sapmayin.

Sakin olan insanlari “ON beyinle” “INSANIYETLE” ikna etmeye calismayin, “Tyler'in
séziinden sapmasaydim KESKE.” dersiniz. DERSINIZ bakin. SIRLARI veriyorum SIZE.



DERS 31: VAAT.

Satis yaparken, sadece BUGUNE oynamayin.

GELECEGE de VAAT verin.

SATISI onaylandi da, GELECEKTE yapacaklarinizi konugsuyor vaziyette olun.
COK CIDDI bir satis taktigidir VAAT.

Tayyip Erdogan bunu cok yapar.

Ogretmenlerin, Meclis’ten gecmesini bekledikleri cok énemli bir Kanun Maddesi vardir
mesela,

“6 ay icerisinde X Kanun Maddesini onaylayacagiz. Az kaldi Az.” gibisinden Mitingler yapar
Secim zamanu.

Boylece Ogretmenler gider ona oy verir.

CUnki o Kanun Maddesini bayik bir tutkuyla bekliyorlar. Adam da “6 aya hallediyoruz. Oldu
bu is. 6 ay sonra oldu.” diyor.

Satisi direkt “YAPILDI’ sayiyor, + olarak VAAT veriyor.

Memurlar da Robot gibi gidiyor OY basiyor.

VAAT vermeyi aligkanlik haline getirin.

INSANLARI ‘ETKI’ altina alma konusunda, yine beynin ACIK noktalarindan bir tanesidir.
KARSI koyamazlar, acayip bir yoldur bu. Beynin BUG’larindan bir tanesi.

Ornegin, EGITIMINI pazarliyorsun diyelim.

Henlz almamiglar.

“EGITIMI izledikten sonra, sizinle bi’ KAFEDE oturup BUNUN stratejisini hep beraber
yapacagiz. Clnki benim de sizinle YUZYUZE paylasmak istedigim ayrinti konular var ve
bunlar icin SABIRSIZLANIYORUM.” diyeceksiniz mesela.

Adamlar direkt ALMAYA meylederler. Bu igler boyledir. VAAT, insan beyninin bug’idir.

Yapmissin, Yapmamigsin; Gercege Dokmuigsin, D6kmemigsin; Kimin sikinde AMK. SALLA
ortaya gitsin.

Onemli olan SATIS yapmak. Onemli olan BANKA hesabina PARA girmesi. Kalanini SALLA
gitsin.

YARIN disunursan.



Ders 32: IMAJ.

IMAJ, senin kimligindir.

Oblr insanlarin konustugu, “Sunu giyen insan Sudur. “ “Bunu giyen insan budur.” gibi
KAVRAMLARI beyninden tamamen SIL.

Her insanin IMAJI kimligidir.

Ancak, senin IMAJIN; benim takipcim olarak asiri farkli uc noktalar degildir diye tahmin
ediyorum.

Dolayisiyla muhtemelen BANA benzeyeceksin.

2x2=4.

POLITIK dili gelismis bir ADAM olarak bu konuya 8yle POLITIK yaklasmiyorum.
CUanka oyle.

Dolayisiyla, benim TARZIMDAN s6z ettigimde,

Sana SiYAH giyinmeni ve ALTIN takilar takmani tavsiye ederim.

Burada ALTIN takilar derken kast ettiklerim sadece kolye, ylizik ve SAAT.

Bir gram fazlasi degil.

ROLEX’im bir arkadasimda EMANET oldugundan su siralat takmiyorum, LAKIN saatin
markasi da cok dnemlidir.

UCUZ markalar takmamaya énem gdster.
Bazi ASALAK tipler, Sanki “Gériiniimde KALITELI ok. PAHA énemsiz.” gibi davraniyorlar.
Ama hicbir alakasi yok.

GORUNUMDE ‘DIKKAT’ cekici ama PAHADA énemsiz bir adam olursan, bu ENINDE
sonunda fark edilir.

Bosuna demiyoruz, IMAJ senin kimligindir diye.
IMAJINLA taniyacak insanlar seni.
Ve ardindan, IMAJINLA tekrar “taniyacaklar.”

Asla “aptal FAKIR.” gibi bir GORUNUM benimseme. Hadi kendine bu KOTULUGU yaptin,
benim ADAMIM olarak KENDINE bu KOTULUGU yapma.



Ders 33: KONUSMAK.

Bu hayatta her INSAN senaryosu, mutlaka birilerinin ortaya girmesi ve KONUSMASI (izerine
kuruludur.

MAHKEMEDE béyle, ADLIYEDE béyle, EMNIYETTE béyle, BELEDIYEDE bdyle, aklinin
alabilecegi her ORTAMDA bdyle.

Bir ORTAMA girer ve KONUSURSUN.

ARDINDAN insanlari baglar, ISTEDIGINi almaya ODAKLANIRSIN.
insanlarin EZICi COGUNLUGUNDA bu béyledir.

Asiri ilkel diizeyde bulunan DOGU toplumlarinda haric, bu béyledir.
Hep.

Dolayisiyla kendini, KONUSMA konusunda gelistirmek ZORUNDASIN.
Peki nasil gelistireceksin?

Oncelikle, odaklanman gereken; ISTEDIKLERINI ‘ikna’ EDICI bicimde ALMAK olmali.
ister IS adami ol, ister standart bir LISELI.

Her ORTAMDA bunun pratigini yapacaksin.

Senin icin “STANDART”. bir ADAM nasil olur?

OLMASI gereken bir ADAM.

Bu NASIL olacaksa, bdyle davranacaksin.

CUNKU her insanin istedigi irlsan TiPI farkhdir. Nasilsa her ERKEK ayni kizi istemez, zevkler
ve renkler farklidir; her ERKEGIN olmak istedigi ADAM tipi farklidir.

Hepsinin OZU aynidir.

“KAZANMAK?” ister.

Ancak “Olmak istenen” ADAM tipi ayridir. Ve bu tip hangisiyse, SEN de o OLACAKSIN.
Bugtine kadar benim KONUSMA stilimi duymadin.

Duysaydin belkide EN iYiSI BU diyecektin. Tabi eger, bu KITABIN ¢ikis TARIHINDEN 6 ay
sonra, ve BELKI daha uzun siiredir BU kitabi okumuyorsan.

Ancak BENIM stilim, bana gore EN iyisidir.



ENERJIK ve SIDDETLI. Tanidikca géreceksin. Kendine gére EN [YISINI belirle ve o STILI
lyice oturtmak icin kendini ZORLA.

Cogu insan, SIKICI bicimde konusuyor.
Adam istedigi kadar UNLU olsun, ZENGIN olsun; “Miyminti” konusuyor.
Benim KONUSTUGUM vyerde benden daha “CANLI” ve “TASAKLI” biri bulunamaz.

Bunu bir varsayim olarak degil, REEL tecribelerimden vardigim bir SONUGC olarak
s@yliyorum.

Bu konuda beni gecen adam, belki BABAMDIR.
O da gercekten bu konuda ASIRI tist DUZEY bir adam.

TUm, bu zamana kadar sana BAHSETTiIGIMDEN farkli olarak; BiR de her INSANIN uymasi
gereken kurallar vardir.

Bunlardan BIR tanesi, kelimeleri adam gibi ARTIKULE etmektir.
Bu cok 6nemli.

Kelimeleri tane tane sdyleyeceksin. Oyle ezik ve low iq insanlar gibi HARF yutarak
sdylemeyeceksin.

Cumleler (izerinde DISIPLINLI olacaksin.

TURKGCE konusacaksin.

Bir ADANALI olarak, TURKCE konusamayan insanlardan NEFRET ederim.
“Banane aq. Biz ARAMIZDA anlasiyoruz.” DIYEN insanlar CIKIYOR bu konuda.
Yarramin kafasi, “aramizda” DEDIGIN insanlar, LOSERIN ‘BAYRAK’ tutanlari.
LOSER bile demiyorum bak, ‘BAYRAK’ tutanlari diyorum.

Onlarla anlagsan N’olur.

KAZANAN insanlarin anlagsma bigimi bellidir. Sade ve Ari bir Tarkce kullanirlar. Temiz ve
Estetiktir. SEN de bdyle kullanacaksin. Kendine en KALITELI olani seciyorsun, bunu da
sececeksin. Hicbir MALIYETI yok. YARRAK gibi tiirkce konusan insanlardan nefret ediyorum.

Cirkin insanlardan nefret ettigim gibi.
Zayif insanlardan nefret ettigim gbi.

Bu konuda DAHA AYRINTILI bilgi edinmek istiyorsan, NETWORK ve BEDEN DILi kitaplarimi
oku.



Dedigim gibi, benim DOKTRINIM; SIDDETLI ve ENERJIK bicimde konusmaktir. Kelimelerin
ustine BASARAK konusurum.

Hatta birak KELIMELERI, ‘HARFLERIN’ {istiine basarak konusurum ve bunlari vurgularim.
Beni TANIDIKCA zaten gdreceksin.
Amatérlige tahammiil edemem. Giinkii SEVMIYORUM.

Ben ISTANBUL tiirkcesiyle konusan bir adam degilim, EFENDI bir tip HIC degilim; BUNU
adam gibi anlayin.

SIDDETLI ve VURGULU konusmak ONEMLIDIR.

Ancak benim STILIM bu, dedigim gibi; Her insan kendi KARAKTERINE uygun stili bulup
konusmalidir.

Ben bir sey TALEP ettigim anda YERINE getirili, CUNKU nasil KONUSMAM gerektigini iyi
biliyorum.

Klrtlerin konusma bigimini sevmem.
Bunu baba tarafi Dogulu birisi olarak séyliyorum, Sevmiyorum.

Fazla GIRTLAKTAN konusuyorlar. GIRTLAKTAN konusmak, FONETIK acidan ESTETIK
degildir.

BATILI konusun. KELIMELER agzinizdan ¢iksin ve TANE TANE anlasilsin.

Kendinizi EGITIN.

Dedigim gibi, hayatin hemen hemen her ALANINDA “KONUSMAK” gecerlidir.

Her NE KADAR siddete ASIK bir adam olsam da, SILAHLAR ‘nispeten’ SUSTU artik.
MODERN diinyada yasiyoruz.

Madem YANLIS cagda dogduk, o zaman SIDDETI ‘konusmamiza’ YANSITACAGIZ.
GulnUumizde, KONUSMAK gecerli.

Ve KAZANMAK icin, 1Yl konusabilmeniz ‘cok’ dnemli.

Gevrenin niteligi fark etmeksizin, KONUSMA becerinizi BOL BOL ‘PRATIK’ edin ve bu
konuda KENDINIZI geligtirin.



Ders 34: UriinU degil SONUCU
sat.

Simdiki anlatacagim, “IHTIYAG yarat” konusu ile cok YAKINDAN bagintil.

URUNUNU pazarlamaya calisan cok fazla EMBESIL, oturup URUNUNU pazarlayin.

Bakin beyler.

Uriiniiniiz bu diinyada hi¢ kimsenin sikinde degil.

Siz de DEGILSINIZ.

Kimse hicbir seyin SIKINDE degil.

insanlar BENCIL canlilardir.

insanlara, “senin bu trtine IHTIYACIN var.” dedikten “SONRA” sunu ‘empoze’ edeceksiniz.
“Sen, bu Urtinden sonra SU SU SU sonuclara ulasacaksin.”

“Bu KALEME ihtiyacin var. Giinkii bu kalem, sadece ortamlarda senin KENDINI ifade
edebilmenle kalmaz; AYNI zamanda STATUNU de yansitir. Tim arkadaglarin sana HAYRAN
kalacaklar. Cinki bu KALEM, sadece 6zel sayida ulasilabilir vaziyette. Sana dyle herkesin
alabilecegi bir KALEMIi anlatmiyorum. Oyle HERKESIN alabilecegi bir kalemi anlatsaydim,
gider herkesin ALABILECEGI diikkanlara koyardim. Ancak sende bu KALEMi géren insanlar,
gercekten senin OZEL bir insan olduguna en ICTEN bicimde INANACAKLAR.”

Cok BASIT ifadeler kullandim.

Ancak suna DIKKAT et.

IHTIYAC ile SONUCU birlestirdim.

“Buna ihtiyacin var, ve NETICESINDE sen; ‘SONUGC’ olarak sunu KAZANACAKSIN.”
Cumlelerimde slrekli olarak bunu EMPOZE ediyorum.

insanlara stirekli olarak Uriintine IHTIYACIN oldugunu ve bu URUNU alinca su su su
SONUCLARA ulasacaginin PAZARLAMASINI yap.

Bazen insanlar bana “Tamam da Abi onu yaparsam Bilen kigiler sunu demez mi.” gibisinden
DUSUNCELERDE bulunuyorlar.

DESINLER amk. NE é')nemj var. TICARETTE ‘bok’ gibi PARA var evet, ama bu YARISA
girdigin anda YUZSUZLUGU kabul ettin demektir. Oyle cikip da “O bana sunu demis, Su



bana Sunu demis.” Diye takilamazsin. Uriiniinii 8yle bir PAZARLAYACAKSIN ki, KENDI
anlattigina KENDIN bile inanacaksin.

Bu isin TABIATINDA bu var.

IHTIYAC + SONUGC , EN ONEMLISI senin riiniin. insanlar, senin SATMAYA calistigin seye
ULASTIKLARINDA ‘nihayete’ erecekler. Bitti, bu kadar.

Daha fazlasi yok.



Ders 35: Bir seyler hep YANLIS
gider!

IS yapmaya basladigin ANDAN itibaren,
Her zaman bir seyler OLMASI gerektiginden TERS bicimde ilerleyecek.

Bundan 6tiirti SIKAYETLENMEK, normal karsilamamak sadece senin kendi ISLERINE zarar
verir,

Senin burada odaklanman gereken, yine HIZLI bicimde problemleri ¢6zmektir.
IVME dedigimiz bir olgu var.

Nasil ki bir araba 350’de giderken bir anda HIZI kesilse dahi yine uzun bir stre daha HIZLI
bicimde gitmeye devam ediyorsa,

Bir UCAK; yukarnda HIZLI bigcimde giderken HIZI kesilince yine de HAVADA kalmaya devam
ediyorsa, bunda da AYNISI gecerli.

SORUNLAR 6nemli degil.
Senin HIZLI bicimde ¢bézmen dnemli.

HIZLI bicimde tiim sorunlari ¢cézdiigiin MUDDETGCE, kazancin kesilmeden KAZANMAYA
devam edeceksin.

HIZ, HIZ, HIZ.

Senin bu hayatta basina gelebilecek TUM musibetler icin KULLANABILECEGIN en ‘efektif’
SILAH bu.

Su an GOK zengin olmayabilirsin, ISIN de dyle ‘COK’ bliyiimemis olabilir; ancak eger isinde
cikan PROBLEMLERI ‘en’ HIZLI bicimde ¢6zebiliyorsan,

Yine de ‘DUNYA’ capinda EN zengin insanlarin SEVIYESINDE bir hamle yaptin demektir.
Cunki onlar da islerinde ¢ikan PROBLEMLERI maks. bu ‘hizla’ cézebiliyor.
Anladin mi?

KARARLI bicimde ortaya cikariimis YENI ve kiiciik ISLERIN cok hizla biiyGtiilebilmesinin
sebebi budur.

Cunku IS ‘kiicuik’ oldugundan YONETIMI basit, hizli bicimde biiytilebilir.

Trilyon Dolarlik SIRKETIN de dahi olsa, Her zaman ‘PROBLEMLERIN’ olmaya DEVAM
edecek. Bunu unutma. ‘HIZLI’ olacaksin her zaman. O zaman KIMSE seni DURDURAMAZ.



Ders 36: TEPEYI diisin

TICARETE atilan ve isi tutturan insanlarda siklikla GOZLEMLEDIGIM bir sikinti var.

Averaj insanlarin KAZANDIGI paralara kiyasla iYi paralar kazaninca hemen “lyi para
kazaniyorum ya YETER bu kadar.” tribine bagliyorlar.

NEYE gore yeter amk.

SACMA sapan ifadeler, ve bu sdylediklerinize KENDINIZ inaniyorsunuz.
Yaptiginiz islerde HER zaman DIREKT olarak zirveyi diistineceksiniz.
Gunesi hedefleyen YILDIZLARI gérir diye bir SOZ var.
POTANSIYELINIZi gerceklestirmeniz acisindan iyi bir s6z.

Buglne kadar gordigim gogu TICARI operasyon, ilgili PATRONLARIN “kiicUk”
DUSUNMESI yiiziinden kolay bicimde sicti VEYA kiicik capta takilip kaldi.

Her zaman ZIRVEYI distinen bir adami KIMSE tutamaz.

Bosuna mi diyorum lan size “Sadece KAZANMAY| disundn.” diye.
Ne diyorsam, HER zaman bir SEBEBI var.

Tepeyi N’icin DUSUNMEYECEKSINIZ?

lyi bir URUN (retirsin, ve siirekli olarak bunu GELISTIREREK profesyonellestirirsin;
BOYLECE daha da daha da genis KITLELERE satis yaparsin.

Bodylece DUNYA capinda ZIRVEYE ulasirsin.

Kiguk distinen Akillarinizla BOS yapmayin.

Biraz BUYUK dusunin.

ZIRVEYE ulasan insanlarin SiZE kiyasla hicbir EKSTRA y&nii yok.
Bill Gates’e bak amk. Sikim kadar boyu olan, CILIZ herifin teki.
Sence bu herifin senden USTUN bir yénii olabilir.

insanlar bu adamdan “Derin bir ZEKA” vesaire bekliyor, tamamen kendi
OZGUVENSIZLIKLERI.

Adam KAFAYI calistirmis yapmis.
SEN de yaparsin. Amk. ALLAH askina su HERIFIN tipine Bi’ BAK.
BUYUK diisiin, ZIRVEYi hedefle.



DERS 37: OZGUVEN

OZGUVENI anlatan insanlar tam bir YARRAK kafall.
CUnkl bu isi cok fazla REALITEYE, RASYONALLIGE ddkerek anlatiyorlar.

“Basarilar elde edeceksin. Sabit ve Belli basarilarin olacak. Ozgiiven bunun tzerine insa
edilir.”

“Baska insanlarin GOZU ONUNDE rekabet edeceksin. Bunun ardindan ancak gercek bir
OZGUVEN insa edebilirsin.” diyenler var.

“Akilcl” konustugunu zanneden DALLAMA hepsi.

Ozguiven, Rasyonaliteye dayanmaz.

Tam tersine, irrasyonel bir olgudur.

Cunki GERCEK ‘1’ tane, sade ve net degildir. Her insan kendi ‘GERCEKLIGINI’ yasar.

Bunun icin, kendi yarattigin ‘GERCEKLIKTE’ senin konumun nereyse; OZGUVENIN de buna
dayantr.

Ticarette OZGUVEN c¢ok énemlidir.

CuUnkl devam basliklarda anlatacagim gibi, senin PARA kazanip kazanmaman; insanlarin
sana PARA verip vermemesine baglidir.

Ve kimse OZGUVENSIZ bir insana “giivenip” DE parasini emanet etmez.

“Bu is OLACAK.” “Dedigim gibi olacak.” “GARANTI veriyorum.” demen lazim.

“ln euuu bilmem, elimden geleni yapacagim.” diyen adam SATIS MATIS yapamaz.
FULL OZGUVENLI. olmak zorundasin.

Doktora gittin, nispeten basit bir ameliyat olacaksin. Ayni para, 6ntinde 2 doktor var. Kalan
her seyleri ayni, sadece su 2 farkl konusmayi gerceklestiriyorlar.

A: Biraz riski bulunan bir ameliyat. ClnkU neticede her ameliyatin az ya da gok riski var.
Kesin bicimde tertemiz atlatir miyiz bilmiyorum ama, ELIMDEN geleni yapacagim.

B: Seni en kisa zamanda Ameliyata alalim. Kolay is. Bunun gibi 50 tane yaptim. Hemen
Hallederiz, Hayatina sikintisiz bicimde devam edersin. Kendini kasma rahat ol, basit bir
islem.

Hangisini secip PARA 6dersin?

Birincisine AMELIYAT olmazsin bile. Beles dese bile olmazsin. Ancak ikincisine direkt gerekli
ddemeyi GERCEKLESTIRIRSIN. Bu da, OZGUVENIN farkidir.



DERS 38: para yapmak
NEDIR?

Ara sira, dile yerlesmis JARGON geregi PARA YAPMAK terimini kullansak da; Esasinda
PARA yapmiyoruz.

PARAY| sadece MERKEZ BANKASI yapar.

HUKUMET yapar.

Biz, parayt KAZANIYORUZ.

Bunu unutma.

Basit bir ntians gibi gelebilir ama senin DAVRANISLARINI ¢cok degistirecek bir olgudur bu.
Cunki daha dnceden dedigim gibi, “Her sey INSANLARDAN gecer.”

Mevzuya “Para YAPMAK.” olarak yaklasan insanlar, bu PARANIN; iretilen bir DEGER
neticesinde havadan bi’ SEKILDE geldigini diisiintiyorlar.

Ve buna GORE davraniyorlar.

Ancak bu yanlistir ve KAYBETTIRIR.

Parayi, SU EKOSISTEMI gibi diisiineceksin.

Denizler var, Okyanuslar var, Nehirler var, Hava Olaylar var.

Su buharlasir, Bulutlara gider; Oradan nemlenip YAGMUR olup yeryiziine doékuliir ve SU
AKINTISI olusur.

PARA kazanmak demek, o su AKINTISININ icerisinde bir yerlere girip ISLANMAK demektir.

O suyu yagdiran sen degilsin, akitan sen degilsin, bu; MERKEZ BANKASININ gorevi. Senin
deqil.

Dolayisiyla, para HAVADAN gelmiyor.

Sen, kendini suyun aktigi yone KONUMLANDIRIP islaniyorsun.
Yani bu konuda gerekli taktik ve stratejiyi KENDIN yapiyorsun.
Herkes ayni nehire konumlanmiyor.

Herkes ayni konuma konumlanmiyor. Bir yerden cok SU akmasi, illa o yere gececegin
anlamina gelmez. Dinyada ne kadar su AKINTISI var? Cok. Kendine en mantikli ve YAKIN
olani bulup oraya konumlanacaksin.
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GUC verme.

Bi’ ADAM vardirr.

Bu adam Boss. Isin sahibi.

Altinda ‘1’ tane adam var.

ikinci Patron. Patronun gOlgesi. Tum muhasebe, kayit, isler bundan sorumlu.

Big Boss’un dahi bilmedigi kayt ve sifreleri biliyor. Isin icerdeki sevk ve idaresi bundan
sorumlu.

Big Boss ise disarda isi bayutmeye calisiyor.
Kalan her sey altindaki adamda. Her sey.
Genelde bu tir hikayelere tanik oluruz.

Bu HIKAYELERIN sonunda genellikle ‘ne’ olur? Hepimiz biliyoruz. Cok fazla dillendirmeye
gerek yok. Asistan adami ¢arpar ve yol alrr.

Boyle cok fazla is batar.

imparatorluklar genellikle dis tehditlerden degil, icerden yasanan IHANETLERLE yikilirlar
zaten.

Dinamigi budur.

Bunun icin, COK GUVENDIGIN bir adam dahi olsa; HIC kimseye gereginden fazla GUC
vermeyeceksin.

SORUMLULUK ylUklemeyeceksin.

ISI paylastiracaksin. TUm islerin sevk ve idaresi 1 adama mi bagh? Yavas yavas paylastirarak
6 adama boleceksin.

Bir adam ¢ok sey mi biliyor?

“Senin bilgin ve tecriiben gercekten yiiksek. Bu bilgeligini, IS arkadaslarinla paylasmani
istiyorum.” diyip bunun icin PROGRAMLAR dizenleyeceksin.

Asla bir kiside cok fazla GUC bulunmayacak. Bak buna dikkat ET.

GUC yozlastinir. Her zaman GUCU insanlar arasinda BOL. Béylece kimse seni ICERDEN
yilkamaz.
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KITLIKTA olan sey degerlidir.

Temel insan psikolojisi.

2x2=4.

Bir seye ulasim zorsa, “Ha.” diyince bulamiyorsan; O seyin anlam ve DEGERI artar.
Bu, Pazarlama STRATEJILERINDE c¢ok sik kullanilan ve HEP ise yarayan bir tekniktir.

Bunun icin sitelere girdiginde “Bu Uriinden sadece 2 tane kaldl!” “Stoklar tikenmek tzere.”
gibisinden uyarilar gorursun.

Bunlarin EZICI cogunlugu yalandrr.

STOKLAR tikenmek Uzereyse tikenmek Utzere, Bu beni niye ilgilendiriyor a.q kafasi. Git stok
ac o zaman.

Zaten bu ve bunun gibi KLISE taktikler artik islememeye baslad..
Bir, insanlar ¢cozduler; iki, cok mantiksiz.

Bunun ICIN, kendi ticaretinde bu KITLIK etkisini yaratmak iCiN kendince FARKLI metotlar
bulacaksin.

Kiz Tavlamayi anlattigin Elektronik Kitap 6rnegin.

“Kitabin dagitimini 50 kisiyle sinirlandirdim. Cunku &zel taktiklerimin ¢ok fazla kisinin eline
gecmesini istemiyorum.”

Basit bir taktik. Ancak direkt dylesine diisindiigiimde DAHI ilk saydiklarima kiyasla ¢ok daha
EFEKTIF ve ISLEVSEL yollar bulabiliyorum.

insanlari SATISA zorla.

Asla “Istedigin zaman alabilirsin. Np.” adamlarindan olma. insanlara karsi “Hemen simdi.”
modunda yaklasacaksin.

Onceki derslerde anlattigim gibi, YUMUSAK davranmak vs. SERT davranmak hadisesi.
Hemen simdi, NAKITIN eline gecmesi lazim.
Cunki senin AMACIN bu. iSi, para KAZANMAK icin yapiyorsun.

Bunun icin insanlara hemen simdi SATIS YAPABILECEGIN ne kadar METOT varsa
kullanacaksin.

“Hemen simdi AL, yoksa TREN KACIYOR.” etkisi YARAT.
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ONEMLIDIR.

Kurtlar Vadisi Pusu’da Zaza Dayi adinda bir karakter var.
Buna diyorlar, “Sen de bos bos heriflerle calisiyoruz.” diye.
O da “Dolu adami napim. Bosu doldurup IS yapiyoruz.” diyor.

Bir EKIP, ortak amac icin birlestiginde degil; birbirini ANLADIGINDA gercek bir ekip olur ve
aranan ENERJI uyumu saglanir.

Yoksa bir isi YAPTIRACAK adam her zaman bulunur.

“X isini yapacak bir adama ihtiyacim var.” de, cok spesifik ISLEMLER haricinde o iSI
yapacak adam sayisi SINIRSIZDIR.

Ancak burada énemli olan, seni ANLAYACAK; seninle ayni FREKANSTAN konusacak, sana
SADIK adami bulabilmektir.

Millet strekli etrafta “Sadakata degil Liyakata bakilmali.” yaziyor AMA, bunlar; TEORIK
dinyada, yani KITAPLARDA gecen seyler.

isin Esasinda énemli olan Sadakattir.
Onceki derste dedigim gibi, imparatorluklar disardan degil ICERDEN yikilirlar.
Yoksa PARA Kazanmak kolaydir.

Birbirine SADIK 5 adam, hicbir alanda yetkinligi bulunmasa dahi sirf IS kurarak kisa zamanda
MILYONER olabili.

Ancak birbirini sevmeyen, saygi duymayan; anlamayan, ayri telden calan 5 NITELIKLI adam
cok da bi’sikim beceremezler.

ISLER blyiiduigi anda KOPUSLAR gerceklesir.
SATISLAR gerceklesir.
Bildigimiz SENARYOLAR bunlar. Uzakta aramamak lazim. Herkesin bildigi seyler.

Sana ilk derslerden bir tanesinde iISCI secimi hususunda “AiLE ve ARKADASLARINDAN
secebilirsin gayet.” dememin sebebi de bu.
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onundeki en buyuk ENGEL.

Zenginligin énidndeki en biytk ENGEL, paray! gériince SAPITMAKTIR.

Benim babam, son 5 yila (Twitter’da size anlattigim, KENDISINE destek verdigim VAKTE
kadar) kadar ZENGIN bir adamdi.

Ancak bana hicbir zaman ZENGINLIGI yasatmadi.
Hep ‘cok AZ’ para verdi.

Kendisi, Kendi deyimlerine gére ‘COK para’ vermis ve ‘ZENGINLIGI’ tatmami istemis ama,
kendim biliyorum; OYLE cok para vermedi cocukluk dénemimde.

Dolayisiyla her zaman SIFIR bir adam gibi yasadim.
ZENGINLIGI, kendimin ZENGIN olmasiyla gérdim.
Sonradan ZENGIN olan ¢cok adam da gérdiim.

Ve ZENGINLIGIN siirduriilebilmesi acisindan, PARAYI gériince ‘SAPITMAMAK’ cok
onemlidir.

Bunu gérdim.

Bakin beyler bu cok dnemli.

Belki “Para GELSIN de SAPITMAK &nemli degil ya.” Diyor olabilirsiniz.
Ancak su ezik aptal KITLIK psikolojisinden kurtulun.

PARA zaten gelecek. Oyle gdziiniizde biyiitmeyin amina koyim. O gelecek zaten. Biraz
relaks olun.

Asil ODAKLANMANIZ gereken nokta su.
PARAY| goriince sapitmayacaksiniz.

Wolf of Wallstreet bu konuda cok iyi bir filmdir. Clinkii Jordan Belfort, tam BENIM gibi
disiinir; ANCAK paray ‘gériince sapitmistir. izleyin ve ‘IBRET’ alin. lyi bir ‘ORNEK’.
Zenginligi korudugunuz MUDDETCE her ZEVKI tadarsiniz zaten. Ancak hemen ‘SIMDI’ tadip
ZENGINLIGI kayip etmek mi istersiniz, yoksa iSLERI kontrol altinda tutup; hep ZENGIN olup,
zamanla tatmak mi?

IKINCISI dimi?
Bu yiizden DEDIGIMI uygulayacak, PARAYI gériince SAPITMAYACAKSINIZ.



En énemlisi SIZSIiNiZ, bunu unutmayin.
Yok “Ben isimi bilirim.”

Yok “Ben hep kazanirm.”

Bunu cok IS adamindan gérdiik.

Ve hepsi battilar.

Ben “Hep KAZANIRIM.” , ciinkii “KENDIMIN” farkindayim. Asla “ALGIMI” sasirtacak bir
MADDE kullanmam.

Eger ki MADDE kullandiysam, bu sadece ve sadece “ISLERIMI” daha da
KUVVETLENDIRMEK icindir. ISLERIM i¢in zaman zaman UYARICILARI kullanirim.

O an cok cok dnemli birisiyle cok kisa siirelik bir GORUSMEM vardir ve KENDIMI ‘veya’
ISIMI miikemmel pazarlamam gerekiyordur, O zaman kullanmisimdir. Simdi NELERI saymak
istemyorum. LUZUMU yok. BILEN anlar ZATEN.

Onun disinda, EGLENIRKEN kullanacagim tek sey ALKOLDUR.

Onu COK icerim, Ancak ALLAH yukarda sahit; UYUSTURUCU maddeleri yukarda
bahsettiklerim hari¢c dyle pek kullanmam. KULLANILMASINI tavsiye etmem.

Meth’mis, KOKAIN’mis, ‘Eglence’ hayatinda bunlar yok. KQLLANMAYI olumlayanlar da
yarragimi yesin. Cok sik biliyonuz da amk. IS hayati ayri, EGLENCE ayri. Sanki gérmedik
amk. IS hayati ayri, EGLENCE ayri. Anladiniz sayiyorum. Tek odak KAZANMAK.

Benim vurdugum ZEVKLERIN dibini gérseniz, akliniz sasar. “Zenginler BOYLE mi yasiyor?”
dersiniz. Evet bdyle yasiyor. Arada bir seker kullandirtinm, EGLENCE hayatinda; o KADAR.
Ancak asla ISLERIN kontroliinii kacirmadan yasiyoruz. “”islerin”” kontroliinii kagiran, AM ve
“’HAZ”” ugruna ISLERINI savsaklayan tipler esas ‘gercek’ anlamda ZENGIN olamazlar.
Beyler HAZLARIN en buytguni YASARSINIZ, ‘Her’ anlamda. Biraz SABIR.

Sen ‘ERKEN’ zamanda EGLENCE hayatinda KOKO gekiyorsan, bagka birtakim ismini
saymak istemeyecegim maddeler kullaniyorsan; YARRAGI zaten KOKUNDEN yemissin
demektir.

Kendini kaybetmigsin demektir.
Bak bu “KENDINI kaybetmek.” dedigim kavram ¢ok dnemli. Buna DIKKAT edin.
KENDINI kaybeden adam HER seyini KAYBEDER.

Cunki O isleri YONETEN vyine sensin. “SISTEM” olmasi énemli degil. ISININ basinda durmak
zorundasin.

Eger bu ANLATTIKLARIMI ‘bugiin’ uygulamazsan, ‘YARIN’ efso. giden bir ISIN amina
koyarak BEDELINI 8dersin. Seni aslinda MILYONLARCA ‘dolarlik’ ZARARDAN kurtardim.
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YAPIYORSUN?

isini NEDEN yapiyorsun?

Bu KITABI neden okuyorsun, ve GELECEKTEKI isini N’ICIN kurdun?
Niye GOTUNU bu kadar yirtiyorsun?

Sadece PARA kazanmak icin. Baska NE i¢in olacak?

Buna averaj, d|§ar|_g|kt|§|nda GORDUGUN insanlar “Daha REFAH bir hayata kavusmak igin.”
Veya “SEVDIKLERIME daha ¢ok YARDIMCI olabilmek igin.” diyorlar.

YALAN amk.
Bunu SEN biliyorsun, BEN biliyorum; diger OBUR ‘herkes’ BILIYOR.
Hepimiz PARA kazanmak istiyoruz.

PARANIN nasil ‘kazanilabilecegini’ HEPINIZDEN daha iyi biliyordum, OBUR konularda
oldugu gibi.

Dolayisiyla size bunun EN OZEL sirlarini anlatiyorum bu kitapta.
Ancak yine, HEPIMIiZ; PARA kazanmak istiyoruz. Buna SEN de dahil.
Dolayistyla bir iSI N’icin KURUYORUZ?

“PARA” kazanmak igin.

“para” YAPMAK icin de degil; Parayt MERKEZ bankasi yapar. Biz,“PARA” kazanmaya
calisiyoruz.

Yani “BASKALARININ” cebinden parayi alip bize vermelerine IKNA etmeye calisiyoruz.

Bak bu cok énemli. Sen eger bu CUMLEYI| ‘adam’ GIBI anlarsan, esasinda pazarlama ve
ticaretin gok buyuk bir kismini gézmus olursun.

Biz, tim isleri baskalarinin cebinden PARAYI alip kendi CEBIMIZE ¢cekmek icin yapiyoruz.

Cengiz insaat birtakim siyasi sebeplerle son 15 yilda MILYARDER oldu Tirkiye’de. 5l
muUteahhitten bir tanesi. Bu adam sence ¢imentoya mi asikti? Hayir. SADECE para
KAZANMAK istedi. Hepsi bu. Bunun TUTKUYLA falan alakasi yok. PARA kazanmak mi
istiyorsun? O zaman kendin i¢in en AVANTAJLI, en GUCLU yoldan gidip PARA kazanacaksin

HEPSI bu.
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Basina gelen STRESLI’ bir ani diisin.

Herkesin Hayatinda’ en az bir tane gercek anlamda STRESLI’ bir AN basina gelmistir.
En loserinizin bile.

Bu ANDA nasil davranip da SARTLARI lehine cevirdin?

ILK 6nce NELER déndigiine GERCEK anlamda bi’ ODAKLANDIN.

Sonra, SOGUKKANLILIKLA bu ‘iSi’ ¢c6zebilecegine kendini INANDIRDIN ve full fokus.
ODAKLANDIN.

Cunki cézememen, YARRAGI yemen demekti.

Gercek anlamda.

Bunun icin HAYATINDAKI tim odagi buna verdin.

Ve HIZLI bigcimde olayi regiile edip, SARTLARI ‘kendine’ ¢cevirip KAZANDIN.
Oldukga STRESLI bir and.

Oyle cok da bosuna gelmeyecek bir and.

Ancak BASINA geldiginde nasil da’ FOKUS kesilip ASLA ‘vakit’ KAYBETMEDIGINE dikkatini
cekmek istiyorum.

Bu yuzden diyorum.
Hayat ‘SAVASMAKTIR’.
Diye.

Aslinda ZENGIN olmadigin, ISTEDIKLERINE ulasmadigin HER anda stres olup dert edinip
‘HIZLI’ davranman lazim.

Gerekirse OFKELEN.

KAFANDAKI gerceklikle dis diinyada, kendi gdzlerinle gérdigiin GERCEKLIK niye
birbirleriyle UYUM saglamiyor diye OFKELEN, sinirlen ve HAREKETE gec.

Ben her sabah UYANDIGIMDA ‘6fkeyle’ UYANIRIM.
FETHEDECEK yeni seyler ararim.

Bu yiizden sabah rutinim belli ve SABITTIR. Saat KAGTA uyanirsam uyanayim, FARK etmez.
Her zaman ayni. FETHEDILECEK bir seyler var. Ve gereken uygulanacak.
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PAZARLAMA konusunda uygulaman gereken ‘EN’ 6nemli taktiklerden bir tanesi DAHA.
insanlara SURUYU takip ettirmek.

insanlar, her ne kadar ON beyinle ydnetiliyormus “TAKLIDI” yapsalar da aslinda harcadiklari
vakitlerin EZICI cogunlugunda “ILKEL” beyinle yénetilirler.

Bunun ICIN, GUCE taparlar.

KARSI koyamazlar buna.

Oniimiizdeki BINLERCE vyil boyunca da koyamayacaklar. KASMAYA gerek yok.
Bunun igin, sirekli olarak SURUYU takip etme egiliminde olurlar.

Cunki kendi baglarina KENDILERINI giicsiiz gériirken, SURUNUN gittigi yoni gicli
gorurler. (Esasinda bizim GUCE olan takintimizdan &tirii her zaman SURUNUN tersine
gitmemiz, 8bir insanlarin IDDIALARININ aksine; bizim daha cok ON beynimizi
kullandigimizin KANITI olabilir bir bakima.)

PAZARLAMADA bunu kullanacaksin.

“OBUR insanlar bu trtin aldi ve su su yorumlari paylasti. Bak ne kadar islerine YARAMIS!”
Boyle yazmasan da insanlari buna yonlendir.

“Urtinii KULLANAN insanlarin GERIBILDIRIMLERI.” seklinde.

Sahte GERIBILDIRIM yazmani tavsiye etmiyorum, dangalaklik biraz. Ben ASLA yapmam.

Cunki YETERINCE bekleyip isini DUZGUN yaptigin miiddetce (burada gereksiz MALIYETI
kast etmiyorum) zaten insanlar OLUMLU geribildirimler yazarlar. DERT etme bunu.

Ancak senin, PAZARLAMA stratejisi olarak; SUREKLI olarak “Bak bunu bir ton insan aldi ve
insanlar bunlari BEYAN ettiler. Sen bu, trini ALAN ve MEMNUN kalan suriiden olmak mi
istiyorsun; yoksa Urind ALMAYAN, bi’SIKIM elde edemeyen, LOSER kesimden mi olmak
istiyorsun?” PROPAGANDASI yapman gerekir.

Bakin bana insan Evlatlari.
Beni iYI dinleyin.

Benim BU kitapta anlattigim hicbir TEKNIK 8yle ‘gelisine’ yazilmis degil. SURUYU takip
ettirme teknigi, CIFTLIKBANK tosununa birkac MILYAR ‘dolar’ PARA kazandirdi.

Ve insanlar, sadece DONUP dolasip “O kadar insan YATIRINCA Bu kadar insan YANILAMAZ
diye dU§UndU_k dedig amg.” yorumu yaptilar. Bakin en EFEKTIF yorum buydu, ve bu yorum
bile buydu. DIKKAT edin. Dolayisiyla, “SURUYU” takip ettirin.
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WORM.
Bu terimin anlamini biliyor musunuz?
‘EZIK’ demek tiirkcede.

Yani DIS etkilerden siirekli olarak ‘MAGDUR?’ olan, kendi HAMLE yapma sansi bulunmayan;
surekli olarak bi’ sekilde “ZARAR” géren ‘insan’ demek.

“Ekonomi ¢ok kétiiye gitti islerimiz ters. Bu zamana kadar BOYLESINI gérmedik.” mesela.
Evet, EKONOMI yarrrrrrak gibi.
90’lardan BU ‘yana’ BOYLESI de gdriilmedi.

Ama senin ‘BU’ ekonomiden 6tlrt benim iglerim yarrag yedi DEMEN, ¢ok fazla DIS etki
tarafindan ‘yonlendirilen’ bir ETKI yaratiyor.

Bu DEDIGIMI cogdu kisi anlayamayacak gibi geliyor BANA.
Eger ANLAYAN varsa, yazin.

EKONOMI yarrak gibi kétliye giderse gitsin, sen yine de senin KENDI islerini art!racak; Yani
“PARA” kazanmani artiracak yénler bulman; ZENGIN olacagina ‘icten’ bicimde INANMAN
gerekir.

Sen ZATEN boyle bir adamsan, OLUMLUYA odaklanirsin.
Otomatikman POZITIFTE kalirsin.

Ornegin,

Yakin zamanda Tirkiye’ye Rus ‘OLIGARKLAR’ gelecek beyler.
Ve bu adamlar, dyle standart insanlar gibi PARA sahibi degiller.
BAYAA para sahibiler.

Bu yizden DEVLETE saglam PARA getirecekler.

Ancak standart HALKIN ebesini ‘UTULEYECEKLER'.

Hatta yakin zamanda RUS isimler artik kulagimiza ALISIK hale gelecek bile olabilir. Yani
HALK yarra’ yedi.

Ancak SEN, eger ‘kendi’ OZEL hayatinda dogru BAGLANTILARA ve GUCE sahipsen, bu rus
‘OLIGARKLARKLA is yaparak TRILYONER olabilirsin anlamina geliyor bu SU an.

Cunki AYAGINA kadar geldiler. ‘KAOS’tan FIRSAT elde etmek tam olarak budur.
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Uriin satmaya CALISAN insanlarin ezici COGUNLUGU, hala ve HALA; hayata “KENDI”
go6zlerinden bakiyorlar.

ALICILARININ goézlerinden bakmiyorlar.
Bu ylzden hicbir zaman GERCEK anlamda bir ‘FARKLILIK’ yaratamiyorlar.

Ancak, TICARET yaparken her zaman belli bir 8lgtide ALICININ géziinden, yani ‘PARASINI
alacaginiz ADAMIN gbzinden bakmaniz gerekir.

Bakin, ‘COK’ bir sey demiyorum size.

Sadece PERSPEK_T_iF olarak SATIS yapacaginiz adamin gézinden hayatinizi yasayin ve
onun g6ézunden SIZIN isi yasayin.

Boyle yapinca,

Eger HAKKIYLA, dedigimi gibi yaptiysaniz;

Esasinda AVERAJ, standart misterilerin “Hicbi’ SIKIM” bilmediklerini fark edeceksiniz.
Ornegin, bir MASAJ firmasi agmak istiyorsun Tamam m.

lyi dinle beni.

Sen bu MASAJ firmasinda, eger tecribeli bir Masajciysan EN PAHALI masaj soliisyonunu
kullanirsin diyelim.

Bu konuda yillarin tecriibesini vermissin, dolayisiyla IDEALISTIK gézle bakarak “BU olmall.”
diyorsun.

Iste bu IDEALISTIK gézle bakmaktir. EKSIK gozle bakmaktir. Beyler size ‘aydinlatici’ bir gézle
séyliyorum, TICARET bdyle bir sey degildir.

TICARET her zaman min. GIDER, maks. PARA (izerine kuruludur.

EQer bi’ MASAJ firmasi aciyorsan, EN UCUZ masaj sollisyonunu kullanman gerekir.
NIYE biliyor musun?

CuUnklU BU derste anlattigim olay aslan.

STANDART bir musteri, SIRTINA surtlen bir MASAJ yaginin ne derece kaliteli oldugunu
anlamaz :D.

BEN 50 kere MASAJ oldum. Cesitli Cesitli, FARKLI masajlar. Ve bunlarin bazilari MASAJ
uzmaniydi ve kendileriyle ‘OZEL’ i_Ii§_kiIerim vardi. Bi'ton SEY anlat_t[]ar. Ve hala ‘yine’ DE
masaj soltsyonlar hakkinda bi’ SIKIM anlamam. Bu ytzden DEDIGIME dikkat ‘et.’
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Bu baslik belki size ana kuzusuluk olabilir.
Ama hayir amk’. Sagma sapan distinmeyin, hakikaten beyninizi sikerim.
Bakin beyler.

Bu hayatta, en son ‘KAYBETMENIZI’ isteyen; En cok ‘KAZANMANIZI’ isteyen SAHIS
annenizdir.

Babaniz bile degildir. Annenizdir.

Dolayisiyla, HER ne is KURMUS olursaniz olun; Anneniz ona GERCEK bir MUSTERI goziiyle
BAKIP’ neyi EKSIK; neyi DOGRU yorumlayacaktir.

Ornegin, bir MASAJ firmasi actin.

Bakacak sdyle, “Gitmem.” diyecek.

“Niye?” diyeceksin.

“Ama cok PAHALI. Ben ona YARIM GUN calisiyorum.” DIYECEK.

“Ama ANNE. diyeceksin, ben MASAJ hakkinda egitim aldim. Bu Masaj sollsyonu
HAKIKATEN Obur solisyonlara gére FARKLI kalitede.” diyecek.

“Banane oglum ben NERDEN bilim’ ki MASAJ soliisyonunu. Anlamam ben hi¢’.” diyecek.
BUM.

Annelerin bu BENCIL dogalari, tam bir TEMBEL MUSTERI géziinii yansittrr.

Bizim ICIN de bu énemlidir.

Bakin beyler.

“Ama benim annem APTAL. TYLER senin annen USTINSANDIR.” diyen INSANLAR olacaktrr.

1) Anneleriniz konusunda SIZ benden daha ‘avantajlisiniz.” LAFI uzatmaya gerek yok,
BUNU bilin yeter.

2) Anneler gok fazla kez APTALCA konusurlar. Ama DOGRU konustuklarinda da
HAKIKATEN ‘dogru’ konusurlar. Bunu defalarca deneyimlemissinizdir. Bazen
konustuklarinda tek tiik de olsa o HAKIKATEN dogru NOKTAYI| yakaliyorlar iste. iste bu
ylizden IS planini annenle paylasiyorsun. BELES taktiktir, MALIYETI yoktur ve ANNENIN
senin isin hakkinda DEDIKLERINI kalem&kagit USTUNE déktiginde SANA cok sey
kazandirir.

Goreceksin.
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MOTIVE etmez.

TICARETE yeni baslayan kisiler, ELLERI hizli para gérdiigiinden; HEMEN altinda calisan
cocuklari PARAYA bogarak bu ‘ise’ MOTIVE etmeye calisiyorlar.

Oysaki ¢ok bir alakasi YOK.

insanlar GELECEK icin size ITIMAT ederler.

VAAT vereceksiniz.

Bakin bu ¢cok 6nemlidir.

insanlarin “Yiksek Maasli” is konustuklarina konusmayin.
Her zaman “BiZ” konseptinde yaklasacaksiniz.

Tayyip Erdogan, 80 MILYONU sirf bu sekilde yénetiyor.
Sirf VAATELERLE.

Senin 3 bin yerine 5 BIN, 8 BIN yerine 10 BIN yerine ODEME yapman KIMIN sikinde ulan.
APTAL APTAL dustncelere girme.

insanlarin PARA sikinde gibi géziikiiyor.

ZAM yaparsin,

“Ooo cok slper sen Kralsin ya.” FALAN filan.

Hicbir ALAKASI yok.

Bu zamana kadar hep AZ kisilik EKIPLE biiyik paralar KAZANABILMIS olmamin SEBEBI,
Tyler’in LIDERLIK etmis olmasidrr.

Bu kadar.
2x2=4.
ISLERI kendim bagladim.

ESAS adamlarla KENDIM gériistim. Obiirleri sadece UYGULAYICI oldular. EMEKLERINI
inkar etmiyorum, HAKLARINI da verdim, bu konuda beni EN SON suclayabilecekleri
patronum. Ama onlara GEREKLI ‘GAZI’ ben verdim.

LIDER her seydir.
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KATLANARAK artar.

Bir ‘BASARIYI’ bir ‘kez’ ELDE ettiginde,

Artik bu, o basarlyl TEKRAR, TEKRAR, TEKRAR kez TEKRAR elde edebilecegin anlamina
gelebilir.

Ik kez ARABAY!I park ettigin giinii hatirla.
ESEK yikayle zor gelmisti, hatirliyorum.
VEYA arabayi KALKISA gecirebildigin gina.
KANNSER etmigtir.

Ancak sonradan o SKOR c¢ok kez artmistir. Bir de bakmigsindir ki, ARABAYI ‘cok’ kez
artirabiliyorsun.

iste MILYONER olmak da tam olarak béyle BIR seydir.

MILYONER olmak hk. TR’deki insanlar 2-3 milyon olarak ALGILIYORLAR.
ABD’deki insanlar, 15-16 MILYON dolar anliyorlar artik.

GUnUmiz dinyasinda BU hale geldi.

Ancak ESASEN temiz diisiindiigiinde, ILK milyonunu KAZANAN adam; “MILYON
kazanmanin ne oldugunu Cézmus ADAM”dr.

Ve artik cok fazla insandan daha TEHLIKELIDIR.

CUNKU ¢ézmiistir bir kere artik.

Ben de bdyle dogdum.

KAZANMAY| ¢6zmis bicimde.

Bunun icin her ZAMAN ‘tehlikeli’ BIR adamdim. BIR “yere”” kadar frenlediler.

Ondan sonra FRENLEYEMEDILER.

Ve PARANIN ‘amina’ KOYDUM.

Bu ylzden her zaman, daha 6nce BASARMADIKLARINI basarmaya odaklanacaksin.

Cunki BILECEKSIN ki, Bu zamana kadar “BiR” kere OLSUN yaptiysan; “NiYE devam
olmasin?”
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Ticari iglerinizi baltalayabilecek en SACMA SAPAN dusincelerden bir tanesi, millette PARA
olmadigidir.

Hayir.
Millette PARA var.
Unli bir s6z vardrr.

“Bir insan sana musait degilim diyorsa aslinda VAKTI vardir, ancak baska insanlarla
GORUSMEY!I tercih ediyordur.” SEKLINDE.

Bu s6z dogru.
Ve bunun aynisi PARADA da gecerli.

SATIS yaptigin insanlarin “PARAM yok.” “Ekonomi k6ti.” “Millette PARA kalmadi.” gibi
dusuncelerini bnemseme.

Bunu AMERIKA’da bile diyorlar.

20 trilyon dolarlik ekonomi.

Ancak ayni muhabbetler orada bile DONUYOR.

Bu, insanlarin tipik standart muhabbetleri. Bunlara aldiris etmeyeceksin.

INSANLAR senin Uriiniine para harcamiyorlarsa, mutlaka BASKA seylere para harciyorlardir.

Hatunlariyla mekanda para harciyorlardir, yemeklere GEREKSIZ para harciyorlardir; Mutlaka
Bi'sikimlere para harciyorlardir.

Lan amk.

SENCE insanlarda para olmayabilir mi?

Boyle bir sey MUMKUN mii?

Boyle bir sey varsa, nasil HAYATTA kalacaklar.

En azmc_ian TEMEL ihtiyaclara para harmyorlar. Dolayisiyla PARALARI var. Bu ytzden, ASLA
ve asla INSANLARIN “paralan” OLMADIGINA kulak asmayacaksin. Hem satis yapacak§|n,
Hem de fiyat artinmina oynayacaksin. Cunkt, DAHA FAZLA kazanmak senin tek ‘ODAGIN’.

BANKA hesabina hemen bugiin DAHA FAZLA para ‘GiRISI’ olmasi lazim. Tek odagin bu.

Bir insana, senin sattigin Grdndn YARIN yiyecegi YEMEKTEN daha iyi olacagina IKNA
edebilirsen, o parayl YEMEGE vermek yerine sana génderecektir.
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KENDINE dizelmez.

insanlarda, ISLERINDE sikinti yaratan olgulara karsi “ZAMANA” birakma meyilliyeti mevcut.
Bu, tamamen TEMBELLIGE dayanan bir olgu.

Hatunlarda da bu boyle.

“Tamam simdi olmasin, SONRA olur.” durumu HAKIM bazi adamlarimda.

Hayir AMINA koyim BUGUN olacak.

Hicbir sey KENDI kendine diizelmez.

Bugline kadar ELDE ettiklerine donlp bi’ BAK.

Aranizda bu kitabi okuyan BASARILI adamlanm var. Ancak mutlaka higbi’ sikim
basaramamis takipcilerim de vardir.

En LOSER olaniniz dahi elde edilmis “ufacik” da olsa BIR tane sey bulur.
Ona bakin.

Hepsini KENDINIZ elde ettiniz. Hicbirisi KENDILIGINDEN gelmedi. AKSIYON. Harekete
gecmek.

Bugiin SISTEMINDEN para akmiyor mu?
O zaman bir seyler YAP.

Pazarla Granind, insanlara ALMALARINI s6yle; gerekirse iyice derine in ve insanlarla birebir
KONTAKT kur.

Asla AKISINA birakma. AKIS’I SIKEYIM. Onu BIZ yénlendiriyoruz. Ciinkii EYLEMLERIMIZ
var.

AKIS dedigin bok, EYLEME gecen insanlarin ETKI yarattigi bir olgu.

Mevzu AKISINA birakmak ise en cok AKISINA birakan biziz. Glinkl en cok EYLEME gecen
biziz.

Bu ytizden EYLEME geg. Eger ISTEDIGIN sey bugiin olmuyorsa, hemen CIK ve
ISTEDIKLERININ olmasi icin SAVAS gdéster.

Emin ol olacaktir.

Yaparsan OLUR. Bunu unutma. Zamana birakma.
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deme!

Bunu insanlarda COK g&zlemliyorum.

“Elimin altina bu IS geldi, ancak reddediyorum ciinkii yeterince iyi degil ya.” gibisinden
triplere giriyorlar.

Tamamen GARIBAN tribi.

Cunki kendisinde, buguni ve YARINLARI kurtaracak para var.

CUNKU isleri biraz olsun tutturmus. Para AKARI var, artik is REDDETMEYE basliyor.
Boyle bir MANTIK olamaz.

Bakin beyler.

Bu ANLATTIGIM mevzu, disiindiigiiniizden cok daha ONEMLI. Ciink{ bu derste
muhtemelen isin TEMELINI kavrayacaksiniz.

O paranin, BANKA hesabiniza bir sekilde girmesi lazim.
Nokta, Bu kadar.

YARRAK gibi is mi?

ISTEDIGIN kosullara uyum saglamiyor mu?

O zaman BASKASINA yaptirirsin. “BASKASI” yarram gibi mi yapacak o iSi? hic dnemli degil.
Banane amk. PARA benim BANKA HESABIMA girmis mi girmis. Gerisi taaa sikime.

Buna PARAY|I REDDETMEMEK denir.

Biz, ISLERI ‘para’ KAZANMAK icin yapiyoruz. Kétii isse ugrasmazsin ve bir amatére
yaptirirsin. Yarrak gibi yapar. Ancak kimin umrunda. PARA banka hesabina girmis.

PARA lazim PARAAAA. Kafayl ACIN ARTIK.
“Abi bir isi KOTU yapmak bize yakisir mi PEKI?”

Biz onu gercekten bir is olarak gérmiyoruz ki? O PARA, gidip BANKA hesabina girecegine
BIZIM banka hesabimiza girdi. Gerekirse YARRAK gibi olsun. PARA lazim. En dnemli olan
biziz.

Clnki ODAGIMIZ para kazanmak. Eger odagim “her isin EN iYISINi yapmak.” olsayd,
benim bu KITAPTA bahsettigim OLGU bu olsaydi dediginde HAKLIYDIN. ama DEGIL. benim
odagim PARA kazanmak. dolayisiyla asla PARAY| reddetme. ISLERI kabul et ve iIKNA et.
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bakin para HARCAMAMAK ile TASARRUFLU olmak farkli seylerdir.

Para HARCAMAMAK belki size TASARRUFLU olmaya gére daha soft bir ifade gibi geliyor
olabilir.

Ayni dili konusuyoruz amk. Oyle.
Ancak, Para HARCAMAMAK; tamamen “Siktir lan ben Seni sikicem.” durumudur.
Bilerek Ucuza kacmaktir. Kartlarini saglam oynamaktir.

internet sitesi yaptirmak konusunda bir SIRKETE isi vermektense fakir bir UNIVERSITE
oégrencisine vermek gibidir.

Ancak TASARRUF yapmak, “kendinden” FERAGAT etmektir.
Neden biliyor musunuz.
Su ylzden.

“Bugun biraz daha AZ para harcamak icin MEKANLARA takiimadim, hicbir ORTAMA
girmedim; Kigcimi kirip EVDE oturdum.”

Sen MEKANLARA takilmadigin icin yeni HATUNLARLA tanigsmadin, yeni ADAMLARLA
tanismadin ve onlarin HAYAT hikayelerini dinlemedin.

Rehberinde daha az insan var.
Daha az kiz siktin.
Networkin DAHA dar.

Ayrica korkaklik ettin. Clinkii TASARRUF etmek demek, o paray! “BIR” daha
KAZANAMAYACAGINI diisiinmek demek.

Evet, PARAYI her zaman “ILK” éncelik olarak kendi cebinize koyun diyorum.

CuUnkl daha fazla PARA kazanmak icin boktan boktan fakirlik problemleri yasamamak lazim.
PARAN cebinde olsun gibi temel insan problemleri gibi gida, barinma vb. ihtiyaglarini
‘RAHAT’ bicimde kargilayabilesin.

Ancak TASARRUF baska bir seydir. Benim NETWORK EGITiMi kitabinda siklikla altini
cizdigim gibi, NETWORK yapmak PARA gerektirir.

Bu kitabi okuyan ancak o kitabi okumamig olan HERKES o kitabi okusun. Kesin emirdir.
Efsanevi bir KITAP.



NETWORK yapmak konusunda HER SEYi, tiim gizemli SIRLARI anlattim. HEMEN siparis
gecin ve ondan sonra OKUMAYA devam edin.

SIZiN iyiliginiz icin s®yliyorum amk.
GUCLU adamlar lazim bana.

Zayif degil. NETWORK yapmay! bilen adamlar olmaniz lazim. Bu hayatta her sey
INSANLARDAN gecer.

Bi’ keresinde babam KART ekstresine bakti,

-5,553; -17,473; -2,271 bunu gibi KUSURATLI onlarca rakami gérdi ve “Oglum dedi bu ne.”
Neredeyse MILYON lira yakmissin, birkac ayda.

Naptiginin farkinda misin, biraz TUTUMLU ol.

“Baba.” dedim.

“Bu kadar ADAMLA tanistim diyorum. Bakanin ogluyla tanistim, Bakanin kendisiyle tanistim,
su POPCU hatunla tanistim, SU siyasetciyle tanistim; bu kadar eglendim. Bunlar BEDAVA mi
olacak saniyorsun. Sana bugiine kadar HER “su insanla TANISTIM” dedigim INSAN, PARA
‘vakmak’ DEMEKTI. Bunlarla tanismak icin Tiirkiye’nin EN UST seviye ortamlarinda takilmam
gerekiyor.”

O zaman bana HAK verdi.
Zaten normalde de HAK verirdi, ama harcamalarin ICERIGINI bilmiyordu.

EQer ben TASARRUF yapan, “Bu kadar PARA harcamaktansa evde otursam + bu kadar
PARA.” diyen bir adam olsaydim bu CEVREYI elde edemezdim.

TASARRUF, aman uzak dursun. EZIK insan isi. ASLA meyletmeyin.
Biz HAYATI yasayanlariz.

Sakin OLA bu yola sapmayin.

Biz zaten bu PARALARI hayati yasamak icin KAZANIYORUZ :D.
Aptal aptal duslncelere girmeyin.

Ben size HICBIR zaman Oyle garip garip, “Olene kadar HAZZI ertele.” KAFASINDA yaklasan
tiplerden olmadim; BENI biliyorsunuz.

Her zaman sizi HAZZA ve SINIRSIZ MUTLULUGA yénlendirdim.

Dolayisiyla “NEGATIF” disUnup de asla aptal aptal “Yarin 6bdr giin bu PARAYI
‘kazanamam’, dolayisiyla CEBIMDE tutim.” GIBI dustncelere girmeyin. Is biter, ANCAK siz
yine BASKA bir isten kazanirsiniz o parayl. ONEMLI olan: HIZ. Bunu aklinizdan kacirmayin.
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DAHA fazla CALIS.

insanlar, LIDERLERINE bakip KONUM alirlar.
“Balik bagtan kokar.”
“imam osurursa CEMAAT sicar.” sdzleri, bosuna CIKMIS sdzler degiller; ve cok DOGRULAR.

Dolayisiyla, ¢alisanlarinizin sizi ZENGIN etmeleri icin sizden daha fazla CALISMALARINI
istiyorsaniz (ki NIYE istemeyesiniz), onlarin HEPSINDEN daha fazla calisacaksiniz.

Cok fazla “Ben sistemi kuriyim sktirip gidiyim.” Kafasinda insanla var.
Sunu tim ictenligimle sdyliyorum, BUNU yapacaksiniz.
PATRONLAR asla isciler kadar CILE cekmezer.

COK calissalar bile bu calismalar kat kat daha fazla KEYIiFLI’ olur.
PIRAMIDIN tepesindeki adam EN ‘karl’ olandir.

LAKIN.

YINE de her hallikarda daha fazla iS kovalamaya, daha fazla BANKA hesabiniza ‘para’
indiremeniz gerekiyor.

Bu sebep bile iscilerinizden DAHA fazla calismaniz icin tek ve yeterli bir SEBEP.

Dolayisiyla, ISCILERINIZDEN daha fazla galisacaksiniz, kendinizi bu yonde
vurgulayacaksiniz; “Bakin BIG BOSS sabaha kadar burada.” diyeceksiniz, ve isgilerinizi
MOTIVE edeceksiniz.

Hepsi sizi ZENGIN etmek icin calisiyor.
Bunu ASLA ‘aklinizdan’ CIKARMAYIN.
Onlar ne kadar ¢alistinrsaniz o kadar kardir.
Kendinizi buna gére PAZARLAYIN.

Madem Balik bastan kokar, o zaman tam olarak kendinizi; ISCILERINIZIN ‘olmasr’
gerektiginin ZIRVESI olarak pazarlayacaksiniz.

O zaman ¢ok daha fazla KAZANIRSINIZ.
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(tukenmiglik SENDROMU)

tikenmiglik SENDROMU, (baska bir deyisle; BURNOUT). KOCA bir YALANDIR.
Tamamen TEMBEL insan UYDURMASIDIR.

Sen ZENGIN olmak istemiyor musun abisi?

O zaman HEMEN BUGUN olmasi i¢in buna gcabalayacaksin.

Olmuyor mu?

Daha fazla CABALAYACAKSIN. Bu bir ODEV degil. SORUMLULUK degil. HESAP vermen
gereken insanlar yok.

Sana MAAS veren insanlar yok.

Sadece CEBINE, BANKA hesabina para indirmeye calisiyorsun :D.
Dolayisiyla, NEYIN Burnout’u, neyin TUKENMISLIGI bu anlamiyorum.
Neye TUKENIYORSUN, Kime TUKENIYORSUN ag.

Burnout yasayan bir adam, kesinlikle ve KESINLIKLE ‘negatif’ disiintiyordur.
Ne kadar KAZANDIGININ farkinda degildir.

Cunki ¢cok basit bir GERCEK var.

Kazanan adam ‘yorulmaz’.

2x2=4.

Bunun millet FARKINDA degil, ama &yle.

KAZANAN bir adami asla ama asla ama asla YORGUN goéremezsin.
KAZANAN herkes CANLI ve COSKULUDUR.

Dolayisiyla ‘burnout’, tamamen yalan bir yanilgidir. POZITIF diisiin, ne iISTEDIGININ farkinda
ol ve SIKI cals.

Sorunlarini asacaksin.
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IS kurdugunuzda, cogunuz 2’ye béliineceksiniz.

1) GENIS bir CALISAN kitlesine sahip olmak.

2) OZEL ama PROFESYONEL bir calisan KITLESINE sahip olmak.
Gitmeniz gereken, kesinlikle 2. yoldur.

Fi’ tarihinde INSTAGRAM’da anlattigim bir konu vardi.

“KALITE sayliya Ustin gelir.” sekline.

Ozel Kuvvetler, Ordunun kendisinden daha Gstinddr.

CUnki Ordu tembeldir.

ESNEK degildir.

ise yaramasi icin KOCA bir SAVAS cikmasi gerek amk.

Ama 6zel KUVVETLER her alanda kullanilir. Ciinkii ESNEK ve KUCUKTUR.
Tak, diye yollarsin; iSI bitirir.

Bu yiizden DEVLETLER, ordularindan ziyade OZEL KUVVETLERINE cok daha “fazla”
DEGER verirler.

OZEL kuvvetler personellerine bak, ORDU elemanlarina kiyasla ¢ok daha fazla SERVET ve
OLANAK sahibi olduklarini gérirsun.

Aralarinda MILYONER olanlar bile var a.q. Lan sen Devlet Gérevlisisin. Nasil MILYONER
oluyorsun.

Ama oluyorlar. Ginkii DEGERLILER. Dolayisiyla, siz de kendi ISLERINiZDE eleman aliminda
ve EGITIMINDE her zaman “KALITEYI” esas alacak, onlari SUREKLI olarak egiteceksiniz.

Bir Adamin veya Calisanin “amatérltik” ma yapti?
CAT diye atacaksin isten.

Hi¢c acimayacaksin.

KALITE sayidan tstindur.

Sayinin azalmasindan tirsmayacaksin.

Artirmaya da calismayacaksin. Kendine, bir OZEL tim kuracaksin. Bir EKIPLE cok ‘ig’
halledilir. Ustiine ESNEK olursun. Kazanabilecegin paralarin HADDI siniri yok.
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URUNUNU pazarlarken,

Her zaman GIZEMLI hale getirmeye DIKKAT et.

Bu ¢ok énemli bir SATIS teknigidir.

Kendi MERAK ettigin ‘olgular’ disun.

Onlar icin COK para sagmay! kabul edebilirdin, degil mi? MERAK, cok kuvvetli bir duygudur.

Sirf bu duyguyu kullandirtarak SIKTIGIMIZ cok fazla kiz var. MERAK, pazarlamanin
temellerinden bir tanesidir.

Adamin biri “Su icme EGITIMI” pazarlamis.

Ve pazarlarken “Milyarderler Su icmeyi Y1 biliyorlar. Ve SEN, farkinda olmasan bile
DEHIDRAS\U(ON halindesin; peki MILYARDERLER gibi su icmen i¢cin sana neler
ANLATACAGIMI 6grenmek istemez misin?” demis.

BUM.

SIKIK bir ‘su’ ICME lan.

1.5 litrelik su sisesini kafana dikmektir hidrasyon. Hicbi’ FARKI yok amk :D.
Ancak bu isler BOYLE. MERAK uyandirirsin. Ve bu duygu gok kuvvetlidir.
Pazarlamada bunu kullanacaksin BU yUzden.

Her tUrli Pazarlamadan bahsediyorum.

Kendini PAZARLARKEN de &yle. Mesela Bi’ hatun sana “SILAHIN var mi?” dedi. Velev ki
yok. “Yok.” demektense “Bilmem.” de amk.

MERAK uyansin, emin ol BIN kat daha etkilidir.

“Acaba evi SILAH mi dolu, yoksa hi¢ mi yok? Acaba hangisi ag.” desin. lyice sana ILGISI
uyansin ve ‘sana’ VERSIN.

Bu PAZARLAMA stratejilerinde cok etkili bir tekniktir.

Kullan.
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Bak,
Bu hayatta; her zaman BASARILARI kendin Ustleneceksin.

Millet bu isleri anlatirken her zaman “TAKIM arkadaglarinla BASARINIZ| aranda paylastir.”
gibisnden sicmiklar sdyltyorlar.

Klasik TOPLUM vyalani :D.
Ama 6zinde dyle bir sey yoktur.
LIDER olan sensin.

O TAKIMI derleyen sensin, toplayan sensin. Tum SORUMLULUGU alan sensin. Obir
insanlar, EMEK gd&stermis olabilirler; ama ESAS eforu sarf eden sensin.

Dolayisiyla eger ortada bir BASARI varsa, tamamen kendin Ustleneceksin.
“BEN yaptim.” diyeceksin.

“Benim sayemde oldu. Tamamen BEN yaptim.” diyeceksin.

Kendi ISMINI parlatacaksin.

insanlar, sen neye DIKKAT cekersen ona ODAKLANIRLAR unutma.

DIKKATI kendi NAMINDAN baska bi’ SEYE cekersen ona odaklanacaklardir. Ama kendine
cekersen de sana odaklanacaklardir.

Bu ylUzden insanlar, 6ziinde ¢cok BASIT’ canlilardrr.
Her sey tamamen ALGI yonetimine bagh. Tim BASARIYI Ustleneceksin.
bu Birinci sebepti.

ikinci sebep, EGER basariyi veya ‘basarisiziigi’ SANSA baglarsan; INSANLAR senin
“N’aptigini bilmeyen embesil aptal.” oldugunu diisiiniirler, Ve sana olan GUVENLERI diser.

“Isler bir sekilde batti. Biiyiik sanssizlik. Normalde siksen béyle bir sey olmazdi ama ¢ok
sanssiz bir ana denk geldik.”
Sence, béyle KONUSAN insan sana harbi tasakli anlamda ‘GUVEN’ verir mi?

HAYIR vermez aq. Daha kendisi N’aptiginin farkinda degil.

Veya miutevazi takilan bir insan “Bilmem, SANSA kazandik. Ben ¢ok bir sey yapmadim.”
derse? “””EZIK””” dersin icinden. KABUL et bunu. Gergekten bilerek yapmis bir adam bunu
ACIK ACIK sdyler cunkd. Niye SAKINSIN. Hep, Her zaman, Her kosulda “BEN” yaptim.
diyeceksin.
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NELERE dikkat EDIYORUM?

Ben her, ama her SOSYAL ORTAMA girdigimde; her zaman 6ncelikle o ortamlarin ana akisini
olusturan arkadas ortamlarinda DENETIM sahibi olurum.

Bu isterse KULLIYE sarayinda bir ortam olsun, isterse sikik bi’ Universite fakiltesi ortami
olsun.

Hi¢c FARK etmez.
insanlar her yerde aynidir.

Ve ben bu ortamlarda Denetim sahibi olur, Bana SAYGI duyacak; DOLMAYA hazir insanlar
ararim.

Bu insanlart CEVREME kattiktan sonra, BIREBIR iletisimle EGITEREK iyice nitelikli hale getirir
- kendi OZEL tim’imi kurarim.

Sonra bu tim’i kullanarak TEROR estirir; ISTEDIGIM her ortamda iISTEDIGIM bicimde ‘etki’
ve ‘Denetim’ sahibi olurum.

Bu benim i¢in artik SU’ icmek gibi bir sey.

Abartisiz sdéyliyorum 7 yasindan beri bdyle. Kisiligime oturmus.
insanlar topla, ASKERIN yap; ve FETHET.

Peki, insanlart NEYE gbre seciyorum?

Tamamen SADAKATLERINE gére.

Tamamen.

Bir INSAN, “Abi bu isi bana VER, su su NITELIKLERE sahibim; su kesimden SU insanlari
taniyorum, en mikemmelini yaptirinm.” desin, bana SADIK degilse ona vermem.

Net.

Onun yerine bi’ “Abi tanidigim bi”’ COCUK var, bu isi yapabilir. isi bana verirsen ona
yaptirirm.” diyecek bir KOCLUK Uyesine veririm.

SADAKAT her seydir.

Glinki ben ADAMLARIMA yatirim yapiyorum. ILERI vadede ok daha FAZLA kazanacagiz.
Her isten, Her tirll isten. Dolayisiyla aramizda SIKI baglar kurulacak, AILE gibi
yasayacagimiz ADAMLAR gerekiyor. Bu herkes icin 6éyle. SADAKAT, Liyakattan énemlidir.



Ders 61: ISIN bitmesinden
korkma.

ISINI tutturmus cogu insanda gérdiigiim hastalik, ISLERINI ‘cocuklar’ gibi gériiyorlar.
Bu, onlarin PARASIZ kalmasi konusundaki en énemli konulardan bir tanesi.

islerinize cok fazla NAMUSUNUZ gibi yaklasiyorsunuz.

Evet is namustur.

Ancak o is o is degil A.Q, sunu ADAM gibi anlayin.

Namus derken kurdugunuz SIRKETI veya genel bir SISTEMDEN bahsetmiyorum.

Sen bir ”SEY” yapiyorsan bu ‘”SEY” senin namusun sayilir, ciinkii onu SEN yapiyorsun ve
%100’Unle yapman gerekir.

SIRKET degil amk.
ADAM gibi anlayin.
Her IS bitebilir.
Bitecek de.

Yeterince DINAMIKSINIZDIR, HIZLISINIZDIR; isi” baska sekle ADAPT edersiniz ve PARA
yapmaya devam edersiniz.

Aferin.
Olmasi gereken YONTEM.
Ancak, isin’ ESKI hali 6Imistir artik.

Taksi Duraklar ve Taksi Plakalar érnegin. Bunlara SAHIP olan insanlarin bu zamana kadar
bunlardan elde ettikleri KAR’I ceplerine koyup; plakalari ve duraklari satip YOL almalari
gerekiyordu.

Cunku teknoloji gelisti ve bunlar ENINDE sonunda OLECEKLER. Teknolojinin COK gerisinde
kaldilar, OLECEKLER diyorsam OLECEKLER. Aklin yolu bir A.qg.

Bdyle bir kosulda taksi duragi ve plakasi sahibi olarak KENDINI hayal et.

1) Cebine koyabildigin kadar PARAY| koymus olman gerekir.

2) Taksi plakasini ve DURAGINI satmis olman gerekir.

3) Satarken, Sattigin kisiyi IKNA kabiliyetinle SIKEREK; olabilecek EN UST fiyattan satmis
olman gerekir.



Cunku artik hepsi OLDU ve karini CEBINE koyman gerek.

Bunun gibi TONLA is var.

Hala devam eden ancak artik OLMEK (izere olan.

Bunlar YAPAN insanlarin, bir an 6nce KAZANDIKLARI parayi cebine koyup uzamalari gerek.
Buna en en biyiik érnek, su anki HUKUMET.

HUKUMETIN is adamlari su anda bunu yapiyorlar.

Uluslararasi raporlar bunu sdyltyorlar.

Tirkiye’den DELI gibi PARA cikisi var.

Hiikimetin is adamlar, Yurtdisindan EMLAK ve BIR takim baska seyler alarak bir sekilde
PARAYI ceplerine koyup UZAMA pesindeler.

Buna BTC de dahil, SOGUK CUZDAN ‘lar da DAHIL.

Cunkl AKP gidici.

Her IS biter. Senin, hakkiyla ve namusunla yaptigin URETIM isleri de biter.
Millette cok fazla bi’ “SAGLAM yapilan IS bitmez.” inanci var amk.

Niye bitmesin amk :D.

Alternatifi, DAHA iyisi bulunur ve CAT diye biter.

O kadar HIZLI biter ki oglum, GOZLERINE inanamazsin.

Bu ylzden PARAYI hizlica ‘cebine’ koyacaksin.

ILK ‘kendini’ DUSUNECEKSIN.

Sikiyim isi, Sikiyim bankalari, Sikiyim Sirketi; Hepsinin koy gétine gitsin.
Yine PARAYI bagka’ YOLLARDAN kazanirsin. Biz IS adamiyiz.

Sikintl yapma.

Yeter ki PARASIZ kalma, YETER.



DERS 62: BORC almak

BORC alma konusunda ‘cok’ fazla SORU aliyorum.

Buna cok OLUMLU yaklasim benimseyenler de var, OLUMSUZ yaklasim benimseyenler de
var.

Cok DEGISKEN konu.

BEYLEEER, size CASH vermeyi kabul EDEN herkesten paray alin.
Ben size ne dedim 50 kez.

“Bankaya PARA girsin.” Bu kadar ulan.

Senin HESABINA para girsin de, Ne SIKIME’ girerse girsin.

Alin BORG.

Kiracinizdan alin, Cevrenizden alin, BANKALARDAN alin.
Cekinmeyin ulan.

Tefecilerden almayin, cinkl onlar MUTLAKA aldiginizdan ‘gercek ANLAMDA'’ daha fazlasin
IPOTEK isterler.

Bunu da SENET veya SOZ (yani ILISKILERIN.) yoluyla yaparlar.

DEGMEZ.

Yok “KARINI sikerler.”mis, Yok “Topuguna sikarlar.” mis falan; Ne alakasi var agq.
Gecmiste yapanlari vardi, dogrudur.

Ancak GENEL olarak ve GUNUMUZDE senin PARA kazanma becerine zarar vermek
istemezler.

Lakin verdiklerinden daha fazlasini alirlar.

Suluk amk hepsi’.

Cakal cukal.

Sikigin teki. Bulasma. Full Sarlatan hepsi. Tefecilige 6zenenin de beynine attiriyim.
Ancak onun disinda,

BORC alabilecegin ne BANKA varsa, TANIDIK varsa; KiM varsa BORC al.

Cunki HESABA giren para IYIDIR. UNUTMA, nakit her seydir. PARA gecsin eline. PARA
lazim. Tek ODAK bu.



DERS 63: parayl ICERDE tut.

Bak, ZEVKINE harcamaktan bahsetmiyorum.

Eger mevzu, PARAYI “bir kerelik” geldigin diinyada harcaman gerektigini distndugtn bir
OLGUYSA, harca.

Ancak GEREKSIZ para harcama.
GEREKSIZ bonkérliik yapma.
Her zaman parayi cebinde tut.

Bir kisiden alacagin fazladan 20 TL var ve sana PAZARLIK mi yapiyor, o PAZARLIGI hak
etmedigini mi dusidntyorsun, o 20 TLyi de al ve YOLUNA bak.

Millet de aptal aptal ZENGINLERIN bu yénde DAVRANISLARINA ‘bakip’ “bdyle boyle
ZENGIN oluyorlar amk.” diyor.

Hayir “amk.” alakasi yok.

ZENGIN, cok parasi var diye bunu “alakasiz” bicimde etrafa SACACAK degil.
Ben gerekirse gider, bir AKSAM yemegine 20.000 TL éderim.

CUnkd bunun karsiliginda elde ettigim bir CIKAR vardir.

Ayni masada cok fazla COK ONEMLI insani toplamisimdir.

Veya ‘sirf’ OYLESINE zevkine yapmisimdir. (Bana 20.000 TL &detecek kadar ZEVKLI ne
aksam yemegi varsa, orasi da TARTISMA konusu.)

Ancak harcamak ile KAZANMAK farkl olgulardir.
KAZANIRKEN 1 TLyi bile CEBINDE tutacaksin.

Gerekirse BORCUNU 6demeyeceksin. Evet, tam olarak bunu séyliiyorum. KIRACINA
borcunu 6demeyeceksin, PARA cebinde kalsin.

Diyelim ki iglerin bitti.

Kirasini bekleyen kiracint ARAYIP “Bak; normalde sana olan BORCUM 10,000 TL. Ama boku
yedim ve tim ISLERIM bitti. Bende ZIRNIK para yok. Su an TUM param 3,000 TL. Eger
istersen, sana bu 3,000 TL'yi génderebilirim. Eger reddedersen mahkeme yoluna git. Bende
hicbi’ bok yok. Dolayisiyla mahkemeden ¢ekinmem. Ancak borcumuzu KAPATACAGINI
ddsunuyorsan, sana bu ttm PARAM olan 3,000 TLyi génderebilirim.” de. KABUL

edecektir :D.

Belki muhabbeti UZATIR.



“Hic mi PARA yok? Bulursun.” Babinda.

Hatta belki TEHDIT yoluna gider.

Kendi capinda “SERT adamcilik” oynayanlari da var.
Bu da olabilir.

Ama diceksin ki, “Bende higcgcc para yok. Valla kardesim sana tim parami sdyledim. Ya
bunu kabul et, Ya da bagska para yok bende. Sen bilirsin.”

Obiir tim TEKLIFLERI reddet.

“Sonra ddersin.” Kabul edilebilir. (Sonrayi sikiyim :D Bugin énemli ZATEN ve PARAN da var
aslinda. Bunu unutma.)

“Senet yapariz.” Reddedilir. “Git onun yerine MAHKEMEYE ver.” dersin.

KABUL etmeme sansi yok. N’apcak MAHKEMEYE mi vercek aq. Versin. PARA ‘icerde’
kalsin.

N’ap et paray! ICERDE tut.
Parayi alirken bir KURT ol, VERIRKEN cimri ol.

Bak HARCARKEN demiyorum dikkatini cekerim. VERIRKEN diyorum, DIKKAT et; YANLIS
yola sapma.



DERS 64: ITIBARINA dikkat et.

“parani ICERDE tut.” konusundan sonra gelebilecek direkt DERS bu olurdu zaten.
Yaptigin ISLERDE, itibarina her zaman DIKKAT edeceksin.

Asla “gammaz, itin énde gideni, serefsiz.” olarak tanimlanmayacaksin.

OBUR ortamlar SIKIMMDE degil, isteyen istedigini diistinsuin.

Ancak IS ortamlarinda INSANLAR senin hakkinda “b&yle” diisinmemelidir.

Yoksa o sektdrde infilak eder, BOKU yersin.

IS bambaska bir seydir.

IS demek para demek. Dolayisiyla buna dikkatli bir TUTUM sergileyeceksin.

iste, PARAY!I ‘icerde’ TUTMAK derken bahsettigim de bdyle bir sey.

Bir adamin senin hakkinda séyledikleri, senin IS sektériinde “ITIBARINI” baltalamayacaksa
hic 6nemi yok.

Verme o parayi amk. Sikiyim onun disiincesini. Cok da SIKIMDE. Para bana lazim.

Ancak, etrafindan adamsa; Senin iTIBARINI “is CEVRENE” sarsabilirse, KESINLIKLE
parasini ver.

Tabi burada BANKALARI, KURUMSAL firmalar tenzih ediyorum.

Onlarin amina bile koyabilirsin. HIC fark etmez. Cerez hepsi.

Hele ki SIRKET adina borclanmak falan, hepsi CEREZ.

Asla BORC almaktan veya ODEMEYI “sonraya” BIRAKMAKTAN cekinme. ASLA.
Birak “sonraya” KALSIN.

HEMEN, SIMDI banka hesabina

1) PARA girmesi

2) Daha fazla para DURMASI

lazim.

Tam olarak bdyle dislneceksin.

Ve dersin ana maddesi, ITIBARINA “dikkat” et. Eylemlerini buna gore sekillendir. Asla
ITIBARINA gélge distirme. Her zaman ONEMSIZ insanlari sik. Bunu kulagina kipe ET.



DERS 65: insan KAYNAKLARI
(HR)

SIRKETLERDE insan kaynaklari DEPARTMANI diye bir sey var.

Universitelerde direkt bunun Balimleri, Fakulteleri bile var.

Hic abartisiz diyorum, INCELEMIYORUM bile.

wif a.q.

Beyler, bunun géziimde ne kadar mantiksiz ve BOS geldigini tahmin bile demezsiniz.
BUYUK sirketler bunun ugrunda tonla PARA israf ediyorlar ve bunun farkinda bile degiller.
En biyik HR departmani, SiZSIiNiZ.

insan kaynaklarini sikeyim.

Tek insan kaynagi, LIDERIN ta kendisidir.

Bak, 6nceki derste anlattiklarimi hatirla.

“Para ne olursa olsun ICERDE duracak.”

llerde is kurarsin, sonra bu is buyiir; biiylk bir SIRKET haline gelir, vesaire.

Hicbir zaman HR departmani kurmayacaksin.

Cunku belki o HR departmanina édeyecegin para, sirketinin totali icin ‘azicik’ bir YUK olsa
bile; ENAYILIKTIR.

Hicbi’ SIKIME yaramaz.

Her zaman EN ONEMLI olan, LIDERDIR.
Yani SENSIN, ona gdre davran.

Asla aptallik yapma.

Aptal gibi para sacma.

Para konusunda acGOZLU olma, ama AC ol.

Demek istedigimi anlayacaksin.



DERS 66: ne degil, NASIL!

Koclukta, TICARETE ‘yeni’ atilan COCUKLARIN biiyiik cogunlugu; NASIL satacaklarindan
ziyade NE satacaklarina ydneliyorlar.

Bu yluzden HATA yapiyorlar.

Ve ben her birini TEK tek uyarip, DUZELTIP; dogru yola yénlendiriyorum.
ODAKLANMANIZ gereken yol “BEN ne saticam.” yolu degildir, “NASIL saticam.” yoludur.
Bakin bu DERS disinduginizden daha énemili.

Bir sekilde PARA elde edin.

Bunun NE oldugu énemli degil.

Cok fazla dizeyde KALIPLARA bagh distinlyorsunuz. Bu da sizin aptal ‘saptal’ bicimde
yerinizde takilip kalmaniza yol agiyor.

“ZENGIN insanlar SU sekilde baslamislar, o zaman ben de SU sekilde baslayalim. Sonucta
buyuklerimiz bu yolu tercih etmigler ilk.”

SIKTIR git.
Hicbir ALAKASI yok.
Sen her zaman PARA kazanmayi dusiineceksin.

Istersen SU baloncugu satiyor ol, her zaman DUSUNMEN gereken sey; su siktigimin
baloncugunu OYLE’ YA DA BOYLE’ nasil “DAHA” fazla satabilirim olmalidir.

Bak.
Sana, belki kendi hayatinda SU baloncugu satmak “ABSURT” bir érnek gibi geliyor olabilir.

Ama bazi hayatlar var ve SU baloncugu satmak adamin “ISINE” geliyor. Buna gdre bir
cevrenin, sosyokultirel yapinin igcerisinde dogmus.

O zaman bu adamin SU baloncugu satmasi gerekir. En absirt 6rnek, ANLA diye
anlatiyorum.

Kendi hayatina bakacaksin ve SIKTIGIMIN hayatinda bir sekilde PARA yapacagin bir YOL
bulacaksin.

Sunu aklina SOK.



DERS 67: su an ONEMLI.

insanlara PAZARLAMA yaparken, cok fazla SICMIK gézlemliyorum.
Baska insanlarin yaptigu.

Bunlardan bir tanesi, “gelecekte bidibidiya ihtiyaciniz olacak, hayat belirsiz; bu yizden buna
buglnden ihtiyaciniz var. Yatirrm sayilir.” Hesabl.

Bunu koca SIRKETLERIN bile yaptigi oluyor.

Bunlarin REKLAM icin tuttugu sirketlerin ta anasinin amina gétine koyayim.
Bu ne sagcmalik.

insanlarin, GELECEK sikinde degildir.

insanlarin sadece SU AN, bulundugumuz AN sikindedir.

Baska hicbi’ sikim SIKLERINDE degildir.

“Bu URUNE su an ihtiyacin var. Cunkii bu URUNU su an almazsan, asla hayatinda su an
TERS giden anlamsiz depresiflik problemini cézemeyeceksin. Bu URUN, senin su an
icerisinde bulundugun buhranin TAMAMINI ¢6zecek.”

Bum.
Olmasi gereken bu.

Gelecek ne? Gelecegi sikiyim. 1 hafta sonrasi benim sikimde degil. Clinku 6ltp
6lmeyecegim belli deqil.

Ben ‘UST DUZEY’ bir canl oldugumdan miitevellit bunun zaten béyle oldugunu
disunebiliyorum. Ancak, ébur insanlar béyle oldugunu disinemediklerinden; APTAL saptal
bicimde biling dlizeyinde bagka ctiimleler kuruyorlar.

Ancak alakasi yok.
Herkes icten ice AYNI hisseder. Her INSAN aynidr.

Herkes sadece BUGUNU duistiniir. Gelecek KIMSENIN sikinde degil. Adam zaten BUGUNU
kurtarmanin derdinde.

Bill Gates bile bu konuda 6yle. Yarin 6bur gln suikaste ugrayip geberip gitmeyecegini
bilmiyordur.

Oglum, her insan AYNIDIR.

Ve her insan BUGUNU dusiniir. Sadece BUGUN &nemlidir. Gergcekten de bdyledir. Bu bir
bug degil, MANTIKSAL olarak da dogru. Bu yiizden, her zaman “BUGUNU” pazarlayacaksin



DERS 68: Gormediysen
OLMAMISTIR.

Adana’da bir ANTRENORUM vard..

Herif manyagin tekiydi.

120 tane sinav ¢cekerdim, kendisi bu sirada telefonla konusmaya giderdi.
Herif dénlnce, bana “kac TANE sinav ¢ektin?” diye sorardi,

“120 TANE cektim.” derdim, “G6érmedim. Bi’ 120 tane daha g6zimin éninde ¢ek.” DER,
basimda beklerdi.

Tam benim KALEMIM.

Ama yasattigi adam sen olunca hi¢ dyle HOS gelmiyor.
Ancak.

Hayata KARSI yaklasman gereken ‘prensip’ tam olarak budur.
Baska BEYANATLAR 6nemli degil.

Bi’sey senin GOZUNUN 6niinde yasanmamissa, yani GORMEMISSEN; o sey GERCEK
degildir.

Aslinda YOKTUR.

Nokta.

Bu N’icin bu kadar ONEMLI?

Cunku, ISCILERINI yénetirken cok fazla KOLPA duyacaksin.

“Bu kadar GUNDE bu kadar IS yaptim” VS.

Bak.

Benim diinyamda benim GORMEDIGIM is gercek DEGILDIR.

Genel olarak KOCLUK sisteminde pek ispat sormam. ClnkU zaten anlarim. Ve SANAL.
Onun disinda, ben KENDI ‘diinyamda’ KENDI gézlerimle gérmedigim hicbir ise INANMAM.
Cunki ‘ben” GORMEMISIM, bunu anladin mi?

Ona gdre davran ki iscilerini SISTEMLI ve DISIPLINLI; yani sana PARA KAZANDIRACAK
bicimde ydnetesin.
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KAZANANLARI sever.

insanlar, yani HATUNLAR (erkeklerin ne diisiindigiini gercek anlamda kacimiz sikliyoruz
zaten.) sadece KAZANANLARI sever.

Ancak yine de altini gizerek sdyleyeyim, ERKEKLER de bdyle.
Hepiniz benim adamlarimsiniz.

Kaciniz Mike Tyson’i sevmiyorsunuz?

Hepiniz SEVIYORSUNUZ.

Ancak herif UYSTURUCU BAGIMLISI bir TECAVUZCU a.q.
Yalan mi a.g. Adam bunun icin HUKUM yedi.

Ancak KAZANAN mi? KAZANAN. Bu kadar basit. Net. Bu ylzden bu herifi bu kadar COK
seviyorsunuz.

Bu ylzden beni bu kadar ¢cok seviyorsunuz :).

Bende her BOK yol var, ancak her HALUKARDA her KOSULDA kazandigimdan ve bana
kazanacagimdan 6turt bana giveninizden 6tara 21. yy’in IMPARATORU olarak
goruyorsunuz.

insanlarin, SIZIN ne kadar iYi olup olmadiginiz hakkinda nasil FIKIRLER yurittikleri hic
onemli degildir.

Oyle oldugu icin dylesiniz.

Sadece “6yle oldugu icin KAZANAN.” siniz.
Sizler, benim ADAMLARIMSINIZ.
Kaybeden olamazsiniz..

Kaybedenin topragini KENDIM atarim. Sadece “dyle oldugu iCIN.” dylesiniz, ve bu yiizden
BASARI elde ediyorsunuz.

APTALCA davrananin canini kendim alirim.
Nasil bir FIRSATIN avcunuzun i¢inde oldugunun farkinda olun.
KAYBEDEN insan istemiyorum.

Cevremde.



DERS 70: Fikir CAL!

Bir SEKTORE girdiginde,

Her ZAMAN; Ama HER ZAMAN; senden daha iYi fikirlere sahip adamlarin cok daha iYi
fikirlere senden daha “ERKEN” bicimde baslamis olduklarini gériceksin.

Bunda sasilacak bi’sikim yok.

RUTIN olgu.

Ancak énemli olan, onlarin en iYi fikirlerini CALIP “kendine” KATMANDIR.
Onlardan daha HIZLI ilerledigin ‘miiddetce’ HIG’ bi’ sikim YAPAMAYACAKLAR.

Onlardan FIKIRLERI calip ‘cat cat cat’ BICIMDE hizli BICIMDE fikirleri kendi ISINDE
uygulayarak ilerleyeceksin.

Eger senin rakibin daha HIZLIYSA, SENIN calisanlarini ‘elimine’ ederek senin éniinii KESIP
tim akarini KENDINE gecirmeye calisacaktir.

BEN bunu, IS yaptigim en UFAK sektdrde bile gésteriyorum.

Yaptigim her ama her iSTE var bu. Kiicikleri elimine ederim. Benim pastamdan ‘pay’
alamazsin.

Ama EMIN ol, senin kendi SEKTORUNDE karsinda bi’ TYLER olmayacak.
Olsa DAHI, TYLER arkanda olacak.

Parasiyla Ve Glcuyle.

Senin SEKTORUN tamamini ele gecirmemene iZIiN vermem.

Tum SEKTORU ele gegireceksin.

Bu yiizden, eger kitaplarim arasinda OKUMADIGIN varsa; bir an énce OKU ve HAYATINA
gecir.
SEVILMEKTEN ve ILGI gérmekten hoslaniyorsan, ki NIYE hoslanmayasin, KAZANAN bir

adam olman gerekir. SEVGI dolu degil. SEVGI dolu olmak ne a.q., hepimiz “SEVGI” doluyuz.
Burada 6nemli bir mevzu yok.

Ve sana, hayatin bir bir her alaninda nasil KAZANAN adam olacagini KITAPLARIMDA zaten
anlatiyorum. UYGULAMA asamasinda da KOCLUK sisteminden, yani benden direkt ‘birebir’
bicimde DESTEK alacaksin.

Bu cok ONEMLI. Tabi, KAZANMAK istiyorsan.



DERS 71: HAYAT tarz

IS adami hayat tarzi DEMEK, bu HAYAT tarzini siirekli olarak GUNDELIK hayat tarzinda
uygulaman demektir.

Gittigin HER mekanda,
Gittigin HER yerde..

“Bura’sl benim olsaydi nasil daha fazla KAR edecegi bicimde disintrdiim?” diye
DUSUNMEK demektir.

Bununla kalmaz, AYRIYETEN kendi ISLERINDE nasil ‘daha’ FAZLA para kazanacagini
¢cbzmeye calisacaksin.

Yoksa olmaz.

Yoksa olacagini dusinme.

Aklini, ‘PARA’ yonunde calistirman lazim.

Bu yénde calistirdikca, aslinda PRATIK yaptigini fark edeceksin.

insanlar giin ici kafalarinda senaryo déndiiriip bana bunun hakkinda “NE” diisiindigimi
soruyorlar.

“Biri boyle derse, boyle yaparim.”

“Biri boyle yaparsa, Boyle karsilik veririm.” Hesabi.
“Devam edin.” diyorum. Sadece “Devam edin.”
Zihinsel antrenmandir bu.

BEYIN, hayal ettigi her seyi gercek zanneder. Kazandigin senaryolar hayal ettigin miiddetce,
sadece GELISECEKSIN.

Bir sey olmus, Sen bunun karsiliginda bir sey yapmissin ve KAZANMISSIN.

Boyle senaryolar distinecek, KAZANAN olarak dislneceksin kendini. O kurdugun
senaryoda en KAZANCLI yolu bulacaksin kafanda.

Goreceksin ki, o senaryonun GERCEGI ‘reel’ hayatta basina geldiginde; otomatikman hayal
ettigini yapiyorsun.

Cunki beyin, HAYAL ile GERCEGI ayirt edemez. Bu yuzden PARA konusunda da kafani bol
bol ¢calistiracaksin ki, bu konuda inaniimaz bigcimde GELISECEKSIN.

Tam bir IS ADAMI olarak. “Nasil daha fazla para kazanirm?” “Hangi yoldan N’apsam
CEBIME para girer?” bunu digtineceksin. Béylece gelisirsin.



DERS 72: TELEFON bagmliligi
INSA et.

Toplumda bu TELEFON bagimliigina ¢ok pis bir ‘duyarlilik’ gelistiriimeye caligiliyor.
Bos is.

Bizim derdimiz para kazanmak, bagka hicbi’ sik degil.

Para lazim.

Dolayisiyla bagimliikmisg, degilmis; Ne sikim oldugu énemli degil. Artik isler bilytk 6l¢tde
INTERNET tizerinden y(riyor.

Ancak.

Telefondan TUKETIM yapmayacaksin.

Telefondan da surekli sana PARA Uretecek bir seyler yapacaksin.
Yani “Ureteceksin.”

Saate bakmak icin Saate bakma. A¢ telefonundan saate bak. Oradan gelmis bir mesaja yanit
verirsin. Gider 2 twitterda gezer tweet yazarsin, Maillerini kontrol edersin.

Bam.
Sirf SAATE bakmak icin TELEFONUNU cikardiginda DAHI ‘Uretmis’ oldun.

insanlar, bana bir seyler “bekledikleri” icin VAKIT kaybettiklerinde N’apmalari gerektigini
soruyorlar.

Amina koyim a¢ telefonunu bi’seyler yap.

Uretecek bir seyler yap. Universite sinavina hazirlanan genc isen ac¢ Ders videolar! izle,
bi’Kac soruya bak.

Bosa gecen vakit diye bir sey yoktur. Hayatin senin kontroliinde ve eger bir Vakit
harcandiysa harcanmistir. Bunun bahanesi yok. BOS durmayacaksin. BOS is
yapmayacaksin.

IS yapacaksin.
Telefon bagimliig: gelistir, Telefondayken sadece URET. ZENGIN olursun.

Bu kadar BASIT. CAGA adapte ol. (Kiz Tavlamak da tretmek sayilir, ¢linkii Kiz elde etmis
oluyorsun.)
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olamayacak kadar 1yi.

Akilci davrandigini zanneden Aptallar, kendi URUNLERINI pazarlarken mitevazilik
gOsteriyorlar.

Net amator davranigi, Ticaret bilmeyen adam bdyle davranir.

“Simdi bokunu_d_a _g|karmayal|m. Egri oturup dogru konusalim.” Triplerine girip, insanlara
“samimiyet ve IYILIK” Uzerinden satig yapmaya caligiyorlar.

“Benim Urintm belki mikemmel degil, ama elimden gelen tiim olanaklarimi kullandim”.
gibisinden.

Bullshit metot. Bunu tamamen birak.
Sen bir URUN pazarliyorsan, o URUN bu diinyadaki gelmis gecmis en MUKEMMEL sey.
Ve insanlarin senin URUNUNE ihtiyaci var.

insanlar, o Griini ALDIKTAN sonra; INANILMAZ bir DEGISIM hissedicekler. Diinyalari
degisicek. ANINDA. GARANTI.

Gelmis gecmis diinyadaki EN ONEMLI seyi Urettin.
Bu seks oyuncagi da olsa.
Makyaj malzemesi de olsa.

Sikik bi’ Sagcmasapan bi’'sey de OLSA, para kirmak istiyorsan pazarlaman MAKS. 6zgtiven
MAKS. kendinden eminlik MAKS. iddialiliktan olusmak ZORUNDADIR.

GERCEK olamayacak kadar IYi bir sey urettin. Her Griiniin béyle. Her tiriiniin. Buna gére
PAZARLA.

TICARET kitabini size bdyle anlattim, evet; ama YALAN da degil.

1) Diinya lizerinde TICARETE benden daha ‘takik’ bir adam yok. Ben gérmedim.
Gormediysem yoktur. Olsaydi gérirdim zaten.

2) Ben, diinyanin en iyi IS ADAMI olarak; bildigim her seyi tane tane 100 DERSTEN olusan
bir kitapta anlatiyorum.

Bundan daha muikemmel bir olgu olabilir mi?
OKUMAK zorundaydin, ve aldin.

Bu kadar basit. Diinyadaki EN Y| sey, senin Uriiniin. Buna gdére konus Iinsanlara.
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fark ‘et’.

IS camiasinda cok fazla sahte ZENGIN var.

Toplumsal hayatta da var. Disarda cok fazla var. Ancak IS camiasinda bunlara daha ‘SIK’
denk geleceksin.

Cunkl seni TAV edebilmek icin sana kendilerini ZENGIN gibi lanse edecekler.
Sen de dislUneceksin,

“Lan adamda bok gibi para var, Masallah iyi kazanmis. Allah daha ¢cok kazandirsin. Demek ki
bu adamin ALTI dolu. Yani IS yapmayi biliyor. Profesyonel. Bu bir sey diyorsa, dogru olma
ihtimali yiksek. Lafina dikkat edelim.”

Ama bakip goreceksin ki, dyle bir sey yok.

Adam meger Kof’mus.

Sana Vakit ve Para kaybettirecek.

Bunu yasamak istemiyorsan, cok basit bir TEKNIK var.
Adamin “arabasina” bak.

Amina koyim cok fazla sahte ZENGIN var. Ancak hicbir erkek adam, PARASI olmasina
ragmen DUSUK arabalara binmez.

Bak, adam gercekten POTANSIYEL sahibi olmasina ragmen TOYOTA’ya biniyor olabilir.
Bizde hala TOYOTA var, arada kullaniyoruz. Ama Yeni Nesil Cadillac da var. Yani bunun iyi bir
bahanesi de olabilir. Bunu duruma gére degerlendireceksin.

Bana bir is adami “Niye Toyota’ya biniyorsun?” diye sorsa, “Musaitte bu vardi bununla
geldim. Liks arabalarim da var.” derim.

Demisligim var, kabul edilir.
Net.

Ancak sen, bir adama “Madem bu kadar zenginsin niye Ford’a biniyorsun?” diye
sordugunda.

“Eee, lI.” atiyorsa, Es veriyorsa, anlik bi’ Panik atiyorsa; Direkt bunun kokusunu alirsin. Ve
FAKE oldugu bellidir. iste SAHTE zenginleri bdyle ayirt edeceksin. Tirk kiiltiirinde PAHALI
SAAT cok fazla yok, ama ARABA fazlasiyla var. Dolayisiyla ARABAYA dikkat edeceksin. Zayif
Noktadir.
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Mutevazi ezik insanlarin bir sorunu var.

Ezik olmalari basli basina bir sorun da, LIDER degiller ve ISLERI sicip batinyorlar. Sikinti bu.
LIDERLER her zaman kazandirirlar.

Bu yuzden hareketleri dnemlidir.

insanlar, altindaki adamlarin TEPKILERINDEN korktuklarindan ve “Aaa. Ne kadar Bilingli bir
adam.” imaji yaratmak icin (sinsilik bu a.q.) “Ekip arkadaslarimin basarisi.” diyerek basariyi
altindaki adamlara ittiriyorlar.

Hata.

Basariyi her zaman KENDINE toplayacaksin.

Her zaman.

“BEN” yaptim. diyeceksin.

“Altimdaki adamlar yapmadi. Ahmet’i Mehmet’i geg, ben yaptim. BEN yaptim.” diyeceksin.
SANSA, bala da olmadi. Yine SEN yaptin. Tim BASARI bana ait. Her seyi ben yaptim.

Ahmet’in Mehmet'in bu durumdan 6tird sikayetlenmesi Hainliktir. Net konuguyorum. LIDER
basariyi toplar. CUnku igleri ve iglerin tamamlanacaginin sorumlulugunu LIDER baglamistir.
Altindaki adamlar sadece UYGULAYICIDIR. Altindaki adamlara paylarini paylastir. Hakkini
ver.

Ama BASARI sana ait. Clink{i ISLER sana geliyor. Daha fazla IS icin, daha fazla PARLAMAN
lazim.

Asla ailene, sevdiklerine, altindaki adamlara BASARIY| paylastirma.

Bazi godoslar var, “Bu basarimi elde edene kadar yanimda olan Karim’a tesekkir ederim. O
olmasaydi bunlari yapamazdim.” diyorlar.

Boynuzlandin, gg.
Bu 1. Ikincisi,

Aptal misin; onu KENDIN yaptin. Karin sadece yaninda durdu. Ve bunun karsiligini da senin
ilgin, vaktin + olarak |Uks ve satafatla aliyor zaten.

First Lady olarak aliyor hakkini. Kral sensin, sen KAZANDIN. Ne daha BASARIYI
paylastiriyorsun, aptal herif.

Bu EZIKLERI hic sevmiyorum.
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“YARAT’.

Bir insan, sana PARA vermek istiyorsa; ASLA ama asla “O yol mimkin degil, Bende yok.
Sonra halledersin.” gibisinden cevaplar vermeyeceksin.

ALABILMEK de meziyettir, bak bunu unutma.

Bir insan sana kiiclik ya da buyik, fark etmez; Bi’ MIKTAR para vermek istiyorsa, N’apip
edip onun édeme yolunu KOLAYLASTIRACAKSIN.

“Halletsin bi’sekilde.” demiceksin.

“Acelesi yok.” demiceksin.

Yolunu kolaylagtiracaksin.

Direkt yardimci olup, onun elinden PARAY1 alacaksin.

Bana birisi PARA édemesi yapmak istese éniine SUNAMAYACAGIM yol yok.
Nerde yasarsan yasa. Bir yolu bulunur. Bitcoin, Tron, Swift, Nakit; Hi¢ fark etmez.
Isterse “ben rus rublesiyle édemek istiyorum.” desin.

5000 TL 36.371 Rus Rublesi eder.

36.371 Ruble 6demen yeterli.

Ruble icin banka hesabim da var. Nakit de verebilirsin, kahve icmis oluruz. Sikinti yok. Parayi
Ver.

HIZLI.

ESNEK.

Asla parayi reddetme.
Bak bu cok énemli.

TICARET yapan cogu adam, ELININ tersiyle cok fazla para itiyor. “Yarisini simdi veriyim.”
diyen adama “Tamamlayip verirsin ya dnemli degil.” diyen calisan olmustu altimizda amk.

Lan SALAK. Hadi sirkette yoktuk, da sen niye KAPIDAN para c¢eviriyorsun.

Alsana LAN parayi. Para gérdim mu alacaksin. N’apip edip bir 6deme KOLAYLIGI
olusturacaksin. Asla reddetmeyeceksin. Bunu unutma.
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ALIYORLAR?

insanlarin senin Griinind N’icin aldiklarini ¢dzmen, Uriiniin satisinin devamliidi ve satislarinin
blyumesi agisindan elzemdir.

Bunun i¢in insanlara SOR.

insanlar angut gibi satis yaptiktan sonra adami ugurluyorlar amk.
Oglum sorsana.

“Niye aldin?”

Reel ortamsa, dikkan mu ilgisini gekmis. Bir sey, ona profesyonel mi gelmis. Restoran
diyelim, niye 6zellikle sizin Restoraniniza gelmis. Ne ¢ekmis kendisini, bunlari BIL.

O adam, esasinda devasa iISTATISTIKLERIN de bir sonucudur. Yani 1 tane kisi sana onu
diyorsa, aslinda 1000 musterin hemfikirdir. O, temsilci olarak tek basina kendisi séyliyor.

CUnkd insanlar aynidir.
Ayni klltdrde yetistik. Turklz. Benzer seyleri seviyoruz. 2x2=4.

Dolayisiyla insanlarin senin Griiniini “NiYE” aldiklarini bilmen, N’APTIGINI bilmen ve
“PAZARLAMA stratejin” acisindan ¢ok 6nemlidir.

Evet, Oyle.

Onemli olan “SEBEPTIR”. “NIYE” ag. Bliylk sirketler bile hala angutluk yapiyor. Bak
gérmussiundudr, “Daglardan akan dogal kaynak sularini en dogal haliyle evlerinize
ulastiriyoruz.” Gibisinden konusan SU markalari var.

Milyon dolarlik sirket.
Reklama bak ag.

Lan benim SIKIMDE mi sence DAGDAN nasil akip geldigi. Yarrak kafali. Susadim. “Dur. Belki
susamissindir. Hayat Su.” desen daha etkileyici olur. Okurken insan “Harbi lan bi’.” diye
didsunuyor. Yakininda su olsa icecek.

NIYE énemli, NIYE.
Biz SU markalarini niye tercih ediyoruz?
1) Bazilarinin TADI iyi. Bilindik marka. Onlara ekstradan meylediyoruz. Gavenilir.

2) Susama hissi.



Simdi bi’ diisiin.

Bir SU firmasi, Kendisinin KALITELI ve GUVENILIR oldugunu vurgulamaya ydnelik reklam
kampanyasl yapsa.

Bir de Uistiine SUSADIGINI, SU icmen gerektigini vurgulasa; ne KADAR dikkatini geker?
Ciddi diizeyde.

Direkt insan beyninin bug’i.

Sebep vereceksin.

“Bu Urtine IHTIYACIN var. ACIL.” diyeceksin.

Almak zorunda.
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lbarettir!

Bu hayatta, madem her seyi PARA kazanmak Uzerine diisiineceksin; ciinkii iS adamisin, o
halde her seyin SATISTAN ibaret oldugunu da aklina kaziman gerekir.

insanlara bunu ilk sdylediklerimde “Paso bi’seler satmak.” saniyorlar.
Alakasi yok.

Bu, SUREKLI devam eden bir ruh halidir.

Musterin sana mesaj atti.

“Gectigimiz persembe glnu sizden Esimin dogum gtnd icin bir hediye siparisi vermigtim.
Uriinii hediye paketi yaptiniz dimi? Teyit etmek istedim. Benim icin cok dnemli de.”

“Evet yaptik. Yakinda elinize ulagir.”
ANGUT!
Boyle mi yanit verilir.

“Merhaba, hemen talebinize uygun bicimde yardimci olmak isterim. Siparis kodunuzu
oégrenebilir miyim?”

“blablabla”

“Sistemden gerekli kontrollerinizi yaptim X Bey. Kargonuz yolda géztkuiyor. Kisa stre
icerisinde elinize ulasacaktir. Bunun yaninda, hediye paketi yapilip yapilmadigini da gerekli
Kisilere sorarak teyit ettirdim. Hayirli ginlerde kullanmanizi dilerim.”

Aslinda hicbi’ sik yapmadin.
0.

Sistemden sorgulamadin bile, Kargoya da bakmadin. Hediye paketi de sikinin ucunda degil.
Banane aq.

Ama adama bdyle YANIT vereceksin ki, adam yarin 6bdr gun ayni klasmanda bir URUN
almak istedigi zaman DIREKT sana gelsin.

Oncekinde “belki” sana gelirdi. Ancak senin bu yanitindan sonra adam “DIREKT” sana gelir.
“Bana ¢ok iyi yardimci oldu.” der. “Obiir yerler sanki bundan daha iyi davranabilecekler mi
ki.” diyecek.

Cok dnemli. N’aptin, aslinda yine SATIS yapmis oldun. Her sey SATISTIR. Buna DIKKAT et.
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3’e 5’e bakmak ile Kiiciik sayilarin degerini bilmek arasinda DAGLAR kadar fark vardir.

3’e 5’e bakmak, KUCUK distinmek demektir. Tamamen bu. Bizden irak. Kiiciik hesaplarin
adami olmayacaksin.

Ama Kiiciik sayilarin degerini bilmek demek, bambaska bir BILGELIK konusudur.
insanlar, IS yaparken cok fazla INSAN ve PARA savsakliyorlar.

PARAYI zaten gecmis derslerde sik sik anlattim. Ancak YINE anlatacagim c¢iinkii COK énemli
bir konu.

Bugln 5700 TL kazandin.
Az zorlasan, bir gériisme daha tamamlasan ve IKNA etsen 150 TL daha kazanabilirsin.

“5700 lira kazandim zaten, GEREK yok.” demeyeceksin. PARAnIn sana “GELEBILECEGI” ne
kadar var yol varsa hepsini ZORLAYIP o parayi “ALACAKSIN”.

HER parayi alacaksin. Alabilme ihtimalin olmasina ragmen Almadigin bir tane bile PARA
varsa hata yaptin demektir.

Bu yuzden KucUk sayilardan ¢gekinmeyeceksin. Kuguk, Kiglk, KliclUk toplayacaksin.

Milletin k_albini kirmayacaksin. insanlara lyi davranacaksin. Sinirlarini koruyacak misin? En
alasiyla. Istedigini yapacak misin? Evet. Kendini sansurleyecek misin? Hayir. Ancak insanlari
BIREBIR iletisimde TAV etmeyi, GONLUNU hos tutmayi Y| bileceksin.

CUnkd 1 insan 1 insandir.

“amaan nolcak bundan amk.” diye gegme SAKIN. Bak SAKIN diyorum.

1 insan.

1,1, 1,1, 1, 1,; onlar UZUN vadede ne bicim bir KITLE olusturur biliyor musun?

Bu yiizden her miisterini TAV edeceksin. “BIR” tanesini bile “aman bunun da kdy gétiine
gitsin.” diyip es gecmeyeceksin.

Cogunuz YARRAK gibi igler yapiyorsunuz. Sizin islerinizi sadece 1 hafta ydnetsem, 1000
dolar kazanan adamin isi 5000 dolara ¢ikar. DISIPLINLI olun lan.

INSANLARI ve PARAY!I cok fazla savsakliyorsun. KOVALAYACAKSIN. Tik tik tik, cebine
koyacaksin. Bir tanesini bile israf etmeyeceksin.

Sen iS ADAMISIN.

Bunu unutma.
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TEKLIFLERINE dikkat et.

IS yapan insanlar, kendilerine TEKLIFLE gelen insanlar cok kolay reddediyorlar.

Bu da SAVSAKLAMA sayilrr.
Az 6nceki anlattigimla paralel.

“Abi Amazonla alakal bir is yapiyorum. Sermayeye ihtiyacim var. Senin cok cUzi bir rakam.
Ancak bu sermayeyi bana bir saglarsan, beraber biyik bir is kurabiliriz.”

Direkt Red.

Tanimiyorum oglum seni.

Ama Reddetmem.

“Anlat, dinliyorum.” derim.

O, Amazon’un artik hangi daliyla alakaliysa, bana 1 paragraf bilgi déser.

“Ee, sonra?”

“Bu niye bdyle deqil, Su séyle olsaydi daha iyi olmaz miydi?”

Boyle bdyle gerekli tim BILGILERI alinm.

Béylece, artik o ALAN hakkinda CIDDi bilgi sahibiyim. Bildigim alan haline déniist.

Sonunda, “Su anlik ilgilenmiyorum ama ilgilenmeye karar verirsem sana yazarnm. Basarilar
dilerim.” diyip gecerim.

Elinizin altina KAZANMA firsati gelmis, elinizin tersiyle itiyorsunuz.
Cunki TEMBELSINIZ.
TEMBELLESMEYIN. ENERJIK ve SERT olun. HIRSLI olun.

Adam sana IS TEKLIFiYLE gelmis amk. IS. bilmedigin alan, SORSANA bi’ neyden
bahsediyor.

ne Kapidan ceviriyorsun adami. Tamam, ilgilenmeyeceksin; Ctnki belli bagh saglam
sebepler var.

Oras! belli. Kesin Red yedi. Ancak cocugu KONUSTURMAK varken, ISLERI 6grenmek
varken; NIYE boyle bir sey yapasin. Aklini kullan.
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degilsin!

Bu tavsiyeyi veren insanlar, mutlaka ortaya 300K sermaye koyup, -300K ile baglayarak ancak
IS kurulabilecegini zanneden cahillerdir.

Cahil diyorum, ciinkii PARA KAZANMAY!1 bilmiyorlar.

Sen ‘TICARET’ kitabini okudugun icin artik biliyorsun. Ama onlar bilmiyorlar. Bu yiizden
cahiller ve bilmedikleri konular hakkinda konusuyorlar.

Bir isi YAPMAK icin, senin o isi BILMENE gerek yoktur.
TICARET adamisin.

ISI alirsin, BILENE yaptirirsin. UZMANLIK alani baska bir seydir.
Tek odaklanman gereken nokta, CEBINE ‘para’ girmesidir.
CEBINE ‘para’ girmesi.

BANKA hesabinda +para olugsmasi.

‘+para’.

Tek odaklanman gereken bu.

Bitcoin aliyorum is yaptigim bi’ ARKADASIMLA, ¢cocuk sabah aksam Teknik analiz Gzerine
videolar izliyor. Blockchain sisteminin CALISMA prensibini 6greniyor. Bunun tzerinden olayi
yorumluyor, geliyor bana bir seyler anlatiyor falan.

Banane bunlardan amk. Banane. Fiyat belli, ya yukar gidecek ya asagiya gidecek. Yukariya
gitmedigi sUrece de satmayacagiz. Bu kadar basit.

“Ama abi neye yatinm yapman gerektigini bilmen gerek?”

Ben Blockchain zincirinin ne oldugunu ve neden GELECEK vaat ettigini ZATEN biliyorum.
Bunun i¢in sistemin ¢alisma prensibini 6grenmeme gerek yok. VAKIT kaybi benim igcin. O
stirede PARA kazanirm. IS kovalarim.

Hayir, TEK bir soru.

Ben Blockchain ZINCIRININ calisma prensibini uzun uzadiya arastirip OGRENINCE, BTC’nin
fiyati artacak mi amk? Ben fiyatin artmasini bekliyorum. Artacak mi? Artmayacak. O zaman
sus.



DERS 82: SIYASETI siktir et.

Aile olarak SIYASILERLE baglantilarimiz kuvvetli oldugundan cok fazla SIYASI alanda soru
aliyorum.

“Abi siyasete girmeyi dugsunuyorum.”
“Abi sunun hakkinda ne digtntyorsun?” vs.
Cevabim: Hi¢ gerek yok.

Benim olay biraz AILE kiltirtiyle alakall. Yoksa SIYASET pislik bir seydir. Sen SIYASETLE
ilgilenince, EKONOMIYI incelediginde; PARASAL bir artis yagsamayacaksin.

Sadece VAKIT kaybedeceksin. Kimin sikinde ulan siyaset. Mafyalarin carpismasi. Tim
diinyada, siyaset MAFYA ortamidir. MAFYA siyasetin igerisindedir. Clinkii GUC, devlettedir.
Bunlarin hepsinin sonu GUGC kavramiyla bagdastidi icin, hepsi éziinde AYNI yere cikiyor yani.

Senin BUNLARI arastirmana gerek yok.
ILERDE n’aparsin biliyor musun?

Parasal akisini iyice olusturmussundur, Sektdriinde iyice bilinen isim olmussundur; ayda 2-3
milyon lira akar’in vardir.

Artik PARAYI bastinp, NETWORK kurarak (okumadiysan NETWORK kurma egitimi kitabimi
da oku, bunu anlatiyorum) MAKAM sahibi insanlarla “BIREBIR” iliski gelistiririsin.

MivLYONER is adamini higcbir MAKAM sahibi adam kapisindan geri gcevirmez. Hele ki kesenin
AGZINI actiysan. Parani calistirir, istedigin o “CEVREYI” zamanla ‘bir bir bir’ ELDE edersin.

Ama onun disinda, yok SIYASET arastiriyim, il teskilatlarina giriyim, VS.

Kafanizda sizin neyi istediginizi biliyorum ve anlyorum. Gayet mantikli. Ancak onun yolu bu
degil. Benim anlvattlglm yol. Once kendi alaninda MILYONER olacaksin. ONDAN sonra bdyle
seyler KENDILIGINDEN gelir zaten.

Sen Unll IS adamlarinin siyasi gevresi yok mu saniyorsun.
Az bi’ kisminin yok. HOdUk kalmiglar.

Onlara da bazi isimler ¢okiiyor zaten. Bu devirde IS adamiysan SIYASI gevren olacak. Bunu
da ILERDE yaparsin.

Ancak SIYASETE girmek, SIYASETE kafayi takmak; Sacmalamayin.
Bunu BEN bile yapmiyorum.

Sikimde degil. Ben mi yonetiyo’m llkeyi a.q. Yonetenler disinsin dertlerini. Ben PARAMA
bakarim.
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ve ‘hemen’ YOL!

SIK ama SIKILME.
YUMRUK at ama YUMRUK yeme.

Sana PARA getirebilecegini disindidgin bir adam buldugun anda, onu sicagi sicagina bagla
ve YOLABILDIGIN kadar YOL.

Surekli YOLUNACAK kaz ara.

Bunu DOLANDIRICILIGA cekmene gerek yok. DOLANDIRICILIK degil, lakin; su konuda da
egri oturup dogru konusmak gerekiyor.

TICARETTE cok bilingli ‘tiiketiciler’ haricinde her zaman SATAN kazanr.
Telefona bir kilif aliyorum 400 TL.
Sonra kilif isi yapan arkadasim ayiktinyor, o kilif 10-20 liraya geliyormus amk.

N’olmus oldu SIMDI, ben KAZ oldum. Olmamaliydim. Ayik olmaliydim. Kilif iSLERIN
bilmiyordum.

Adam n’apmis oldu, KAZ buldu. ZENGIN. 300-500 sikinde degil. Havall bir seyler ariyor.
Esnafligini yapmis oldu.

Hayatin her alaninda, her yerde béyledir. insanlar birbirlerini sikmeye calisirlar. Bu ylizden
SEN de, surekli YOLUNACAK kaz arayisinda olacaksin. SUREKLI. TAK TAK TAK. BAM.

Bak burasi cok 6nemli.
SUREKLI arayacaksin.

Usanmadan, etmeden; suirekli insanlarla IS gériiseceksin. SUREKLI ama SUREKLI satis
yapmaya calisacaksin.

Adam “belki” ye ¢cekiyorsa UZATMAYACAKSIN, ilk derslerde dedigim gibi; SERT KAPANIS
daha iyidir. Yumusak davraninca genellikle almazlar.

Takir takir adam ariyacaksin.
Buldugunu da YOLACAKSIN.
HEMEN.

SIMDI. ASLA bekletmeyeceksin. DIREKT onun parasini BANKA HESABINA indireceksin.



DERS 84: KURAL yok!

PARAYI cebe indirme konusunda, surekli karsina KURAL engelleri ¢ikacak.
insanlarin koydugu kurallar,

Devletin koydugu kurallar,

Ailenin sana koydugu kurallar,

Bagl oldugun otoritenin sana koydugu kurallar,

Kural, Kural, Kural.

“Yapariz yapmasina ama YASAK.” diyeceksin NEYE kalkigsan.

Bunun icin onun KILIFINA uydurman gerekecek, ama yolu COK uzatir. Seni YAVASLATIR.
Belediye’de Baskanla is yapacaksin mesela. Kendi igslerim oldugu i¢cin bdyle érnek
veriyorum. Bagkan’in yanina oturmak icin glnlerce Bakanhgin senin YAZINI onaylamasini mi
bekleyeceksin amk.

Git direkt yanina.
Yasak, ama olsun.
isleri yapmaya basladin, BANKA hesabina para girmeye basladi.

N’apacaksin, direkt VERGI bildirimi mi yapacaksin. Hayir oglum gerek yok. Yardir, YARDIR.
Devam et PARA kazanmaya. sadece banka hesabina PARA girisi yapmay! disguneceksin.
banka hesabina PARA eklenecek. Tek disinmen gereken sey bu. AKSIYON. eylem.

INSANLARIN paralarini alacaksin. Kurallari ve Formaliteyi gétten sikeyim. Hicbirine kulak
asma.

Kurallarin olayi yolu uzatmasidir. Otobanlarda 120 + %10 hiz siniri var. Bu kurala uymak
n’apiyor? seni 250’yle gidebilecegin YOLDAN alikoyuyor. SENI yavaslatiyor. iste KURALLAR
tam olarak bdyledir. Allah agkina, sence bir KURAL senin yolunu hizlandirabilir mi; SANA
yariyor olabilir mi?

Boyle bir sey mimkin mu?

imkansiz amk. KURAL, yapisi itibariyle senin c¢ikarini sinirlandirir ve TOPLUMUN cikarini
yukseltir.

Bu yiizden KURAL tanimayacaksin. KURALLARI sikine takmayacaksin. KIMSEYE de hesap
vermeyeceksin.

GUCU elde ettikten sonra KURALLARI tanimamig olmanin bedelini osura osura édersin
zaten. Dert etme. Gerisi gerez. Once su cebine PARAYI sok. sadece PARA kazan.
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GUCLENDIR.

is yaparken insanlar, para AKARI olustugunda “zaten bu SEKILDE para KAZANIYORUM.
demek ki bu gittigim yol okey.” diyorlar.

Yanlis olmasa da Hatal.

ISINDE,

1) Kimsenin seni gecememesi icin.

2) DAHA da fazla KAZANMAN igin.

Her zaman SILAHLARINI kuvvetlendireceksin.

Burada neyi kast ediyorum?

GUCLU yanini kast ediyorum.

Satislarini NEYLE yapiyorsun, yani insanlar senin hangi 6zelligine GEKIM duyuyorlar?
Ne’ yapinca insanlarda genelde HAREKETLENME seziyorsun?

Bunlarin hepsini sezip yakalayacaksin. Kafanda not edeceksin.

Ve bu yonlerini daha da glclendirmeye odaklanacaksin.

Sirketinin hangi yoni insanlan ¢ekiyor, Pazarlamanin hangi noktasinda insanlar tav oluyor?
Bunlar senin SILAHLARIN.

Bosuna SILAH demiyorum. Hedefi 12’den vuruyorsun.

Bunun icin, bu silahlarinin KALIBRASYONLARINI her gecen giin BILEMEN gerekiyor.
Her gecen gun DAHA FAZLA para.

Bunu unutma.

Daha fazla, Daha fazla, Daha fazla.

Bu yiizden sana hangi yoldan “NASIL” para geliyorsa, o yéniinii GELISTIRDIKCE
gelistireceksin.

Asla kendini salmayacaksin.

Zaten bunun ardindan bir DERS daha var, baglantili. Ve COKK ONEMLI.
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GEVSEMEYECEKSIN!

ISLERI oturtunca COGU insanda GEVSEME reaksiyonu gézlemliyorum.

KOCLUK sistemindekileri KONTROLUM altinda.
GEVSEMELERINE izin vermem.

Bir sey olmazsa, “Bu niye olmadi?” diye HESAP sorarim.

Lakin.

Genel olarak, 10 insandan 9’u igsler OTURDUKTAN sonra gevser.
Bu bir GERCEK.

Tony Montana’nin, Manny ile yaptigi bir muhabbet var.

Guvenlik konusu.

“Ayda 12.5 Milyon Dolar kazaniyoruz. Bu isin %20’sini GUVENLIGE ayiriyorum.” diyor
Montana.

Manny “Ne gerek var a.q bu civarda kalan tek uyusturucu saticisi biz miyiz, biraz rahatina
baksana.” diyor.

Montana, burada asirlik s6zi sOyliyor: “Bu tavirlarin hi¢ hosuma gitmiyor Manny.
Gevsiyoruz. Igleri yeterince siki tutmamaya basladik. Ve bu hi¢ hoguma gitmiyor. Bunu bil.”

Hicbir ERKEK, islerin gevsek tutulmasini sevmez. Sikinde degilmis gibi davransa da icten ice
BUHRAN yasar. Amina koyim normal bir 6grenci bile olsan DERSLERIN boktanlasinca icten
ice bir tirli gegcmeyen “RAHATSIZLIK” hissediyorsun.

Erkek adamin, iISLERI “NAMUSUDUR?”.

Cunkld HER erkek bilir ki, GEVSEMEK demek; eninde sonunda KAYBEDECElS olmak
demektir. NET! Bunu igten ice sen biliyorsun, ben biliyorum. Erkek adam, SAGLAM ve SIKI
olmak ister.

CUnka bilir ki kendisinin payina g6z diken baska ERKEKLER var digsarda. Ve bunun igin AN
kolluyorlar.

Her zaman SAGLAM ve SIKI olacaksin. %100’tnii vereceksin yaptigin iISE. Nasil ki PARAYI
ilk bulmaya calistiginda islere %100’iinii VERIYORSUN, bu HER ZAMAN siirecek. Bu bir
HAYAT TARZIDIR.



Erkege, KARIZMASINI katan; AILESINE, sevdiklerine OZGUVENLE gilmesini sagdlayan sey;
PARASIDIR.

Bunu bana babam soéyledi ilk.
Ik paranin amina koydugumda.

Ayda 10 bin dolardan fazla parayi aktif bicimde KAR ediyorum o zamanlar. SIFIRDAN ‘cok
hizl’ BICIMDE gelmisim.

3 ay 6ncesine kadar tavuk yapacak parayi bulmakta zorlaniyordum, dyle HIZLI buldum ben o
zamanlar. Oyle diyim sana.

ENERJIM hizli bicimde artinca, hizl bicimde insanlarla TANISINCA babam sunu dedi bana.

“Giicli adamsin. Ama sana ESAS karizmani katan sey, CEBINDEKI paran. ISLERINI ve
ANTRENMANINI ‘her seyden’ ONCEYE koyacaksin. ‘Her seyden.’”

Bunu aklima kipe ettim.

Bunun icin zaman zaman asik oldugum cok az sayida hatun olsa dahi, HICBIR zaman kendi
ISLERIMDEN ve ANTRENMANIMDAN &8diin vermedim.

IS, gereken neyse yapllir.

Aksaminda, gecesinde; Eglencenin amina koydum. Her boku tattim. Ancak sabahinda
isimler tek tek aranir ve Toplantiya cagrilir.

GUNUN plani yapilir ve EYLEME gecilir.

EGLENCENIN bittigi yerde iS “kesin” bicimde baslar benim igin. GEVSEMEK yok. Cok pis
FIRCA kayanm. Montana’ya Bardak firlatmigshgim var. Maskulenite ekibinden tobias boon ve
Tony Montana bilir. Onlar benim reel arkadaslarim. Sorun, ne kadar CIDDIYETE bagladigimi
anlatirlar. Gézinun yasina bakmam adamin.

PARA her zaman bize akacak.
Burokratlari, Siyasileri, Bakanlar arayacagiz.

KURALLARI delip “odalarina” glkacaglz._ Ancak tim ISLER bizim. Hepsinin aklina bunu
koydum. KAZANMA odakli olacaksiniz. IKNA edin lan bi’sekildel!

Mevzu SERSERILIKSE en biiyiik SERSERI biziz. IS adamiyiz. PARA bizim. PARA lazim. Aciz.
Balya balya kazansak da Aciz. Hicbir zaman doymayacagiz. Bu yizden Gevsemek yok. HER
is bizim.

SAGLAM olacaksin. %100’uUn{ vereceksin yaptigin HER ise.
VAKTINI bosa harcamayacaksin.

SILAHLARINI biledigin gibi (6nceki DERS), o SILAHLARI %100 eforla kullanacaksin.
Gevsemek yok.



DERS 87: problem YARAT ve
cOHZ.

KITABINI pazarlarken,

Yapabilecegin acik ara en iyi ydntemlerden bir tanesi (bunu, éblr anlattiklarim gibi
ALISKANLIK haline getirmen gerekir.) PROBLEM yaratip ¢bézmektir.

Bak.

Sen ilerde, cok biyik ihtimalle, beraber IS yapacadim; yiizyiize TANISACAGIM bir adamsin.
Bunun icin TICARETIN sirlarini 8grenmen ve SEKTORUNUN zirvesine ulasman gerekiyor.
Dolayisiyla, bir sekilde seni bu KITABI aldirmaya IKNA etmek zorundaydim.

Bunun icin de PAZARLAMA metotlarim arasinda en temizini, PROBLEM yaratip ¢c6zmek
olarak buldum.

Bu yiizden sana ne kadar FAKIR oldugunu ve FAKIRLIGIN senin icin nelere yol actigini
anlattigim TWEET serileri yazdim.

ZENGIN olunca hayatin NE kadar degistigini de anlattim.

Anlattigim her sey %100 dogru. ZENGIN olunca goreceksin. Referans konusunda benden
ala tanidigin yok, ancak yine de ¢evrende sonradan ZENGIN olan bir adam varsa; PARAYI
bulunca hayatta her kapinin ona nasil acildigini sorabilirsin.

EQer senin Uzerinde bir CIKARI yoksa, tum diristliglyle onaylayacaktir sdylediklerimi.
Ancak odaklanman gereken nokta su.

Sen evinde pigkin piskin oturuyordun, sana ne kadar FAKIR oldugunu ve bunun senin basina
NASIL problemler ‘actigin’ HATIRLATTIM.

Bir PROBLEM yarattim.

Rahatini bozdum. Oniine bir PROBLEM koydum. Sen bu PROBLEME bakip “Harbiden de
oyle.” dedin.

Ve kitabimi TEDARIK ettin. Clinki senin éniine ¢dziim olarak sundugum firsat, bu KITAPTI.
Bir PROBLEM yarat, ve bunu COZ.
COZUMUN, senin driiniin olsun.

Su 6rnegindeki gibi. “Dur. Susadin. Belkide Farkinda degilsin. Suya ihtiyacin var.” Adamin
RAHATINI boz ve URUNUNU almaya tesvik et. Buna IHTIYAGC yaratmak denir. TALEP yarat.
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MUTLU et.

Musterilerinin her birini YAKALAYACAKSIN, bir ‘tanesini’ bile ZiYAN etmeyeceksin demistim
sana.

Birkac ders dnce, hatirlarsin. Peki, bu konuda neye goére “yakalayacaksin”?

Bir insani, yakalamak istiyorsan; Ona uygulaman gereken FORMUL: Onemli hissettirip, Mutlu
ettirmektir.

Onemli hissettireceksin, ardindan KAZANACAGINA empoze edeceksin. Cunki Mutluluk,
birebir olarak kazanmak ile alakahdir. Haz.

Saf insanlarin Mutlulugundan bahsetmiyorum. Onlar, tazeliklerinden 6tirl Her sike gilerler
zaten. Bortl bécek gdrseler gllerler.

ESAS mutluluktan, HAZDAN bahsediyorum. Bu insanlara KAZANMAKTAN gelir. Bunun igin
MUSTERILERINLE konustugunda, onlara; “KAZANACAKLARINI” empoze edeceksin.

Kiminle?
Kendi kaynaklarina, Seninle.

Full. OZGUVENLI bicimde. Musterilerine, sirf seninle olduklari icin “KAZANACAKLARI”ni
empoze et.

“Abi nasil yapicam?”
Amina koyim Teknik arama. Gézunde buytutme o kadar.

Sadece seninle olduklari icin KAZANACAKLAR. Cuinkii sen EN iYiSISIN. Bu kadar basit. Sen
benim adamimsin. Biz her kosulda kazaniriz. Dolayisiyla senin yaninda olan,
KAZANACAKTIR.

insanlarla buna gére ILETISIM kurdugunda onlara hem kendilerini ONEMLI hissettirdigini,
hem de KAZANAN hissettirdigini géreceksin.

Ve sana BAGIMLI olacaklar.
insan béyle tavlanr.

Ama ESAS tavlama kavramini anlatmadim hentiz. O kadar BASIT anlaticam ki, kafanda her
sey oturacak.

Sonlara sakliyorum.
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Kafanda bir adam hayal et.

OBJEKTIF bicimde hayal edeceksin, YORUMU sana birakarak ESAS sonucu anlamani
saglayacagim.

Bu adam, isleri COK yolunda giderken 2017 yilinda hukim yedi.

Bu hikimuU yemesine gerek yoktu, ama BOKTAN bir sebepten 6tirt 4 yil hilkiim yedi ve
HUCREDE tutuldu.

Tam 4 sene.

Ailesi vardi, cocuklari vardi. Karisi calismiyordu. 1Yi para kazaniyordu, zengin degildi. Zengin
olmasina RAMAK kalmisti.

Ancak BIR anda hiikiim yedi ve HAPSE girdi.
Tam 4 sene yatti.

‘Hlcre’ hapsinde.

30 kilo verd..

Kimsesini géremedi. Ailesini azar azar gérdii. Tim IS cevresi kendisini terk etti, tek tabanca
kaldi. Ciinkii KAYBEDENIN yaninda kimse kalmaz.

TUm parasini kaybetti.

Sifirland..

Ustelik, hapis de cabasi.

Bu ADAM, bugiin HAPISTEN cikti olarak diisiin.
Beraat.

‘Distan’ bi’ GOZLE, bu adamin tekrardan SIFIRDAN zengin olmasi icin; tim bu EBESININ
skilmisgligine ragmen TEKRARDAN zengin olmasi icin NE lazim?

MANYAK bir zihin lazim.
TASSAK gecen. Psycho.

Ailesini bile (")NEMSEMEDEN_, sadece TEKRARDAN zengin OLMAYA odaklanacak; SINIRSIZ
pozitiflikle dlistnecek bir ZIHIN lazim.

Sence bagka turlt kurtulabilir mi?

Kurtulamaz.



Direkt NEGATIFLIGE kapilirsa N’olur?
Depresyona girer.

SIDDET problemleri yasar. Ailesine siddet uygular, Cevresine Siddet uygular; Eski
alacaklilarinin bogazina sarilir.

Kafayi siyirtir.
Gormedigimiz seyler degil.

Ancak, kafasi MANYAK calisiyorsa; NORMAL insanlar gibi calismiyorsa tekrardan ZENGIN
olabilir,

Bunun da OZU pozitiflikte gizlidir.
Peki dusun.

Bu adam, Bunca OHA denebilecek kotl senaryoya ragmen hapisten GULEREK ciksa ve
“ISLERI toparlama vakti.” derse,

Bu adami KiM tutabilir?

Zengin olur mu?

Evet, dimi.

Dolayisiyla.

ZENGIN olmak, senin kendi GERCEKLIGINLE alakalidir.

Hep POZITIF olacaksin. NEGATIFLIK bir iliizyondur. Sahte bir illizyon. Evet, bu adam
YARRAK gibi olaylar yasamig. Ama sence, duygusuz bicimde onun durumunu yorumlasan;
Ona “Yasadigi KOTU olaylan diistiniip” NEGATIFLIGE girmesini mi tavsiye ederdin, yoksa
hepsini “SIKTIR” edip, GULUP; AMINA koyup yardirmasini mi.

Ikincisini dimi.

NEGATIFLIK iliizyondur. Bunu anlamani istiyorum.
Her zaman POZITIF diisiineceksin bu yiizden.
POZITIFLIK kazandirrr.

S6zuimul unutma.

“Bunalim, Para kazandirmaz.”

Bu S6zUma akhna kazi.

NEGATIFLIGI beyninden sil.
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sonra EGLENMEK

Artik su UCUZ UCUZ eglenceleri yasamayi birakin.
Higbirisinde bi’sik yok.

Eger sen DISARI giktiginda SINIRSIZ bicimde para harcayamiyorsan, simdilik EGLENMENE
gerek yok demektir.

Tut icinde, sabret.

Bana giliven, ESAS eglenceyi ZENGIN olduktan sonra YASAYACAKSIN.
CUnkd her sey ayaginin altina seriliyor.

Gercek bir EGLENCEDE, paranin olmasi lazim.

CuUnkl o an aklina gelen her seyi SINIRSIZ bicimde ortaya déklyorsun.
Oyle “Param yok.” culuk olmaz, o ne lan EZIKLER gibi.

Peki, “abi neye gore SINIRSIZ para harcayacagiz Ki?”

Bunu aslinda ZENGIN OLMA egitimi kitabimda baya ‘uzun’ anlatmistim.
Ornekler vererek.

Ancak.

Madem TICARET kitabinda her seyi anlatiyorum, artik BITIS noktasi; o zaman BURADA da
deginecegim.

Ik kitap kadar uzun olmasa da.

Sirf Zevkine yaptigin bir harcamayi, ANCAK; “marketten CIKLET alir gibi.” yapabiliyorsan
yapmakta serbestsin.

O harcamanin sana baya UCUZ geliyor olmasi lazim.
Ornegin, ayda 10K dolar kazaniyorsun. 150,000 TL.
Artik ‘rahat rahat’ eglenebilirsin. Ttrkiye’de her ORTAMI gérdiim, 150K koymaz. Atlatir.

“Oyle deme NE ortamlar var.” Bos yapma keko. Para ‘SACTIGIN’, ‘ISRAF’ ettigin siirece 3M
de yersin. Ancak gergekten “EGLENMEYE” ¢iktigin miiddetce, dibine vursan dahi ayda
150K kazaniyorsan, bundan sonrasi sana koymaz. BARAJ para. Istedigini yaparsin. HER yer
senin. Ancak YINE de bu parayi kendi ZEVKLERINE gére artirip azaltabilirsin. Sana kalmis.
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Toplumda ¢ok fazla diizeyde KOTULENEN ‘HIRS’ kavraminin, ben esasinda o kadar KOTU
bir sey oldugunu dlistnmuyorum.

Size surekli bahsettigim bir mevzu var.

Parayi AL, AL, AL, AL.

Baska bir sey distinme.

Surekli BANKA HESABINA para gegcir.

Bizim mentalitemiz bu. PARA disinda bir sey distnmeyiz.

Bunu en MUKEMMEL, hangi duygu yaptirabilir sana?

Cevap: Hirs.

Hirslan.

Bir sey kaybetmezsin.

Millet senin GUCSUZ ama ERDEMLI bi’ tip olarak KALMANI istiyorlar.
ERDEMLI olmak k&t mii? Degil. Ancak ERDEMLI olmak sana KAYBETTIRECEKSE, koétu.
CuUnki sadece PARA yapman LAZIM.

Bu yiizden HIRS, mikkemmel BIR duygudur.

KAZANMA odakhhgini artirr.

HIRSLAN.
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Tasarruf Yapmamak, Bonkér Olmak; ancak SIKILMEMEK.
Bunlar cok INCE cizgiler.

Nasil ki PARAYI yakalarken cok HASSAS olmani séyledim, “kiicik BUYUK demeden ne
kadar para varsa DIBINE Kadar alacaksin.” dedim,

Ayni sekilde PARA harcarken,

Cok DIKKATLI olacaksin.

Bonkor ol.

Tim masay! ODE.

Asla Hatuna hesap ddetme.

Gold Digger da olsa bu kisi, ki 99. Ders tam olarak bu; ODETME hesabi. BONKOR ol.
Amaaaa,

Asla ama Asla ODEMEMEN gereken bir parayl édeme.

Bir mal & hizmet’in bedeli 150 TL ise, sen 170 TL 6deme.

Belki o aradaki 20 TL asiri énemsizdir senin icin, olsun; ODEMEYECEKSIN.
Onun degeri 150 TL.

Senin ZIHNINDE neyse o.

“Buna 150 TL. degmez a.q.” Diye KANAAT getiriyorsan, onu da édemeyeceksin.
Bir PARAYI Bi’'seye ODUYORSAN, mutlaka o’ sey o PARAY! hak ediyor olmal..

Asla haksiz bicimde para 6deme. Parayl havadan kazanmiyorsun. COK kazaniyor da olsan,
HAVADAN gelmiyor higbi’ para.

Bu yiizden, parana her zaman SAHIP cikacaksin.

Buna ‘DIKKAT’ edeceksin.

Bunlar cok dnemli DISIPLINLERDIR ve BATMANI engeller.

1 TL den 1.000.000 TL ‘ye. HAK ETMEDIGINI diisiindiigiin miktari édeme.

Sadece “bu parayl HAK ediyor.” dedigin MIKTARI 8de. O miktarin da beyninde
MUHASEBESINI yapma. BONKOR ol. Arkasindan bakma. Harca gitsin.
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Toplumda, tipki SEVGI gibi sisirilmis bir kavram daha var.

Ben oldukca SEVGI dolu bir adamim. Ancak bunun sisirilmesini ve EDEBIYATININ
yapillmasini sevmiyorum.

SEVGI ile KAZANMA kavrami gayet paralel bicimde yuritilebilir.

Seni cok SEVIYOR olabilirim, ancak KAZANMAMA engel oluyorsan seni SIKTIR ederim ve
senden MAHRUM kalmanin acisina katlanirim.

Acisina katlandigim ¢ok OLGU var.

Kendimi daha COK seviyorum.

Bu kadar basit.

IDEALISTLIK de boyle.

Kendi isimden 6rnek vermek gerekirse, Hukuk.

Ben esasinda Hukuk’a oldukca IDEALIST bir gézle yaklasiyorum.

Bir Hukukcu, mivekkilinin HAKLARINI; miivekkilinin LEHINE olacak bicimde en iyi sekilde
kullanmakla mikelleftir.

Ancak 6bur “idealist” gecinen Hukukgular bu mevzuya bdyle yaklasmiyorlar.
“lyilik TIMSALI.” olmak gerektigini savunuyorlar.

“KOTULERE ceza verelim, IYILERI azat edelim.” Kafasi.

Yapma ya.

Gariban, gott yemedi; SAVASAMADI ve fakir kaldi.

Neticesinde MAFYA geldi tepesine ¢ékti de IYi mi oluyor amk.

Hayir amk. Bunu boyle belirleyemezsin, Cakma idealist pezevenk. Bu yiizden hicbir zaman
esasen ZENGIN olamayacaksin.

Her MESLEKTE bu gecerli.

Toplumun anladig§i anda IDEALISTLIK, kaybettirir. Gtinkii GUCLU olanin yaninda yer
almazsin. Her zaman Mesleginin “’”gerekliligini””” yaparsin. Bu da sana KAYBETTIRIR.

IDEALIST olmayacaksin.

BAM GUM para kovalayacaksin, yardiracaksin. Sana PARA kazandirmayan hicbir seyin
g6zlnidn yasina bakmayacaksin. Sadece PARA odakli diistineceksin. Idealistligi sikeyim.
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etkileme SANATI.

Girig dersi.
Bu konuya.

Belki ilerde bunun Uzerine KITAP yazarim, ancak su an ticaret kitabinda bir BASLANGIC
dersi makbule gecer.

Isinizi de FAZLASIYLA gérir.

Anlatacaklarimi kullanarak bu konuda UST SEVIYE olabilirsin SU AN. Cunk asiri
BASITLESTIRILMIS bicimde giricem. Yani basini anlatmayacagim, TUM OLAYI
‘Basitlestirecegim’.

Ders 89’da anlattigim gibi.

Bir adamin DUSUNCELERI, pozitif DUSUNMESI; en BOKTAN kosullarda bile tim sartlar icin
belirleyicidir.

POZITIF diisiinen adami durduramayacagin gibi,

NEGATIF diisiinen adamdan hicbi’ SIKIM olmaz.

Bunu sana MUKEMMEL bir érnekle anlattim, ANLADIN da zaten.
Madem 6yle,

Biz insanlari; BIZIM istedigimiz bicimde distinmeleri igin, IKNA etmek igin; onlar “ETKI”
altina almak icin, NEDEN istedigimiz bicimde DUSUNMELERINI saglamayalim?

Bum.

DUSUNCELERI y&nlendirirsen, adamin KENDISINIi yénlendirirsin.
Ciinkii DUSUNCE her seydir.

Peki, adamin DUSUNCELERINI nasil yénlendireceksin?
DIZCILARIN cok iyi bildigi bir muhabbet vardir.

https://www.youtube.com/shorts/vGjbYteCtlw

Linke tiklayamiyorsan, Youtube’a “baskin giinii - clizdan calma sahnesi” yaz ve IZLE.

Bu isin sirr sudur.


https://www.youtube.com/shorts/vGjbYteCtlw

insan beyni, her ne kadar COK GELISMIS gibi GOZUKSE de; esasinda oldukca iILKELDIR.
Ve bir anda, sadece tek bir “NOKTAYA” dikkatini aktarabilir.
Dikkatini daginik insanlarin problemleri birden fazla noktaya dikkat ayirmalari degildir mesela.

Dikkatlerinin cok hizli bicimde ordan oraya, ordan oraya, ordan oraya, ordan oraya
SEKMESIDIR.

Yani yer degistirmesi.
Neticede, ESASINDA sadece BIR noktaya dikkat kesilebilir insan beyni.
iste, BIZIM ikna ve etkileme konularinda odaklandigimiz NOKTA tam olarak burasi.

Bir insanin hem GUGLU hem GUCSUZ yénleri vardir. Oziinde Her insan aynidir. Ancak bazi
insanlar, GUGLU yénlerine “odaklattirarak” ON plana ¢ikarlar.

Buna dikkat et.

Bir INSANI diistiniiyorsun.

Eger sen o INSANIN giiclii ydnlerini diistiniirsen géziinde biydtirsin :).
Bu ylzden Twitter’da “FAKIRLER, zenginleri TANRI olarak gérirler.” dedim.

Cunkl para, FAKIRLERDE hic olmadigi icin; ZENGININ siirekli “Bunun ¢ok parasi var.”
info’suna odaklanirlar.

insan beyni bir anda sadece bir seye odaklanabilir. Bunu unutma. Baska hicbi’sikime
odaklanamaz.

Iste, sende bir insani istedigin bir konuda IKNA ederken; stirekli olarak FIKIR
bombardimaniyla ayni FIKIRE odaklanmasini saglayacaksin.

Pazarlamadan ornek.

Ben niye sana KiTAP boyunca siirekli olarak “insanlara bu triine IHTIYACLARI oldugunu
vurgula. SONUCLARINI vurgula, URUNU anlatma!” dedim.

“Kitap 100 sayfadan olusuyor. Bazi kelimeler VURGULU yaziimis. Kitap 5 giinde yaziimis.
Cok iyi bir kitap. Baya iyi yani.”

“Kitap, sana; TICARETIN Ustad tarafindan direkt ZENGIN olmanin sirlarini anlatiyor. Kitabin
yazar Tyler. Maskulenite’nin kurucusu. Hayati PARA YAPMAKLA gecmis. Okuyunca, artik
DIREKT olarak ZENGIN olmak konusunda diinyanin tiim “sirlarini” BILIR hale geleceksin.
Kitaptaki BILGILERI sadece “uygulayarak” DAHI cok hizli bicimde ZENGIN olacaksin.”

ikincinin FARKINI gériiyor musun?

Niye IKINCI bu kadar fark yaratiyor a.q. :D ? Sen zaten bu KITABI okuyorsun, niye
SEVKLENDIN ki?



Cunkl insan BEYNI, bir anda sadece bir seye odaklanabilir.

Bu yizden bir insant KORKUTMAK cok kolaydir. KORKUNG g6zikidrsin ve senin
KORKUNG yonlerine odaklanir. Korkar. Bir seye odaklanabilir o an. Bu kadar basit.

IKNA etmek cok kolaydir. Direkt ker_wdi fikirlerini takir takir siralarsin, o fikirleri BEYNINE
soktukca “dustnceler” onun BEYNINDE gezinir ve ZAMANLA ikna olur.

Dogru fikirleri sokman yeterli.

Gecen bir takipcim, KITAPLARIMI almak icin gerekli FINANSI elde etmek icin “DINDAR”
babasina TWEETLERIMI géstermis.

“Salak misin cocugum.” dedim. “Bdéyle ikna mi olur.”

“Baba, kendi hayatimda PROBLEMLERIM var. Ve bu konuda birkag kitap OKUYARAK
bunlar asacagim. Artik biraz DINE y&nelmem gerektigini diisiiniiyorum. Yine de sen bilirsin.
Bu KITAPLARI okursam GARANTI bicimde sorunlarimi asacagim ve SINAVDA yiiksek puan
kazanacagim ama YINE DE destek olmak istemiyorsan sen bilirsin.”

GARANTI verir.

Maks. 1-2 cumlelik laf ¢evirir, sonrasinda PARAYI verir.
“Gormek istiyorum.” mu dedi?

“Sen bilirsin baba. Glvenmiyorsan.” der cekilirsin.

Adamin beyni 1 seye ODAK atar. “Lan, OFlum bana COK GUCLENECEGINI séyledi; DiNi de
seylerdir, direkt vazgectigine goére... Veriyim suna parayi aq.”

BAM. parayi aldin.

Kafay calistiracaksiniz biraz oglum. PRATIK yaptiginiz miiddetge bu diinyada IKNA
edemeyeceginiz INSAN yok.

DUSUNCE sokun beynine adamin.

KiM olursa olsun. FiKiR sokun. ZAAFLARINA vurun, sizin SOKTUGUNU?Z fikirleri beyninde
dondursun dursun.

TAK diye ‘ikna’ olur.
Bu isin SIRRI budur.



DERS 95: ANLAMAK

Bir ISTE gelistikce,
O isi daha iyi ANLADIGINI fark edersin.

Onceden ¢ok da iyi bilmedigin, ama sonradan KABILIYETLI hale geldigin islere bak;
HEPSINDE “anlama” HISSINI yasamissindir.

Hala da yasiyorsundur.

O is sana gayet “Anlagsilir.” geliyordur. “Anlamigsindir”.

isi.

Bu ylizden, eger bir ISTE gelismek istiyorsan; DUSUNMEKTEN kacinmayacaksin.
Onceki derslerde bahsettigim MEVZU, ‘pratik odakll DUSUNMEK.’

Cbzmeye calistigin bir mevzu var.

“Ulan bunu nasil yaparim, nasil yaparim...” diyorsun.

Bu MUKEMMEL bir sey. Bunu bil.

Yer cekimini bulan herif, Agacin dibinde otururken “Evreka Evreka.” diye bulmus.
“Anladim amk.” diyor.

Yer cekimi Gzerine TESTLER mi yapiyordu o sirada?

Hayir.

Ama DUSUNMUS, anlamis.

Mike Tyson’in bir szl vardir: “Déviis; KABA adamdan ziyade, DUSUNEN adam isidir.” diyor.

Cunki DOVUS hakkina dustindiikce “lan nasil daha SERT yumruk atabilirim?” “nasil daha iyi
ESKIV alinm, benim neyim eksik.” (bak PRATIK odakli diistince fark ettiysen.) “Lan
sparringde nasil daha ATIK olurum.” aslinda isi daha iyi ANLIYORSUN.

E, ANLAMAN demen isi COZMEN demek ZATEN!
Bu yiizden, DUSUNMEKTEN kaginmayacaksin.
Ama, sadece PRATIK odakli disuneceksin.
TEORIK dustinceyi birak EZIKLER kullansinlar.

“Tyler karima laf atsa nabarim :( Onayla abart mi yapsam :/“



DERS 96: ALKOL nasil ICILIR?

ALKOL’tin nasil ICILECEGI konusu, BELKI yiizeysel olarak konudan bagimsiz gelmis olabilir.
Ama HAYIR.

Tam AKSINE.

Siz IS adamlarisiniz.

Parayi bulunca bol bol egleneceksiniz. Gen¢ adamlarsiniz. Alkol zaten gcogunuz aliyor, emin
olun ZENGIN olduktan sonra COK DAHA FAZLA alacaksiniz.

Sicip batirmamak icin, yanlis kisilere YANLIS mesajlar géndermemek icin (‘COK’ énemlidir)
nasll iceceqinizi bilmeniz gerekiyor.

Beni iyi taniyan birisi, su soruyu sorabilir.

“Abi hayata Bil3 kere geliyoruz, ALKOLU sinir tanimadan icmek daha EGLENCELI olmaz mi
eger maksat EGLENCEYSE?”

Cevap: Hayir olmaz.

CUnki sundan &tard.

SARHOS olmakta hicbi’ sikim yok.
Onu geciyorum. Problem degil.

Ancak, eger HATIRLAMAYACAK kadar SAPITIRSAN; hi¢c beklemedigin kisilere hic
beklemedigin mesajlar YAZMIS olarak uyanabilirsin bu 1.

Sarhogken yazmazsin, AKIL biraz yerinde olur her tirlQ.
ikincisi, GECE erken biter senin icin.
Yaninda hatunlar var, belki sevdigin; girgir yaptigin 1-2 erkek arkadasin var.

Aksam 10’da basladigin, Sabah 5’e kadar siirebilecek ve tonla EGLENCE yasanabilecek
gece sirf sen YANLIS ictin diye GECE 1’de bir anda SON bulabilir.

Bu EGLENCELI mi sence? DEGIL. Yasadigini hatirlamiyorsun ve bir anda GECE bitmis amk.
Bu ylUzden nasil icecegini bilmek zorundasin. Bunu 30 yilda 6grenememis insanlar var.

Bak.

Alkol, “Yudum Yudum” iCILIR.

Bunu ASLA unutma.



HIZLI icmek YANLISTIR.

Cok kez HIZLI ictim, tim kitapta oldugu gibi SIRF kendi TECRUBELERIiMi anlatiyorum sana.
Bi’ bok yok.

Hem gece erken bitiyor, Hem hatirlamiyorsun.

Full Zarar. Haz da yok. Cép.

Agir pismanliklar yasayan da var. Ben hi¢bi’ sikimden UTANMAM bu hayatta. Ama dénUp
baktigimda “Aslinda guzel giden geceyi ERKENDEN bitirmisim, gerek yokmus.” diyorum.

Cunkl kafasini IYi yasadikca, o GECE egzantrik seyler yasanma olasiligi ARTIYOR.
Bu CUMLE ¢ok énemliydi :D.

Eger YUDUM YUDUM igersen, sOyle bi'kag SAATE de yayarsan; tam olmasi gereken,
SARHOS ama KENDINDE olan kafaya ulagsirsin.

Iste asil BOMBA anilar o KAFADA yasanir.
O KAFADA yasadiklarini hicbi’ zaman UNUTMAZSIN ve her hatirladiinda GULERSIN.
Cunka,

1) SACMA sapan olsa DAHI birazcik kendinde olarak yaptigindan 6tiirii sana “Okey aq.
Eglence aksamiydi ve Komikti.” olarak gelir. Ustiine gilersin.

2) Biraz kendinde oldugundan 6tirl hakiki anlamda “SACMA” bir sey yapmazsin. Birini
aramazsin, gereksiz yere MESAJ ¢cekmezsin. Eglencesine takilir gider uyursun.

Dolayistyla PISMANLIK olmaz.
Bu yuzden “YUDUM YUDUM?” icerek, 6-7 DK’da 1.5 YUDUM alarak, akacaksin.

Bi’ anda bardagi, siseyi fondiplemeyeceksin. Yaparsan GECE’ biter. Eglence olmaz. Zarar
edersin..

“AGZINLA icmek.” denen KAVRAMI anlattim sana.

MIDEN bulanirsa temiz hava al. ASLA kusma. Alkol alinca kusmak, ERKEK adama yakismaz
bunu bil. Git diren. Derin nefes al, “Ben kusmam.” de KENDI KENDINE, icimini azalt. Arayi

ac.
Zamanla hi¢c miden bulanmaz.

lyi eglenceler.



DERS 97: EYLEM adami
OLMAK.

Yasam bicimim hakkinda ¢ok soru geliyor.

Beyler, yasamak istiyorsaniz Alkolstz cartsiz curtsuz (?) FULL ‘saglhkl’ YASAM biciminde de
yasayabilirsiniz.

Ben buna KOTU gézle bakmam.

Ancak kendimi acik acik séyliyorum.

Oyle TEMizZ, ORNEK alinasi bir adam degilim.
Benim i¢in EYLEM énemlidir. ICRAAT.

Sabah ERKEN kalkmayi sonra MEDITASYON yapmayi SOGUK dus almayi éneren KiSISEL
gelisimciler, DISTAN bekleyen vaziyetteler.

Yani, biz HAYATIMIZI ‘6rnek’ alinasi hale getirelim,

Kendi capimizda OLUMLAMALAR yapalim; mutlu olalim, kalani KENDILIGINDEN aksin
kafasindalar.

Oyle olduklarini kendiniz de gérdiiniz.

Ancak benim DISTAN higbir beklentim yoktur.

Sifir.

Hicbir.

Tum bu HAYATTA, bir sey yapilacaksa; onu BEN yaparim zaten.

PARA mi kazanilacak? Ben KAZANIRIM.

KIZ mi tavlanacak? Ben TAVLARIM.

IS mi baglanacak, IS takip mi edilecek? Ben EDERIM.

Gerekli “EYLEMI”, yine “BEN” gdsteririm. BASKA kimse gdstermesin, ISTEMEZ.

Biri mi korunaca_k? Ben korurum. Biri bana saldirt mi dUze_nI_eyecek? BUZUGU vyiyen gelsin.
Ben HALLEDERIM. Evimi TEK BASIMA korurum. Evin REISI benim.

Dolayisiyla bu ezbere yazilmis SAGLIKLI yasam bicimleri bana anlamsiz gelir ezelden beri.
Bir sey yapilacaksa onu ben yaparim zaten. EZBERE rutinler uygulayarak neyin elime
gecmesini beklicem, anlayabilmis degilim. EYLEM adamiyim, EZBER adami degil. Bunu bil.



DERS 98: ANLATTIGIMIN
‘para’ POTANSIYELI.

Benim tiim bu KITABIMDA anlattigimin ‘PARA’ potansiyelini merak edenler olacaktrr.
CUnkld bunu PEK FAZLA gérmediniz.

Cogunuz HIC gérmedi. Farkli bir mentalite gibi gelmistir.

Sunu ¢ok net soyliyim.

Gormemis olanlar.

Toplumda bu mentalitede yasayan adamlar var ve BOK GiBIi para kazaniyorlar.

Benim ne kadar erken yasta nasil bir SERVET elde ettigimi zaten biliyorsunuz. Multi-
Milyonerim amk.

Ben size, zengin oIman!n EN KISA yolunu anlattim. Bu MENTALITEDE yasayan adamlar, ¢cok
kolay bicimde; sadece ILK yildan ayda 100K+ gelire ulasirlar.

Bunu NET konusuyorum. Dediklerime BIREBIR bagl kalin ve kitabi tekrarlarca HATMEDIN.

Benim bu kitapta size KATTIKLARIMI daha OLENE kadar hi¢ kimse katamayacak
hayatinizda.

Size ‘gercekten’, TUM SAMIMIYETIMLE séylilyorum, PARA kazanma konusunda EN KISA
ve EN BOL, BEREKETLI yolu anlattim.

Kendim bu mentaliteye gore yasiyorum zaten.

Ezberiniz bozulmustur, buna eminim.

TOPLUMUN size bugiine kadar ‘para’ konusunda beyninize EKTIGI her seyi ‘BERBAT’ ettim.
TOPLUM aglasin, SiZ kazanin BEYLER.

Kazanacaksiniz da.

Cunku benim ADAMLARIMSINIZ.

PSIKOPAT pezevenkler.

HADI’ gérim sizi.

Onuiniize ¢ikant YOLUN.



DERS 99: GOLD DIGGERLAR

Bu “Gold Digger” sorusu bana ¢cok FAZLA geliyor.

“Para avcisi” HATUN olarak da ¢evrilebilir.

Birincisi, her hatun zaten PARA AVCISIDIR.

Toplumun size bunun AKSINI iddia etmesine izin vermeyin.

YALAN amk. Neyin ne oldugu belli. Bugtine kadar 100’den fazla HATUN gecti altimdan, ve
ESASLILIKLA séyleyebilirim ki hepsi PARA avcisi beyler.

Eskilerden beri Erkek Hesabi dder, KIZI siker zaten.

Bunu bana babam &égretmigtir.

Hesabi ddemen “kizi SIKMEK” istediginden degil. Ona bir KOSULLANMA yaratmak
istediginden deqil.

Ama Hesabi ODUYORSAN kizi sikersin demistir Babam. “Elin oglu hem Hesabini ddeyecek,
Hem de sikmeden birakacak. Olur mu lan éyle sey.” diyerek anlatmigtir.

Din gibi aklimda.

PARAN varsa kizi sikersin.

HESABI édlUyorsan, kizi sikersin.

Bu 1.

ikincisi, kiz senle zaten SIKISMEYE geliyor????

Baska ne’ SIKIME gelecek???

Arkadasca muhabbete mi? WTF. Su BOKTAN EZIK kavramlari beyninizden silin.

Benim glindelik hayatta ARKADASCA konusup dagilmak istedigim hatunlar glklyor ama
beraber “BULUSTUGUM?” hatunlarin hepsinin hesabini derim ve %98’ini de SIKERIM.

%2’sini ben begenmemigimdir.

Bu YENI CAG boklarina inanmayin, amina koyim diine kadar bunlar GAYET RUTIN
gerceklerdi. 2010 dncesine kadar. Noldu milletin AKLI KAYDI bu kadar. Erkek HESABI
6dediyse SIKER ve her HATUN para avcisidir, yani gold diggerdir. Bu kadar basit.

Kimse BOS konusmasin.



DERS 100: YATIRIM.

Bu YATIRIM konusuna Harbi’ hakiki’ bir DOKUNUS gerceklestirecegim.

Emlak Yatirmi, Arsa Yatinm, Kripto Yatinmi, Déviz Yatinmi; Bunlar GERCEKLESTIRILEBILIR
seyler.

300K kazaniyorsundur, 30K’sinI harciyorsundur; 270K’sI kaliyordur.

Kafana gére dagitir beklersin.

Ancak daha fazlasi DEGIL.

Bu yatirmlardan RANT elde etmeye calismazsin.

Sadece n’aparsin biliyor musun.

“UYGUN?” fiyatlardan alirsin, bu kadar.

Sonra IHTIYACIN olunca yine bozdurursun.

Bunun DISINDA, esas yatirim; her zaman KENDINE ve TICARETINE yaptigin yatinmdir.
Tek ANA KAZANC kaynag! TICARETTIR.

NET KONUSUYORUM.

BUNU sana KIMSE SOYLEMEZ.

BTC kazandiryor mu? Kazandiryor.

Altin kazandiriyor mu? Kazandiriyor.

Ancak bunlari SEN mi yénetiyorsun? FiYATINI sen mi yénlendiriyorsun? BALINA misin?
Oyleysen séyle, IS yapalim.

Ama degilsin.

Dolayisiyla, sana esas KAZANDIRACAK seyin her zaman TICARET oldugunu; IS yapmak
oldugunu ANLAMAK ‘zorundasin’.

Bu yiizden HER zaman énce KENDINE yatinm yapacaksin. KENDINE harcadigin ‘paralar’
ddnup dolasip seni bulmali.

TICARETINDE biiyik islere girmek icin CASH gerekebilir, yine bu iyi bi* YATIRIMDIR.
Gerekirse kullanirsin. Sartlar ve Kosullara gére Nihai karar senin Inisiyatifine kalmistir.

Ben sana BILMEN gereken her seyi anlattim.

Bu kitabi defalarca Hatmet. Okumadigin KITABIM varsa bir an énce BITIR.



Tyler.
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	DERS 85: Silahlarını GÜÇLENDİR.
	DERS 86: Asla GEVŞEMEYECEKSİN!
	DERS 87: problem YARAT ve ÇÖZ.
	DERS 88: ÖNEMLİ hissettir, MUTLU et.
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	DERS 90: PARAN olduktan sonra EĞLENMEK.
	DERS 91: HIRS.
	DERS 92: Parana SAHİP çık.
	DERS 93: İDEALİSTLİK.
	DERS 94: İKNA ve İNSANLARI etkileme SANATI.
	DERS 95: ANLAMAK
	DERS 96: ALKOL nasıl İÇİLİR?
	DERS 97: EYLEM adamı OLMAK.
	DERS 98: ANLATTIĞIMIN ‘para’ POTANSİYELİ.
	DERS 99: GOLD DİGGERLAR
	DERS 100: YATIRIM.



